


VI VILL TRAFFA DIG PA
SOMMARENS FALTMASSOR!

Vi berattar om senaste nytt fran HKScan Agri

KOM TILL VAR MONTER!

Inkdparna pa plats och bjuder pa smakprover
Roliga tavlingar med fina priser

Hushalinings
sallskapet

Brunnby

Lantbrukardagar

Borgeb D
& falt agar

29-30juni2016 N\ &

RIKSFORBUND

Traffa din inkdopare-Tipstavlingar
Kaffe-Ballonger-Giveaways-Infomaterial

Ifylld kupong kan inbytas mot produktcheck pa valfri paket av Korvish eller Jarpish i din matbutik!
Begrénsat antal produktbiljetter delas ut per dag. Férst till kvarn!

Mitt namn:

Typ av produktion (gris, smagris, nét, mjélk, lamm)

Ange vilken typ av radgivning eller nya verktyg som du vill att HKScan Agri ska utveckla
som hjalper dig att lyckas battre i din produktion!? Lds mer om véra nya Producenttjénster pa sidan 22-23




INNOVATION
ALLA LED

OM VI INTE FORNYAR NU AR VI MITT i en av vara viktigaste sédsonger - grillsdsongen! Vart
varumarke Scan med det starka ursprungsloftet alltid svenskt kott, star sig

OSS TAPPAR VI SNABBT bra i konkurrensen jamfort med framfor allt handelns egna varumarken.

2 < Men for att bibehalla platsen som Sveriges ledande varumarke inom
VAR PLATS I TATEN kott och chark maste vi hela tiden jobba med innovationer. Om vi inte
fornyar oss, effektiviserar oss, underlattar fér och attraherar konsumenten
med nya I6sningar sa tappar vi snabbt var plats i taten. | ar kommer vara
spannande nyheter att dofta gott fran sommarens alla grillar och avnjutas
pa manga sommarfina bord. Kép vara produkter i butikerna, och var stolt
dver att produkterna ursprungligen kommer fran dig!

Effektivisering &r ocksa innovation. Det kan gélla i var produktion saval
som hemma pa din gard. Lds om var stora satsning pa tjanster for dig
som producent i detta nummer. Vi ska tillhandahalla de tjdnster som du
efterfragar och har nytta av och det ar sa vi blir starka tillsammans och star

<Y/ rustade for framtiden.

Jag har sagt det forut och jag sdger det igen. Vi har ett mycket bra
ldge for vara svenska Scanprodukter just nu. Konsumenten har
forstatt mervardet och ar villig att betala for det. Nu ar det
allas uppgift att fortsatta behalla det férspranget.
Forutsattningarna for att vi tillsammans lyckas
ar mycket bra!

Sist men inte minst; Kom och besdk
oss pa Borgeby eller Brunnby.
Vi kommer sjélvklart att bjuda
pa smakprov pa vara nya harliga
produkter!

Vi ses och ha en skén sommar!
//Tobbe
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/ TIPS WEBBEN /

Folj oss pa
Instagram

TEXT: ELISABETH SVENSSON

Nu kan du félja HKScan Agri pa
www.instagram.com och profilen
hkscanagri_SE! Instagram &r var senaste
kanal for att rapportera fran olika
aktiviteter och uppdrag som hander ute
pa faltet. Tipsa garna dina vanner och
bekanta eller ge oss tips om vad som ar
roligt att se pa Instagram.

WWW.KOKET.SE/SCAN

Scan inleder nytt samarbete med
koket.se och pa sa satt nar vi hela
tv4d/kdket.se:s malgrupp. Hos kdket.se
har Scan samlat favoritrecept och ar-

UPPDATERAD
SMAGRISANMALAN

Vi har uppdaterat mojligheten
att bestalla samt anmala smagris

via var internetinloggning. Nu
kan du bestélla samt anmala pa
samma stélle som man anméler
slaktgris.

Saknar du internetinloggning

tiklar om allt som rér mat! Samarbetet
pagar under hela 2016, g& gérna in och
ta del av recept, artiklar och tavlingar!

{ wfn-." L
? Scan

sa kontakta din inkdpare. Det
gar fortfarande sa klart att ringa
direkt till var smagrisféormedl|are
Marie Carlsson pa 044-19 40 56
eller kontakta henne via e-post D e
pa marie.carlsson@hkscan.com. ottt arma

Ty O

HKSCAN AGRI UTGIVARE:

HKScan, Torggatan 4, 291 81 Kristianstad, telefon: 0771-500 500, hkscanagri@hkscan.com
HEAD OF HKSCAN AGRI MAGAZINES: Sari Jarvinen ANSVARIG UTGIVARE: Elisabeth Svensson
REDAKTIONSCHEF: Elisabeth Svensson, telefon: 044 19 40 63, elisabeth.svensson@hkscan.com

e REDAKTIONSRAD: Sara Hoff, Nils Jirsell, Victoria Ohlsson, Elisabeth Svensson ® LAYOUT:
Miltton ® PRODUKTION: Infab, Kristianstad TRYCK: Edita Prima Ab, Helsinki ® UPPLAGA: 9 600 ex.
FOTO: Om inget annat anges ags bilderna av HKScan Agri ® Omslagsbild: Louisa Jirsell, Infab
Kommunikation Skane AB
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Arets Lammproducent kommer fran Skane
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Garden Glassbacka bidrar till minskat svinn

2/ 2016

NYA PRODUCENTTJANSTER SKAPAR
SAMARBETE OCH OKAD EFFEKTIVITET

ANVANDNING AV INHEMSKT PROTEIN
OKAR

TIPS KRING VALLANALYSER
FODERKRONIKA MED ANNA-MARIA

GARD & DJURHALSAN ERBJUDER
ANNU STARKARE RADGIVNING

70% AV KOPBESLUTEN TAS | BUTIK
KORTA NYHETER

KALENDER

KONTAKTA OSS

18

Nu grillar vi!




SNABB EXPANSION MED HJALP
AV SMARTA LOSNINGAR

Pa gardarna med de vackra namnen Sanda och Skattmansé driver
Per och Kristina Johansson tillsammans med barnen Kristian och
Hanna sin verksamhet. Det som &r speciellt hos familjen Johansson
ar dels hur de har tagit tillvara dldre byggnader och med sma medel
gjort dem till vdlfungerande stall dels hur de under en 8-arsperiod
lyckades 6ka sina arealer med hela 600 hektar.

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: NILS JIRSELL OCH HANS BJORLING

KRISTINAS FORALDRAR képte girden Sanda 1967. D4 pro-
ducerades cirka 20 ungtjurar per ar, mjolkraskalvar som kom
fran en narliggande gard. Per och Kristina kom 1995 in som
deldgare i verksamheten och nio ar senare tog de 6ver helt.
Verksamheten pé garden omfattade da
10 dikor, 55 hektar aker, 25 hektar skog
och 5 hektar beten plus lite pa arrende.
Totalt cirka 95 hektar.

- Historien bakom namnet Skatt-
manso sigs ga dnda tillbaka till vikinga-
tiden ndr Mailarens vatten tdckte
mycket storre ytor och gickédnda upp till
gardens ndrhet, berdttar Per. Da var
garden en 6 dér fogden som drev in
skatt och tull bodde - dérav namnet.

ERBJODS NY MARK

- Vi hade egentligen ingen tydlig

expansionsstrategi nér vi tog over, sager Per, men vi hade
turen att bli erbjudna att ta 6ver olika gardar runt omkring
oss och pa ganska kort tid hade den lilla garden blivit en
stor gard pa néstan 700 hektar. Det fina dr att alla markerna
ligger samlat och sitter ihop, som langst har vi fem km att
aka. En forutséttning som gjorde detta mojligt var att vi blev
erbjudna av grannar att ta 6ver och vid néstan alla tillfillen
var vi den enda koparen. Gardarna kom inte ut pa markna-
den och siljarna, som vi redan kénde, ville att vi skulle ta
over sa det blev rimliga priser.
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PA GANSKA KORT TID
HADE DEN LILLA
GARDEN BLIVIT EN
STOR GARD PA
NASTAN 700 HEKTAR

Arealerna bestar nu av 295 hektar éker, 250 hektar skog,
150 hektar bete plus ytterligare 220 hektar arrenderad mark.
Totalt brukas alltsa 915 hektar mark och skog - néstan en tio-
dubbling fran den dagen Per och Kristina tog 6ver.

ENGAGERAD FAMILJ
Aven om Per och Kristina dr unga
och inte ser ut att ha nagra som helst
planer pa att trappa ner s dr redan tva
av de fyra barnen Johansson inne i fore-
taget, Kristian som deldgare och Hanna
som anstilld. De har bada en lantbruks-
utbildning med sig och trivs med att
arbeta med djur och vixtodling. De
andra tva barnen, en son och en dotter,
har béda valt att bli snickare.

— S& dem har vi ocksa nytta av; skrattar
Kristina och Per.

Utéver de fyra familjemedlemmarna deltar ocksa Rickard
i driften, som dr anstalld i foretaget.

EN VALSKOTT DIKOBESATTNING

Familjen brinner for sin dikobesdttning om 127 kor som
kommer att utokas till cirka 150 stycken nésta r. 87 dikor har
kalvat nu i var och 40 gér med tjur och skall kalva till hosten.
Rekryteringen skots av 15 rekryteringskvigor och fyra avel-
stjurar tjanstgor. Tva Simmental och tvd R6d Angus utgér
stommen i rekryteringsarbetet.
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GARDSFAKTA

GARDSNAMN:
Sanda och Skattmanso

AGARE:
Per, Kristina och Kristian
Johansson

AREAL:
915 hektar

ANTAL SOM ARBETAR
PA GARDEN:

Fyra fran familjen och en
anstalld

PRODUKTION:
150 dikor samt vaxtodling
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- Nar vi képte garden Skatt- DE AR MYCKET STORA AREALER

manso, berdttar Per att sdljaren

- Aven om vi har stora odlingar 4r det

sa "Det dr en bra gard men det MANA OM ATT FORSE djuren som ér den ekonomiska stom-
behovs ny drianering och nya stal- 0SS P A HKSCAN men i foretaget, siger Kristian som ar

lar, och spannmal har aldrig gatt s&

den som ansvarar for vixtodlingen.

bra hir". Men det visade sig att det MED RATT DJUR VID Det &r en stabil produktion som inte

inte var sa illa utan vi byggde om de

fluktuerar lika mycket som vaxt-

gamla husen under en 8-arsperiod RATT TILLFALLE odlingen. Vi tycker vi har en bra mix

fér sammanlagt 2,5 miljoner och
fick till rimliga kostnader flera vil
fungerande stallar.

— Jag tycker de har varit mycket duktiga pa att utnyttja sina
mojligheter, sdger Josefin Back som ér familjens inkopare
pé HKScan. Man kinner direkt att djuren trivs och har det
bra i de fina nyrenoverade stallarna. Jag har haft glddjen att
folja familjen under ett och ett halv ar och jag &r imponerad
6ver deras engagemang och 6ver deras ambitioner att alltid
hitta forbattringar och att utveckla verksamheten. De har
en vl fungerande dikobesédttning, vél utvalda avelstjurar
samt en noggrant utarbetad foderstrategi. Vilket samman-
taget resulterar i enastdende fina slaktresultat. Att de dess-
utom dr mycket mana om att forse oss pa HKScan med ritt
djur vid ratt tillfille 4r sadant som gldder mig som inkopare.
De édr roligt att deras fina arbete uppméarksammas genom
att de blev nominerade till titeln Arets Leverantor Not 2015,
avslutar Josefin.

Kristina beréttar att en filosofi de har &r att undvika dyr
teknik som riskerar att krangla och kosta pengar. Istallet har
de strévat efter att hitta smarta och rationella 16sningar base-
rade pa befintliga resurser och enkel teknik. Det gér ofta att
gora mycket med sma medel, sdger Kristina.

— Vi tar en stor vallskord sd fodret bestar mycket av ensilage,
berittar Hanna. Vi har ocksd mycket areal som &r natur-
liga betesmarker vilket naturligtvis &r viktigt i en sddan hér
verksambhet.

Per och Kristina Johansson &r engagerade
nétkottsproducenter och glads at att barnen
Kristian och Hanna ar delaktiga i foretaget

med de bdda grenarna som ocksa kom-
pletterar varandra arbetsmassigt.

Pa gardens akrar odlas: hostvete,
varvete, havre, korn, drtor, vall, grasfr6 och hostraps. Till foder
anvands mycket vall samt en mix av havre, korn och artor plus
sddant som inte héller brodkvalitet av till exempel veteskorden.
Garden ér ocksa sjalvforsorjande pa halm.

FRAMTIDEN PA SANDA OCH SKATTMANSO

Det kdnns att stimningen &r god i familjen och att alla har
respekt for varandras synpunkter nér fragan om foretagets
framtid kommer upp.

- Framtiden ligger i Kristian och Hannas hénder nu, séger Per
och Kristina med en glimt i 6gat. Sa de far svara pa sadana fragor.

— Att vi ska jobba vidare med nét dr det ingen tvekan om,
sager Hanna. Just nu dr det mycket fokus p4 att véxa in i den
kostym vi har idag och fa bra rutiner i arbetet. Sen &r vi inte
frimmande fr att starta upp en avelsbesattning — det ar nagot
som lockar oss alla.

Kristian kommer att fortsitta skota vixtodlingen och alla
de maskiner som kravs i den verksamheten.

- Vi har sjdlva alla maskiner som behovs vilket innebér att vi
ocksé ibland hjalper grannar med vallskord och annat, berat-
tar Kristian. P4 vintern har vi ocksa ett snoskottningsuppdrag
pé 14 mil vdg. Jag instimmer med Hanna att det just nu ar
mycket fokus pd att gora det vi redan gor battre och att ta ett
steg i taget. @




JUST NU AR EFTER-
FRAGAN STOR PA BRA
KOTTRASKVIGOR

- INTRESSET FOR ATT HA
EGNA DIKOR HAR OKAT

Intresset for dikor okar

TEXT: ELISABETH SVENSSON, FOTO: VICTORIA OHLSSON

Undersékningarna som pekar pa att svenska konsumenter har ett
starkt fortroende for svenskt kétt och svensk djuruppfédning
avléser varandra. Kdinnedomen dkar om att svenska djurupp-
fodare anvander mindre antibiotika an uppfodare i andra
EU-lander. Samtidigt pagar en tuff tid fér mjolkproducenter

bade i Sverige och ute pa varldsmarknaden. Hur bra det gar

for mjolkbénderna har bade en direkt och indirekt paverkan

pa slakten av not. Visste du att 65 % av notslakten i Sverige ar
mjolkrasdjur, alltsa djur sprungna pa ett eller annat satt fran mjolk-
produktionen?

- Vi ser att mjolkproduktionen har det tufft och mindre gardar lagger ner verk-
samheten medan de stora enheterna blir allt storre sdger, Jakob Danielsson som
ar Affarsomradeschef Not pa HKScan Agri. Andra trender &r att fler mjolkgardar
bygger for integrering och slutgdder sina kalvar sjélva. Antalet kalvar som finns
tillgangliga for slutgédare minskas och da faller det sig naturligt att intresset for
dikor 6kar menar Jakob.

- Just nu ar efterfragan stor pa bra kottraskvigor som betacks, eller &r betackta,
med lampliga tjurar som ger l&tta kalvningar. En méjlig modell, fér att 6ka notkotts-
produktionen, kan vara att efter kalvning lata ko och kalv ga pa bete och gér nytta som
naturvardare innan kon skickas till slakt och klassas som en ungko. | denna modell
betécks fler kvigor an vad som normalt behovs for att tacka rekryteringsbehovet.
Dikalven slutgéds antingen pa garden eller formedlas till specialiserad slutgodare,
forklarar Jakob. Pa detta satt tar vi vara pa kéttraskvigan och ¢ka antalet kalvar som kan
bli fardiga vuxna slaktnét, ndgot som ar nédvandigt for att bibehalla produktionen
och mota den 6kade efterfrdgan pa svenskt nétkott, avslutar Jakob.

HALL KOLL PA AVELSTJUREN

Inképarna pa HKScan Agri har [ang erfarenhet av dikoproduktion och de vill passa

pa att skicka med nagra tankvarda tips!

e Smakvigor av korsningsras blir snabbt kénsmogna och kan bli draktiga fran
4-5 manaders alder. Avelstjuren maste tas bort fran flocken i tid for att férhindra
att den betacker de sma kvigorna.

e Hall dven koll pa syskonen till kvigorna, det vill séga de yngre tjurarna.
Tidigt fodda tjurkalvar kan bli funktionsdugliga under betessasongen.

e Planerai god tid vilken hage avelstjuren kan slussas 6ver till nar han inte kan ga
kvar i flocken langre. Lat ett par gamla kodamer folja med sa att tjuren inte kdnner
sig ensam utan har séllskap och haller sig lugn.

RATT FRAN BORJAN
- Det gar inte att upprepa fér médnga ganger - det ar inte forenligt med god djur-
omsorg att slarva med att ta bort avelstjuren i tid séger Jakob. Det ar helt och hallet
saljarens ansvar, och risken for komplikationer vid kalvningen ar stor och orsakar
lidande for kvigan.

Vivill gérna uppmarksamma att regelbundet och i god tid innan formedling eller
slakt se 6ver djuren sa att de ar korrekt markta. Samma sak galler med uppgifter i CDB.

DIN INKOPARE HAR ALLTID AKTUELL INFORMATION

Hor garna av dig till din inképare om du har djur att kdpa eller sélja eller om du har
fragor om nétproduktion, séger Jakob. Vi bevakar aktuella fragor inom HKScan och
inkdparna far stod och utbildning sa att de kan hjélpa till och diskutera pa gardsniva
pa ett bra satt.

- Ett exempel pa hur vi sprider kunskap och information ar till exempel att just nu
hjalper inkdparna till att paminna berérda notproducenter om att dispensen fér upp-
bundna tjurar [6per mot sitt slut. Fran 1 augusti ar 2017 maste tjurarna hallas i 16sdrift
enligt lagstiftningen och det ar ju bra om vi kan tipsa om detta sa att omstallning
kanske sker pa ett planerat satt, avslutar Jakob. @



Lamningen ar
intensiv och pagar
pé. Eks .

gard i Skane

Piamaria och Jérgen
Rasmusson driver
lammproduktion, Bed
and Breakfast och
skinnférsaljning pa
garden i Sturup
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GARDSFAKTA

AGARE:
Piamaria och Jérgen
Rasmusson

BRUKAD AREAL:
200 hektar

STALL:
1 800 m? med plats for
635 tackor

LEVERERADE ANTAL LAMM:
Cirka 1 100/ar

ANTAL ANSTALLDA:
Inga




HASCAN

AGRI

ARETS LEVERANTO
SATSAR HELHJA

R LAMM
RTAT

PA SIN PRODUKTION

Nagra fa kilometer fran Malmé flygplats ligger Eksholmens Gard som drivs av Piamaria
och J6érgen Rasmusson. Pa garden bedrivs ekologisk lammproduktion, Bed and
Breakfast och skinnférséljning. Det nybyggda stallet med plats fér 6ver 600 tackor ar
genomtéankt i varje detalj fér att ge en rationell produktion. Paret fick i boérjan av aret
HKScan Agri:s utmarkelse Arets Leverantér Lamm 2015.

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: STEFFAN SILFVERBERG

MITT | LAMNINGSPERIODEN besoker vi de engagerade
entreprendrerna Piamaria och Jorgen Rasmusson som trotta
men entusiastiska visar runt i stallet och berattar hur de tinkt
i varje detalj. Just nu dr de mitt inne i lamningsperioden. I
stallet finns 550 tackor varav drygt hélften har lammat och
resterande ska lamma de narmsta veckorna. Lamningsperioden
ar totalt cirka sex veckor.

Under vart besok fods en handfull lamm av duktiga tackor
som snabbt tar hand om de nyfodda. Redan efter nagra minu-
ter reser sig de sma lammen pa vingliga ben och soker sig till
tackan for att dia.

— Det dr lika fascinerande varje gang, sager Jorgen som
hela tiden har ett vakande 6ga pa de lammande tackorna i
boxarna. Det dr trots allt den har upplevelsen som ar en stor
del av forklaringen till att man véljer att bli lammproducent.

- Jag kan bara instimma i att det dr fascinerande sidger
Elisabeth Svensson som dr ansvarig for lamm pa HKScan
Agri. Vi pd HKScan ér glada for att allt fler upptacker hur
trevligt det &r att arbeta med lamm. Det finns en stor efter-
fragan pé svenskt lammkott och vi har resurser att ta emot
6kande volymer.

LAMMPRODUKTIONEN STARTADE

FOR 14 AR SEDAN

For familjen Rasmusson bérjade livet som lammproducenter
for 14 r sedan. Da med en mindre grupp om 30 tackor som
togs om hand parallellt med J6rgens arbete som ekonomi-
rddgivare och Piamarias arbete med marknadsféring och for-
sdljning. Bada tva ar utbildade lantmaéstare pa SLU i Alnarp

och Jorgen vixte upp pé en gard, sa langtan efter att leva som
lantbrukare och att utveckla en egen verksamhet fanns hela
tiden i tankarna.

Garden koptes 1998 och omfattar 200 hektar dker och betes-
mark varav 100 hektar 4r arrenderade.

- Vi borjade med den lilla gruppen med tackor som sedan
successivt utokades till 300. Under flera &r hade vi faren
utspridda i tre olika stallar sa det var langt ifrédn en effektiv
produktion. Mycket tid gick at bara till att forflytta sig mel-
lan stallarna, forklarar Piamaria.

MANGA VERKSAMHETER

Piamaria har arbetat heltid pa garden med lammproduktion,
Bed and Breakfast och skinnférsiljning, i ungefér fem ar.
Jorgen borjade arbeta heltid pa garden 2013 i samband med
att paret beslutade att satsa pa ett nytt stall och att bygga upp
en tillrackligt stor verksamhet for att bade Piamaria och
Jorgen skulle kunna forsorja sig pa den. Nagot ar senare, efter
manga studiebesok och mycket funderande, gjordes den stora
satsningen pd ett nytt och rationellt stall pa 1 800 kvadratmeter
med plats for 635 tackor med lamm.

INGA STANDARDLOSNINGAR

— Attvi har det klimat som vi har gor det svart att hitta fairdiga
stallésningar fran andra lander, sdger Jorgen. Det finns helt
enkelt inte nagra fardiga standardl6sningar for hur stallen ska
se ut inom lammproduktionen s& som det gor for till exempel
gris och kyckling. Du far helt enkelt tinka ut sjilv vad som
ar bast.
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Elisabeth Svensson ar lammansvarig pad HKScan
Agri och ser mycket positivt pa Piamaria och
Jorgens satsning pa lammproduktionen

Piamaria och Jorgen valde att satsa pa tidseffektivitet och
hog mekaniseringsgrad med djuren och djurskétarna i fokus.
Piamaria hade erfarenheter med sig fran arbete utomlands och
tillsammans besokte de manga gardar bade i landet och utan-
for innan det bestaimdes hur det nya stallet skulle planeras.
Piamaria och Jorgen har till exempel valt att ha en bred mitt-
ging ddr de kommer in med traktorn for att stro och for att
ha gott om utrymme for vagning, klippning, scanning och
forflyttning. Det kan upplevas som lyxigt att ha sd mycket
arbetsutrymme men de tycker det dr ekonomiskt forsvarbart
da det ocksa ger dem bra Gversikt ver boxarna och underlattar
skotsel och tillsyn av de dréktiga tackorna och de nyfodda
lammen. P& utsidan finns ett foderbord under tak pa
betongplatta.

- En extra finess och bra tips f6r andra lammproducenter
dr att vi har kalksand pa betongplattan sa pa vég ut till maten
far tackorna lite extra fotvard, forklarar Piamaria.

Piamaria beréttar att de 4r nojda i det stora med hur det
har blivit men menar att det alltid finns forbattringspotential.
Kan de spara 10 minuter per dag pa ndgot moment sa blir det
dagar av det pa ett r som kan anvdndas till annat.

RATIONELLT MED BLICK FOR DETALJER

Halften av tackorna dr Gotlidndska pélsfar och den andra
halvan &r kottrasfar med olika Texelkorsningar. Lamning
sker under perioden mars till april och de cirka 1 100 lamm
som f6ds levereras frén midsommar och framét vilket infaller
lagom till grillsdsongen.

-Sa fort tackorna har lammat fardigt ska de ut pa bete,
berittar Jorgen. Hela produktionen bygger pa bra beten
och en bra ekologisk vallskoérd fran vara 200 hektar val-
lodling. Vi har ett tre-skordesystem med vallblandningar
som anpassas efter skiftena for att ge optimalt resultat. Fér
att kunna skorda vid exakt ritt tillfalle har vi skaffat en

Senaste sex arens

egen maskinpark och nir vi hinner bedriver vi ocksa lite
maskinstationsverksamhet.

Jorgen och Piamaria ser positivt pa framtiden f6r lamm i
Sverige. Jorgen forklarar att faren dr mycket bra naturvéardare
och foderomvandlare. Sverige har dessutom en per capita
konsumtion som Okar for varje ar. Planerna de narmsta aren
ar att forfina befintlig verksamhet men att det finns tankar
och idéer for vidare expansion ar tydlig.

- Vi far inte glomma HKScans transportorer, sdger Piamaria,
de ér verkligen vérda allt berdm de kan fa. Likasé kdnns det
tryggt att veta att HKScan, som vi samarbetat med ldnge, verk-
ligen satsar pa lamm med bland
annat den nya slaktinjen i Lin-
koéping, bra IT-system och enga-
gerade inkopare.

Elisabeth Svensson som é&r
paret Rasmussons inkopare pa
HKScan Agri ar imponerad av
det stora arbete som lagts ner
och glids 6ver den positiva
utvecklingen av verksamheten.

- Piamaria och Jorgen satsar verkligen pa garden och dess
lammproduktion, sager Elisabeth Svensson. De har ett fint
nybyggt stall samt hég kunskap om avel, utfodring och betes-
planering. Besittningen bestar av bade palstackor och kottrask-
orsningar och att palslammen levereras s tidigt pa sdsongen ar
ett gott betyg pa deras kunskap och management. De balanse-
rar skickligt kombinationen av skinn och kéttproduktion. Pia-
maria och Jorgen ér alltid noga med att leverera ratt antal och i
ratt tid. Vi uppskattar att de alltid levererar ett storre antal djur
per leveranstillfille. De har en positiv attityd, tar gdrna emot
besok och ir ett bra foredome for vdra svenska lammleveran-
torer. Jag kan verkligen gratulera till utmirkelsen Arets Leveran-
tor Lamm och onska lycka till i den fortsatta utvecklingen. @

BYGGER PA BRA

mottagare av utmarkelsen
- Arets Leverantor Lamm

2015 Piamaria och Jorgen Rasmusson, Sturup

2014
2013
2012
2011
2010

Martin Petersson, Prastangen

Helene och Fredrik Nordén, Blentarp
Maj-Britt och Kjell Larsson, Ljungbyhed
Anette och Martin Skoog, Ervalla

Ingela Mauritsson och Leif Nilsson, Kaseberga

HELA PRODUKTIONEN

BETEN OCH EN BRA
EKOLOGISK VALLSKORD
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HAMPSHIRE AR RATT I TIDEN

Nordic Genetics ar en del av HKScan Agri dér Monica Hansson och hennes kollegor
arbetar framgangsrikt med avelsprogrammet f6r den unika rasen Hampshire.
Hampshire ar en ras som skérdar internationella framgangar tack vare sin utmarkta
kottkvalitet och héga produktionsférmaga.

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: STEFFAN SILFVERBERG

MONICA EXAMINERADES som
husdjursagronom 2008 pa SLU i Uppsala,
och efter examen arbetade hon som
forskningsassistent pa Institutionen for
husdjursgenetik pa SLU. Dér genomforde
hon bland annat en forskningsstudie
om smirtlindring och lokalbed6vning i
samband med kastrering av hangrisar, pa
uppdrag av Jordbruksverket.

— Jag borjade pa Nordic Genetics 2011
berittar Monica. Forsta tiden arbetade jag
med avel pa svensk Yorkshire men nir den
lades ner blev det Hampshire istéllet.

2013 tog HKScan Sweden AB beslutet att
satsa pd Hampshire och Nordic Genetics
blev heldgt av HKScan. Sedan forra aret
ingar Nordic Genetics i HKScan Agri och
kommer nu att inga i kategorin HKScan
Agri producenttjinster med Ulla Ketola som chef.

Nordic Genetics har virldens storsta Hampshirepopulation
med den unika RN-genen som ger upphov till en 6verldgsen
kottkvalitet. Kottet dr saftigare och morare. Avelsprogrammet
baseras pa systematiskt test av alla djur i populationen och alla
avelsuppfodarna foljer samma rutiner. En stor méngd data
samlas dagligen in for att ge en tillforlitlig grund for avelsarbe-
tet. All information anvinds i avelsvirderingen for att géra det
mojligt att vélja ut de allra basta djuren for vidare avel. I avels-
maélet inkluderas flera egenskaper som ér viktiga for djurens
tillvaxt, foderforbrukning, kottkvalité, hilsa, exterior, miljo-
paverkan och den totala ekonomiska l6nsamheten. Genom
hog sakerhet i avelsvarderingen, hog selektionsintensitet och
kort generationsintervall genereras snabba avelsframsteg som
starker hela produktionskedjan.

— Det dr trevligt att arbeta med Hampshire, sédger Monica.
Trots att vi 4r sma i ett internationellt sammanhang kan vi
visa att vi klarar av konkurrensen med de stora avelsbolagen.

DET BORJADE REDAN PA 70-TALET

Syftet var att hitta en lamplig faderras i en treraskorsning med
bra kottkvalitet och dérfor importerades Hampshiregrisar fran
Storbritannien och Kanada under yo-talet. Treraskorsningen
som i borjan av 8o-talet blev Scan Piggham gav en kostnads-
effektiv slaktgris med utmarkt kéttkvalité. Alla HKScans leve-
rantorer anvinder Hampshire som faderras, och HKScan har
ensamritt till Hampshiregrisar med den unika RN-genen.
Dock bor tilldggas att det ar fritt fram for leverantorer till
andra slakterier att ocksa anvinda sig av Hampshire, men dé

utan garanti att slaktgrisarna kommer att
vara bdrare av RN-genen.

Avelsarbetet bedrivs i tre avelsbesitt-
ningar i Sverige, en i England och en i
Norge. Det giller att standigt hitta utveck-
lingsméjligheter och forbattringar for att
klara av att konkurrera med de stora inter-
nationella avelsbolagen. Hampshire kan
ses som en exklusiv nischprodukt med sin
overldgsna kottkvalité i kombination med
sin hoga produktionsformaga.

— Trenden ar att allt fler stéller hogre krav
pé vad de iter, och da tror jag att Hamps-
hire ligger rétt i tiden, siger Monica.

FRAMGANGSRIK EXPORT

Sedan 2004 har det brittiska avelsbolaget
JSR Genetics kopt Hampshiregaltar med
RN-genen fran Nordic Genetics. Ett ytterligare steg i samar-
betet togs i maj 2013 dd HKScan och JSR Genetics ingick ett
samarbetsavtal. Det beslutades d4 att en avelsbesattning skulle
byggas upp i England. Under hosten 2013 exporterades darfor
184 gyltor till England och som nu utgér grunden till deras
avelsbesittning.

JSR Genetics arbetar titt ihop med flera stora engelska
livsmedelskedjor. Till exempel har de tillsammans med
Sainsbury’s utvecklat varumarket ”Taste the difference” som
salufoérs som premiumkétt fran utegrisar med Hampshire
som faderras.

—Allt handlar om stindig forbattring, sdger Monica. Avels-
malet ses 6ver med jamna mellanrum for att stimma Gverens
med vad som efterfragas. Vi vill ha en gris som ar bra for
producenterna, bra for slakterierna och inte minst som ger
ett gott kott for konsumenten. Det kan innebédra nya mél-
egenskaper, till exempel tittar vi p4 hur man framover skulle
kunna inkludera intramuskulart fett i avelsprogrammet.
Samarbetet med JSR Genetics 6ppnar ocksa upp for nya
exportmarknader som de ér aktiva pa. Vi har redan haft en
export tack vare JSR Genetics, och tror att det kan generera
ytterligare exporter. Vi hoppas att fler far upp 6gonen for var
fina Hampshire, avslutar Monica. ®

MONICA HANSSON

Alder: 33

Familj: Sambo

Tid i féretaget: 5 ar

Intressen: Biodling, tradgard, resor och matlagning
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GLASSBACKA BIDRAR
TILL MINSKAT SVINN

Pa Glassbacka Lantbruk har bréderna Tolversson utvecklat en liten familjegard till

ett I6nsamt foretag for framtiden. De betonar vikten av att tinka pa helheten och

vara 6ppna for att prova nytt. Till exempel har de framgangsrikt testat alternativa
foderprodukter som pa ett miljomassigt bra satt bidragit till 6kad I6nsamhet.

TEXT OCH FOTO: NILS JIRSELL

GLASSBACKA LANTBRUK bestér av fyra gardar som drivs av
broderna Tolversson. Broderna tog 6ver den lilla foraldragarden
1975 och tiden efter har préglats av utveckling och entreprenérs-
anda. Géarden bestod da av 40 hektar mark, 17 kor och 20 suggor.
Med hjalp av nyfikenhet, kunskap och erfarenheter fran arbete
utomlands har de forvandlat foraldragarden till ett stort stabilt
foretag med god 16nsamhet. Den lilla gérden har blivit ett foretag
som bestér av fyra gardar med varierande verksamheter. Pa Glass-
backa finns det 1 800 slaktgrisplatser, pa garden Dahl finns det
120 mjolkkor, pa Hede finns det ytterligare 3 200 slaktgrisplatser
och slutligen bestar den sista garden Gunnarstorp av skog, vaxt-
odling och en péaborjad satsning pa kottdjur. Den samlade are-
alen har mer 4n tiodubblats till 420 hektar plus skotselavtal pa
ytterligare 100 hektar.

ST1:S DRANK TILL GRISARNA
For ett ar sedan tecknade HKScan ett avtal med ST1 som innebér
att HKScan har ensamritt att silja den drank som blir biprodukt
i deras etanolproduktion. En av de forsta gardarna i Sverige som
anvander drank fran ST1:s anldggning i Goteborg ar Glassbacka
Lantbruk. De anvinder sedan arsskiftet 40 ton drank i veckan till
grisproduktionen.

- Vi har alltid varit 6ppna for att testa olika alternativa
fodermedel, séger Nils Tolversson som é4r den av bréderna
som ansvarar for grisproduktionen pa garden. Vi har anvint
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olika blotfoder sedan 1983. Fram till nu har vi anvint drank
fran Absolutfabriken i Nobbel6v bade pa Glassbacka och
Hede, men det dr avstindsmadssigt lite val langt for att vara
riktigt bra. Nu testar vi ST1 dranken endast pa Hede. Sedan
ldnge anvéander vi vassle som bas i fodermixen och det fungerar
utmarkt. Tidigare har vi ocksa anvént 6ljast fran Pripps. En
av fordelarna med dranken fran ST1 ar att det kommer fran
Goteborg vilket innebar det blir kortare transportvig till oss
jamfort med att ta drank fran Absolut i Nobbelov.

Nils poéngterar att det ska vara lonsamt att anvinda drank
och andra alternativa fodermedel. Aven om det som pa
Glassbacka redan fanns tankar och pumpar som fungerade for
andamadlet ar det viktigt att inte glomma bort avskrivningar
och driftskostnader i den totala kalkylen.

LANGT SAMARBETE

Nar Nils och Jorgen tog 6ver gérden 1975 levererade de till Scan
Vist och har sedan dess fortsatt pa den linjen och levererar idag
till HKScan Agri.

- Det har inte funnits anledning att dndra pa det, sager Nils.
S lange allt fungerar och rullar pa ar jag néjd. De personer
jag har kontakt med ér professionella och trevliga. Den for
mig viktigaste kontakten &r var transportér Harald Pommer.
Han gor ett fantastiskt jobb. De kan néstan var produktion
bittre 4n jag kan sjdlv och det avlastar mig mycket i arbete.



Moa Tolversson &r nasta generation att arbeta pa
garden Glassbacka Lantbruk, har tillsammans med
Anna-Maria Larsson fran HKScan

FRAMTIDSUTSIKTER

Efter att Nils gatt lantbruksutbildningen reste han bland annat till
Kalifornien i USA och arbetade pa fyra olika gardar. Nils tycker det
ar nyttigt och larorikt att resa ut i virlden for att fa livserfarenhet
och kunskaper om hur det fungerar, &ven om all kunskap inte ar
direkt 6verforbar till den svenska produktionen. USA praglades av
stordrift pa ett helt annat sétt &n vad som &r vanligt i Sverige. Den
storsta garden som Nils arbetade pa omfattade hela 15000 hektar
med i huvudsak véxtodling.

Dottern Moa, som forra varen tog studenten pa Plonninge
Lantbruksskola, trivs att jobba med djur och arbetar nu pa
familjeforetaget dir hon framférallt tar hand om grisarna.
Storebror Erik, som &r 26 r, brinner fér skogsférvaltning och
skogsarbete och arbetar darfér mycket med skogen som ingér
i foretaget.

- Jag vet inte exakt vad jag ska arbeta med framéver, sédger
Moa, men det dr vl inte osannolikt att jag kommer att ga in i
foretaget. Men forst ska jag, precis som far, ut i virlden och se
hur saker fungerar i andra ldnder. Det 4r nog klokt att ta till-
vara tiden mellan skola och arbete for att vidga sina vyer lite.

Nils berdttar att han ndrmar sig pensionsaldern och gldds
6ver samarbetet med sin bror Jérgen. Han menar att de har
hittat en form av samarbete som fungerat, bade i det dagliga
arbetet och i det ekonomiska uppldgget. Daremot menar han
att om man som syskon ska dga ett foretag och arbeta tillsam-
mans giller det att tdnka efter innan resan paborjas.

- Jag hoppas vi hittar en 16sning for framtiden dér jag kan
resa mer och dgna mig at att bygga upp en kottdjursbesitt-
ning som hobbyverksamhet. Jag hoppas ocksa att Moa och
Erik far visa sina entreprendrstalanger och fortsitta utveckla
foretaget, sager Nils.

HKSCAN AGRI UTVECKLAR
FODERVERKSAMHETEN

Just nu pagar en utveckling av HKScan Agris producent-
tjanster. I projektet ingdr flera olika delar som alla syftar till att
ge HKScan Agris leverantorer 6kad lonsamhet. En stor del av detta

Nils Tolversson har drivit garden
med sin bror Jérgen sedan 1975

GARDSFAKTA

GARDSNAMN:
Glassbacka, Dahl, Hede
och Gunnarstorp

AREAL:

ar foderverksamheten. I Finland har HKScan sedan linge och med
framgéang utvecklat och salt foder samt arbetat med foderrddgivning.
Lardomarna fran detta haller nu pa att implementeras i Sverige.

Ansvarig for foderverksamheten i Sverige 4r Anna-Maria
Larsson som nu arbetat drygt ett ar pa HKScan Agri. Anna-
Maria arbetade tidigare pa KLE dér hon var verksam i 15 ar
och byggde upp en lang och bred kunskap om foder. I hennes
uppdrag ligger utveckling, forsaljning och radgivning kring
foder, utveckling av
drankkonceptet till-
sammans med ST1 och
alla foderfrigor som
berdr Rapsgris.

— Det ar ett span-
nande omrade med
stor potential, sdger
Anna-Maria. I grisproduktionen dr 6o % av kostnaderna
foderkostnad sa kan vi utveckla battre foder eller hitta alterna-
tiva foder finns det mycket att vinna. En viktig del i vart foder-
koncept ar utbildning och radgivning. Det giller att utnyttja
fodrets mojligheter optimalt om resultatet ska bli bra.

Nér ST1 kommit upp i full produktion av etanol kommer
det att bli tillgang till 120 ton drank per dag. Produktionen
rullar 7 dagar i veckan, aret runt. Ravaran till etanolen och
dranken ér i huvudsak bréd. Gardagens brod samlas in fran
butiker runt om i landet och kommer pa sé sitt till nytta. En
restprodukt blir ett miljovéanligt bransle och biprodukten blir
ett proteinrikt foder. Leveranser kan pa ett ekonomiskt bra
satt ske till gardar inom 10-15 mil fran Goteborg.

— Vi soker stiandigt efter 16sningar som kan forbattra vara
leverantorers ekonomi. Drank ar ett val beprovat alternativt
foder som 4r ett bra komplement till andra foder. I var finska
verksamhet ar vi langre fram i anviandandet av alternativa
fodermedel och de erfarenheter som finns dér kan vi nu ta till
vara pd i Sverige vilket &r intressant ur lJonsamhetsperspektiv
men dven ur ett perspektiv om att utnyttja resurser med miljo-
hénsyn, avslutar Anna-Maria. ®

420 hektar plus skotselavtal

pa 100 hektar

ANTAL ANSTALLDA:

Fyra utéver familjen som

ocksa ar fyra

PRODUKTION:

2 600 slaktgrisplatser,
120 mjolkkor och en pabdrjad
satsning pa kottdjur

HKSCAN AGRI 02

EN RESTPRODUKT BLIR ETT
MILJOVANLIGT BRANSLE
OCH BIPRODUKTEN BLIR
ETT PROTEINRIKT FODER



HKSCAN
SPANAR
TRENDER

For att ligga i framkant och analysera konsumenter, kunder,

. leverantorer och omvarld studerar HKScan bland annat
olika megatrender. Carina Jirwe har en rad verktyg som hon
anvander f6r att HKScan ska ligga ratt med i tiden
och producera varor idag och fér framtiden.

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: JOHNER OCH HKSCAN
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MANGA UNDRAR nog dvad en Head of
Consumer Market Insight gor? Om vi

liknar HKScan Sweden vid ett skepp pa

ett oandligt och standigt foranderligt hav
hade Carina Jirwe pa HKScan Sweden varit
dess navigatoér med ansvar for att ge olika
beslutsfattare pa foretaget god information
om attityder och beteende hos konsumenter,
kunder, konkurrenter och hur omvarlden
forvantas féréndras pa kort och lang sikt.

FYRA BEN

Carina som tidigare arbetat med motsva-
rande uppgifter pa bland annat Coca-Cola,
Nielsen och TNS-Sifo delar grovt in sitt
ansvarsomrade i fyra ben.

Det f6érsta benet ar Market Data.

- Market Data handlar om analys av egna forsél;-
ningssiffror och om marknadsandelar och data vi far
fran vara kunder. Det ar alltsa mer tillbakablickande
data. De gar inte att paverka men de visar var vi ér och
de visar om vara genomférda planer gett dnskat utfall,
sager Carina.

Det andra benet handlar om HKScans kunder; ICA,
Coop, Axfood med flera. HKScan mater och féljer noga
hur kedjorna agerar och hur de uppfattar féretaget.
Dessutom gors projekt tillsammans med kedjorna for
att testa nya koncept och l6sningar i butik och om de
faller val ut, sa kan HKScan sedan driva tillsammans med
kunderna i full skala.

Det tredje benet kallas Shopper Insight. Har mats pa
olika satt hur personen som gor inképen till hushallet
beter sig i butiken. Undersdkningar visar att cirka 70 %
av kopbesluten tas i butik. Det ar alltsa viktigt att folja
vad som paverkar besluten och att méata vad som styr
den som gor inképen. Matningar gors till exempel ur
ett statistiskt sdkert urval hur konsumenter handlar.
Hur deras inképsbeteende féréandras 6ver tid, hur de
som koéper en viss vara ocksa kdper en annan vara, hur
prissattning och kampanjer paverkar val av produkt
och ett flertal andra uppgifter som ger oss insikt i hur
kopbesluten tas.

Det fjarde benet avser Consumer Insight och handlar om
hur vi manniskor agerar och vilka drivkrafter, attityder
och varderingar som ar av central betydelse for att
vi ska vilja fortsatta konsumera olika produkter och
varumarken. En viktig del inom Consumer Insight &ar
Consumer Trends. Det handlar om alla beteenden
och férandringar i samhéllet som paverkar vart satt att
konsumera livsmedel. P4 ett strukturerat satt analyseras
komplexa och "mjuka varden” for att ge en sa god
radarbild som mgjligt av vad som ligger framfér oss.

FRAMTIDENS TRENDER

Megatrenderna ar de stora dvergripande férandrin-
garna som ar latta att se nar man ser tillbaka pa vad
som hant de senaste 10-20 aren men som ar lite
svarare att fanga nér vi ser pa nuet och framtiden.
Carina beskriver for oss de underliggande trenderna,
inom de sex megatrender HKScan jobbar efter och
som &r av storsta vikt de nédrmaste aren. Trender

som alla kommer att paverka oss som individer och
HKScan som féretag.

HALSA OCH VALBEFINNANDE - Maten vi ater
blir allt mer personlig. Varje individ staller
storre och storre krav pa sin mat. Den ska
vara "fri fran” vissa &mnen eller ha vissa
dnskvarda egenskaper. Vi kommer alltmer
att méata var hélsa och vara nutritionsvarden
med tekniska hjalpmedel vilket paverkar var
konsumtion. Alla vill leva ett [angt och aktivt
liv och man blir mer intresserad av att sjalv,
med olika rad och hjdlpmedel, ta ansvar for
sitt valmaende.

Carina Jirwe
Head of Consumer
Market Insight

NJUTNING OCH UPPLEVELSER - Vi vill ha mer
upplevelser. Aven en enkel vardagsmiddag
ska ge njutning och gléadje. Vi vill precis
som de kockar vi ser pa TV bli vara egna masterkockar
vid spisen. Vi vill glansa vid grillen och nu racker det
inte att grilla en flintastek. Karridren gérs inte langre pa
jobbet utan det ar pa fritiden karridren skapas genom
att resa, laga mat, sporta och visa upp det for vérlden
via sociala medier.

BEKVAMLIGHET OCH SERVICE - Kraven pa maten okar
da den ska vara bade nyttigare, godare och snyggare.

Vi blir allt mer beredda att betala for tjanster och
produkter som hjalper oss. Tidigare pratade man om
att foradlingsgraden 6kade fran farsk till kokt skinka till
exempel. Nu dkar ocksa tjanstedelen. Vi betalar for att
fa maten levererad eller forberedd eller till och med
skréddarsydd efter vara personliga nutritionsénskemal.

DEN UPPKOPPLADE KONSUMENTEN - Vi har bara sett
bodrjan pa den digitala och mobila revolutionen. Den
féréndrar vart beteende i grunden. Vi kommer att méta
vara medicinska varden sjalva. Vi kommer att handla
annorlunda, vi kommer att dela produkter och tjanster
pa nya satt och vi blir allt mer beroende av att framsta
som perfekta i sociala medier. Som féretag maste
HKScan finnas med och synas i samma varld.

FORANDRAD DEMOGRAFI - Vi blir allt aldre och

aktivare vilket paverkar vara matvanor och var vilja

att betala for tjanster. Vi far manga olika kulturella
influenser genom stort intresse for resor och varierande
matupplevelser. 20 % av de svenska konsumenterna
har mer an en kulturell bakgrund. En bredd i efterfragan
som ger oss som livsmedelsforetag positiva mojlig-
heter. 72 % av alla hushall bestar av en till tva personer
och de bor allt mer i tatort. Vi anpassar fortldpande
vara maltidslésningar efter framtidens demografi.

DET GODA FORETAGET - Dagens och framtidens kon-
sumenter forvantar sig att foretag har hég etik och tar
socialt ansvar. Hallbarhetsfragor, leverantorskontroller
och férpackningsteknik ar nagra fragor som vi maste
vara bra pa. Speciellt for ett branschledande féretag
som HKScan &r det viktigt med &rlighet och trans-
parens i hela kedjan fran gard till bord.

- De foretag som lyckas leverera enligt trenderna och
sdlja det konsumenterna efterfragar, gar en ljus framtid
till motes. Vi pa HKScan jobbar hart for att vara ett av
dessa foretag, nu likval som i framtiden, avslutar Carina.®
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/ PRODUKTER PA GANG /

SVENSK SOMMAR-
SALLAD TILLDITT
GODA KOTT

Bjud pa en frasch och vacker
sommarsallad till det grillade kottet.
En potatissallad har férdelen att den
kan forberedas i god tid och vénta
tills grillgléden och kéttet blivit
perfekt.

Ingredienser

900 g delikatesspotatis

1 msk olivolja

1 tsk flingsalt

4 salladsldkar

1 knippe radisor (a 200 g)
1 pase bladspenat (a 65 g)
1/2 dl grovhackad persilja

Dressing

3 msk olivolja

1 msk vitvinsvindger
1/2 tsk torkad timjan
1/2 tsk salt

1 krm svartpeppar

Skala och koka potatisen i saltat vatten. Skar
salladsloken i strimlor. Skiva radisorna. Skiva
den varma potatisen och lagg den i en skal
Tillsatt salladslok, radisor, spenat och persilja.

Dressing: Blanda ihop ingredienserna till
dressingen. Hall 6ver dressingen och Iyft
potatisen sa att alla skivor blir fuktade. Lat
salladen sta ca 15-30 tim och ta smak.

il
3]
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Nu ar arets stora
grillkampanj igang

Grillsasongen och julen ar HKScans tva stérsta saljperioder. Julen praglas av tradition
och grillsdsongen ar dess raka motsats. Nu nar grillarna tands, bade helg och vardag, vill
konsumenterna testa nya produkter och nya recept. Man vill vara kungar vid grillen och

bjuda familj och véanner pa spannande smaker och nya upplevelser.

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: HKSCAN

- 1 AR HAR VI ett riktigt starkt paket att erbjuda, séger Emma Ahnstrém som bland annat ar koncept-
ansvarig for Scan Grilla. Férra aret lanserade vi ett sortiment med Slow cooked produkter. Mora,
saftiga och med spannande smaker for den som vill vara trygg i sin matlagning, men &nda bjuda
pa mat som ar modern och spannande. | ar lanseras ytterligare slow cookedprodukter som dessutom
ar rokta. Rokning inom grillen ar en jattestark trend, beréttar Emma.

Sortimentet som kallas djupkryddat utdkas med fem nya smaker och arets smak pa Flintastek far ett
inslag av brasilianska kryddor, med tanke pa kommande OS 2016 i Brasilien.

- Vi vet att Scan ar det varumarke konsumenten mest forknippar med grillning, berattar Emma. For att

det ska fortsatta vara sa blir det mycket aktiviteter i olika media. Vi samarbetar med méanga matbloggare
och vi kommer att synas mycket i de stora mattidningarna. Men det storsta ar att alla vara grillprodukter far ny
design vars syfte ar att fa en stark igenkdnning genom hela vart sortiment. Den nya férpackningsdesignen foljs

upp i butiksmateriel, TV-reklam, receptfoldrar och mycket annat material.

- En speciell och helt annorlunda aktivitet &r att Scan lanserar konceptet Farmers Dinner i Sverige. [dén ger
Scan ett unikt koncept dar grillen har en sjalvklar plats och samtidigt kan vi beratta historien om att Scan ar
svenskt kott, fran svenska gardar med varldens basta djurhallning pa ett intressant och framforallt visuellt satt.
Konsumenter kan képa biljetter till en grillfest ute pa en gard. Det &r ett spdnnande test som kan ge bade PR

for oss och upplevelser for gésterna, avslutar Emma.

FORRA ARETS STORA NYHET - SLOWCOOKED, UTOKAS MED FYRA NYA PRODUKTER

Produkterna tillagas i lag temperatur i tio
timmar vilket ger en fantastisk mér och
smakrik slutprodukt. Tekniken gér det
mojligt att bjuda pa styckningsdetaljer som
normalt tar lang tid och som &r svara att
grilla. Nytt i sortimentet ar: Slow Cooked -
Larklubba, Revben, Bringa och Grillbacon.
Forra aret lanserades: Lammlégg, Kalvribs
och Kamben.

Tre av de nya produkterna &r dessutom
rokta med alspan vilket ger en genuin god
smak som passar bra till grillning. Alla har
inte mojlighet att gora rokta produkter i
hemmet, men det kan vi pa HKScan.

- Vi ser att konsumenten vill satta sin egen
pragel pa grillat kott, séger Stina Wennerbo
som ar produktansvarig for de nya grill-
produkterna. Darfér har vi anvant en mild
alspansrok som gar fint att kombinera med
glazer och rub. Produkterna ar forst rokta
och sedan langsamt ugnsbakade. De ar
helt klara att &ta och behover bara varmas,
och om man vill, smaksattas. ®

Revben - tjockskuret revben
fran Pigghamgris. Vi har rokt
och ugnsbakat revbenen for
att ge ett enkelt och gott
resultat pa grillen.

Bringa - detalj fran n6t som
kraver lang tillagning. Det har
vi redan gjort - behdver bara
varmas och fa yta pa grillen.
Smakrik, mér och saftig.

Larklubba - smakrik detalj
fran laret pa en Pigghamgris
med ett litet ben kvar att
halla i. Mor, smakrik och 1att
att lyckas med.

Saftigt Grillbacon - med smak
av apple och rokighet. Saljs i
bit for att konsumenten sjalv
ska kunna valja skivtjocklek.
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Internationell
verksamhet ger
forsprang

Nu utvecklar vi primarproduktionen i internationella team inom HKScan. Malet ar att
erbjuda gardarna de senaste testade I6sningarna och de basta samarbetspartnerna
som stod i vardagen och fér 6kad I6nsamhet.

TEXT: KATJA TOIVANEN, FOTO: JOEL FORSMAN

CHEF FOR DEN NYA ORGANISATIONEN fér produ-
centtjanster ar Ulf Jahnsson. Han menar att i var
primarproduktionskedja vill vi garantera hallbar
konkurrenskraft i férhallande till konkurrenterna
och till importerat kott.

- Vi lagger var energi pa de omraden som ar
avgorande for gardarnas produktivitet, det vill
sdga djurens utfodring och miljo, djurhalsovard,
genetik och verksamhetsmodeller fér gardarna
sager UIf.

HKScan uppvisar ett lyckat resultat fran utveckling
av primarproduktionen i Finland. De notkotts-
gardar som deltar i utvecklingsprogrammet

Laatusonni har den basta dagliga tillvéxten i Finland.

Optipossu-gardarna med grisproducenter, konkur-
rerar nast efter ettan, Danmark, om andraplatsen
nar det galler antalet avvanda smagrisar. Aven pa
kycklingsidan ligger HKScan i topp nar det galler
fothalsa och faglarnas valbefinnande.

Genom att fanga upp olikheterna pa markna-
derna har landerna utvecklat olika kompetenser
och natverk. Vi kan ocksa lara av varandra inom
HKScan. | Sverige finns det lang erfarenhet av
frigdende grisning och I6sgaende suggor vid
inseminering, nagot som efterfragas av de finska
producenterna. Veckovisa samtal mellan landerna
Oppnar for nya mojligheter.

- Genom att utéka samarbetet inom HKScan
kan vi erbjuda vara producenter nya synsatt och
pa allvar konkurrera med var produktionskedja
om forstaplatsen i Europa, sdger Ulf.

SAMARBETE AR NYCKELN
| boérjan av mars inledde de nya grupperna sitt
arbete. Kategoricheferna gris, not, kyckling och
lamm ansvarar for att utforska internationella
idéer, bygga ut natverk, kartlagga basta mojliga
verksamhetsmodeller samt naturligtvis utveckla
och tillhandahalla nya producenttjanster.
Arbetet utgar fran den dagliga aterkopplingen
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och dialogen med gardarna. Djuruppfédare har
involverats i stor omfattning i planeringen.

- Vara producenter ar de basta experterna pa
hur deras vardag ser ut. Vara egna experter ser
det ur ett vidare perspektiv. Var utmaning ligger
i att skapa en forstaelse for hur vi kan hjalpa
producenterna med de utmaningar de star infér
och samtidigt fora hela kedjan framat sa mycket
som mojligt, beskriver UIf.

Teamen borjar fornyelsearbetet i host. Tanken
ar inte att vi ska gora allt sjalva, utan att vi ska
utnyttja den basta expertisen pa marknaden. Ulf
menar att vi kommer att erbjuda de tjanster dar
vi sjalva besitter ratt kunskap och sen ska vi aven
komplettera var kompetens genom att starka vara
olika samarbeten och natverk.

KONKURRENTEN FINNS UTANFOR GRANSERNA
HKScan har som kundléfte att anvanda inhemskt
kott i HK- och Kariniemen-produkterna i Finland
och i Sverige har man gett samma |6fte fér varu-
market Scan fast med svensk ravara. Att bevara
den inhemska produktionen och att vara egna
leverantorer ar framgangsrika ar kedjans funda-
ment, ur HKScans perspektiv.

Att produkterna ar inhemska inverkar pa
képbeslutet hos 80 procent av konsumenterna
nar det galler kategorin kott och 75 procent pa
fagelkott. 60 % av konsumenterna svarar i en
svensk undersokning att de véljer alltid produkter
av bra kvalitet dven om de kostar lite mer. 31 %
anser att ekologiskt ar viktigt vid val av kop av
livsmedel och 35 % tycker att det ar avgdrande att
det gar snabbt och Iatt att tillaga maten.

For att vi ska kunna mota var varsta konkurrent,
importen, utdkas samarbetet inom produkt-
utveckling och marknadsféring pa konsument-
marknaden. Det behovs fler innovationer och
exportprodukter avsamma typ som Rapsgris som
gar genom hela kedjan. ®



Vikten av checklistor och
forklaring av rapporter

till producent var aktuellt
och diskuterades i denna
arbetsgrupp

Diskussion om helhetssyn
och optimering av gardens -
grédor kom upp i en annan

arbetsgrupp

Behov av byggnadsradgivning

och fler veterinara tjanster var
ocksa 6nskemal bland annat
fran intervjuade producenter

IDEER FRAN ANVANDARNA

| mars arrangerade vi en workshop
inom organisationen fér producent-
tjianster for att spana fram idéer for
att ta fram nya producenttjanster.
Infor var workshop hade vi intervjuat
producenter i Finland och i Sverige
for att hora vilka dnskemal de har i
nuldget. | sjalva workshoppen deltog
tre producenter utéver teamen for
producenttjanster.

De nuvarande radgivningstjansterna
som finns i framst Finland upplevdes
vara till nytta, men vi fick in bra
férslag pa hur vi kan utveckla dem.
Producenterna efterlyste ocksa mer
kontakt och méjlighet till vidare-
utbildning.

En av de finska producenterna som
var pa plats ansag att det vore bra att
fa diskutera utmaningarna i gardens
verksamhet och olika [&sningar med
andra grisproducenter. Pa kurser ar
det enklare att ga igenom pa en mer
detaljerad niva om vad som gar att
gOra for att forbattra verksamheten.
Ett alternativ ar att gora detta over
natet. Ett annat dnskemal som kom
fran en svensk smagrisproducent
var att de hade dnskemal om ett
aktivt producentnatverk dar man till-
sammans kunde fundera pa satt att
forbattra smagrisresultatet.

Enligt en finlandsk kycklingpro-
ducent, som ingick i workshopen,
fokuseras radgivningen ofta till
gardar med problem, trots att alla
gardar har behov av att utveckla
verksamheten. En annan kommentar
fran producenten var att han garna
ocksa skulle se att utlandska bransch-
experter besokte Finland for att ge
ett frascht perspektiv pa det hela.

Nar produktionen expanderar
behdvs det goda rad. Manga produ-
center i bade Finland och Sverige
efterlyste radgivning om personal-
och lénefragor, bankférhandlingar
och fastighets- och maskininveste-
ringar. En svensk lammproducent
onskade sig ocksd mer omfattande
marknadsanalyser och prognoser
som stod for beslut.

En preliminar grundldggande plan
fér nya producenttjanster borjar bli
klar. Har du ocksa tips och idéer?
Kontakta da vara kategorichefer
Ulla Ketola (gris), Sami-Jussi Talpila
(not), Leena Pohjola (kyckling) och
Elisabeth Svensson (lamm).
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Det finns alternativ till soja

Inhemskt foderprotein ar kostnadseffektivt i utfordring och proteinvaxter lampar sig val till vaxtfoljd.

TEXT: JOHANNA DAKA OCH ANNA-MARIA LARSSON, FOTO: PASI LEINO

SOJA | OLIKA FORMER krossad, pressad, rostad och som soja-
protein har varit den grundldggande proteinkéllan fér gris och
fijaderfa i artionden. Vid grisutfodring &r soja ett utmarkt kom-
plement till spannmalsprotein och det finns inga begransning-
ar for utfodring med soja. Pa grund av skadliga miljéeffekter
av sojaodling och sociala problem som hénfér sig till odlingen
har HKScan forbundit sig att éverga till RTRS-soja (Round Table
on Responsible Soy) i hela sin primarproduktion fére utgangen
av 2018. | Sverige har |6ftet redan kunnat infrias.

ANVANDNINGEN AV INHEMSKT PROTEIN OKAR
Inhemskt proteinfoder ar kostnadseffektivt vid utfodring och
lampar sig utmarkt i vaxtfoljden.

| bade Sverige och Finland ar malet att oka sjalvforsérinings-
graden for protein. Till de inhemska alternativen hor baljvaxterna
akerbdnor och artor samt oljevaxterna rybs och raps. Dessa
proteinkéllor har redan en langre tid varit viktiga vid utfodring
av idisslare, men nu har inhemska proteinfoder blivit vanligare
aven vid utfodring av enkelmagade djur. Sarskilt vid utfodring
av grisar har anvandningen av baljvéxter 6kat. De inhemska
proteinkallorna skiljer sig fran soja till sin aminosyrasamman-
sattning, vilket ska beaktas vid planering av utfodringen.

ARTOR OCH AKERBONOR TILL GRISAR
Artor och akerbénor har en typ av kvavefixerande rhizobium-
bakterie i sitt rotsystem, vilket gor att de har ett bra forfrukts-
varde och inte behover kvavegdodsling.

Akerbénor innehaller mer protein och mindre starkelse an
artor. Artor &r ett proteinrikt energifodermedel och konkurrerar
framst med spannmal i foderrecepten.

Bade artor och akerbénor ar baljvaxter och har darfor
en hog andel lysin. Déremot &r innehallet av svavelhaltiga
aminosyror som metionin och cystein litet. Aminosyrasam-

manséattningen i fodret anpassas efter grisarnas behov med
koncentrat eller premix med syntetiska aminosyror i de mangder
som behovs for att komplettera gardens egna ravaror. For
att kunna gora en exakt foderoptimering kravs det att man
kanner till innehallet av torrsubstans och raprotein i ravarorna.
Bade artor och akerbénor innehaller substanser (antinutri-
tionella substanser) som kan vara negativa for enkelmagade
djur. Detta begrénsar anvandningen av artor och akerbénor
nagot till framfér allt suggor. Till gris rekommenderas att
man anvander vitblommiga sorter som innehaller mindre
av dessa substanser. Akerbénor och artor upplevs generellt
som smakliga av bade suggor och vaxande grisar.
Biprodukter fran etanol- och starkelseindustrin (drank) ar
en viktig inhemsk proteinkalla sarskilt for slaktgrisar och sett
till aminosyrasammansattningen passar de speciellt bra ihop
med &rtor och dkerbénor.

RAPS SOM PROTEINFODER

Rapsfron innehaller rikligt med fett (41-46 % av torrsubstansen)
och mattligt med protein (24 %). Skalet innehaller i sin tur
rikligt med fibrer. Vid vanlig produktion begréansar dessa
egenskaper anvandningen av raps for gris, men vid produk-
tion av rapsgris kan rapsolja ersattas med malet rapsfro.

Vid tillverkning av olja av raps far man proteinrikt kross
eller mjol som biprodukt. Proteinet innehaller rikligt med
svavelhaltiga aminosyror och dérfor ar det ett utmarkt kom-
plement till protein fran akerbénor och artor.

Rapskross lampar sig bra for slaktgrisar, men fér smagrisar
och digivande suggor begrénsas anvandningen av smaken,
aminosyrasammansattningen och det héga fiberinnehallet.
| Finland och Sverige odlas 00-sorter som innehaller endast
sma mangder glukosinolater och erukasyra som ar skadliga
for gris. @

AMINOSYRASAMMANSATTNING | OLIKA PROTEINFODER, % av raprotein

Sojamjol 46-50

Rapsmjol 38 5,3
Artor 24 7.2
Akerbéna 31-34 6,4
Vetedrank 37 2,2

Raprotein, Lysin, Treonin, Met+Cyst, Tryptofan,
AR %/kg ts %/kg ts %/kg ts %/kg ts
6,1 3,9 2,9 1,3

4.3 4,5 1,2
3.8 2,3 0,9
3,6 2,0 0.8
killa:
3,0 32 11 Euapig

MAXIMALA ANVANDNINGSMANGDER AV OLIKA PROTEINFODER, % av energin

T wes T wemew
30 30 30

Sojamjol 30

Rapsmjol 10 10
Artor 10 10
Akerbona 10 10
Vetedrank 20 20
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FODER AR EN VIKTIG DEL AV HKSCANS UTOKADE PRODUCENTTJANSTER
For ett ar sedan startade HKScan sin foderverksamhet i Sverige. Satsningen pa foder ar en viktig del i den “
utveckling av olika producenttjanster som nu gérs inom HKScan-koncernen.

- En bakgrund till satsningen ar att foderkostnaden till framfor allt enkelmagade djur utgér en stor del av
totala uppfédningskostnaden. Om vi pa HKScan kan ge radgivning och forse vara leverantorer med bra
foder och 6ka I6nsamheten pa gardarna, sa ska vi gora det, sdger Anna-Maria Larsson som &r ansvarig for
foderverksamheten i Sverige.

Under hésten 2015 skrev HKScan ett avtal med Fodermix och Svenska Foder om ett samarbete i foderpro-
duktion. Fodermix ar specialiserade pa att tillverka foder till gris och kan tillverka premixer, koncentrat och
fardigfoder till suggor, smagrisar och slaktsvin. Samarbetet innebar att HKScan kan fa sina egna grisfoder
tillverkade av Fodermix som ocksa ar det foretag HKScan redan samarbetar med nar det géller foder till
Rapsgris.

Under varen har HKScan aven startat upp en projektgrupp for lammproduktion som tittar pa vilka insatser
vi kan géra dar. For nétproducenter har vi tagit fram radgivningsblad och vi finns tillgangliga for radgivande
samtal kring till exempel tolkning av grovfoderanalyser eller andra foderrelaterade fragor. Du nar Anna-Maria
pa telefon 044-19 40 32 eller pa anna-maria.larsson@hkscan.com.
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/ FRAGA EXPERTEN /

KERSTIN ANDERSSON
HIR Skane

DRA LARDOM AV ANALYSEN!

Manga har nu fatt in sin forsta skord och godslat for atervaxten. Hur blev

da forsta skorden och vad kan vi dra fér lardom av den infér kommande

skordar och ar? Och kan vi ha ndgon nytta av analysen nar vi utvarderar
aret? Kerstin Andersson pa HIR Skane reder ut begreppen.

LAG ELLER HOG KVAVEGIVA
FOR ATT OKA PROTEINHALTEN

Baljvéxter som kléver och lusern ger
som bekant hégre proteinhalt an gras,
men dven en hog kvavegiva kan dka
proteinhalten. | forsok har man sett att
det ar antingen eller som géaller for att
fa bast netto. Antingen ger man en lag
kvavegiva for att gynna baljvaxterna
och pa sa sétt 6ka proteinhalten, eller
ger man en rejal kvavegiva (100-120 kg
N/ha till férsta skord) for att gynna gra-
sen och dnda 6ka proteinet i vallen.

ANPASSA SKORDEN EFTER
DOMINERANDE GRASART

Timotej ar vart storsta vallgras och
det brukar vara tiden for nar den gar
i ax som satter nivan for nar forsta
skorden ska tas. Det stammer valdigt
bra i manga fall, men man bér vara
uppmarksam pa om man har andra
grés som dominerar i vallen.
Rérsvingel och rérsvingelhybrid
(samt hundéxing foérstas) ar ofta forst
ut och dominerar dessa i vallen bor
man inte skorda for sent, om man vill

TEXT: KERSTIN ANDERSSON, FOTO: HIR SKANE

halla uppe energin. Lite senare skord
av dessa grés resulterar ofta i hdga
NDF-virden och lag energi. Aven
angssvingel ar relativt tidig och bor
skordas i tid, men den tappar inte lika
snabbt i varde som rorsvinglarna.

Mycket engelskt rajgras i vallen gor
den lite senare. Fibern (NDF) ar lagre
an ovriga gras, och aven raproteinet
ligger ofta lite I1agre, medan daremot
energin brukar vara hog.

MINERALERNA TIPSAR
OM ATGARDER

Bade for lag och for hoég kaliumhalt

i fodret kan ge problem. Som vaxt-
odlingsradgivare pa lite lattare jordar
tycker jag problemet &r om kaliumtalet
i analysen ar for lag, det tyder pa att
vallen har lidit brist pa kalium och
hade kunnat avkasta mer vid en hoégre
kaliumgiva. Vallen lyxkonsumerar
kalium och sparar inte pa det till nésta
skérd och darfor ar det viktigt att till-
féra kalium infor varje skord. Ett varde
pa <20 g K/kg ts tyder pa att vallen har
saknat kalium. Ligger man ddremot

over 30 g K/kg ts bér man dra ner pa
kaliumgivorna (l&s flytgédselgivorna).
Vallen behéver mer kalium till andra
och tredje skord, varfér det kan vara
lampligt att flytta flytgédseln hit om
det ar mojligt.

De senaste aren har svavelnedfallet
minskat och da och da ser vi vallar
med svavelbrist. Och dven om bristen
inte syns kan dven svavel vara skorde-
begrénsande. Problemet &r ocksa att
vid laga svavelhalter kan vallen i vissa
omraden lyxkonsumera molybden
istéllet. Hog andel molybden i vall-
fodret konkurrerar med koppar vid
djurens naringsupptag. Med andra ord
kan svavelbrist i vallen leda till koppar-
brist hos djuren. Titta pa férhallandet
mellan kvave och svavel i analysen
(kvdvemangden far man genom att
dela raproteinhalten med 6,25). En ren
grasvall bor ligga pa N/S-kvot pa
ca 10, en blandvall pa lagre kvot (mer
svavel) for att kompensera for det
kvéve som baljvaxterna fixerar.
N/S-kvoter > 13-14 ar ett tecken pa att
vallen har lidit brist pa svavel. ®



_ DET GAR NASTAN ALLTID ATT
FORBATTRA FODERANVANDNINGEN

MED JAMNA MELLANRUM kommer det USDA
rapporter. Vi som jobbar med foder pa nédgot sitt,
antingen som siljare eller kopare foljer de hér rappor-
terna med stort intresse och funderar péa vad det kan
innebéra for var eget intresseomréade. Just nu dr varl-
dens lager av vete vilfyllda och priset pd vete sjunker
dérfor. Som animalieproducent kan det i sin tur inne-
béra lagre pris pa fodret. En annan gang ar det laga
lager av de ravaror som paverkar vara foderpriser mest
och da ér det ju en risk for hogre foderpriser.

Jag upplever att ménga animalieproducenter ér bra
pa utnyttja den information som finns om ravaror och
ménga sikrar ocksa upp ett pris. Ibland ar det en lyckad
affdr, andra ganger en mindre lyckad. Det som &4r
viktigt dr att det finns en stra-
tegi bakom och att den ligger
till grund for det beslut som
fattas. Méanga gor bra for-
handlingar ndr det giller
inkop till sitt foretag. Det gor
oss alla medvetna om att det
finns konkurrenter och det
utvecklar branschen.

Jag har jobbat med foder i
snart 20 4r och gjort manga
gardsbesok, bade hos mjolk-
producenter, nétkottsprodu-
center och grisproducenter.
Ménga ganger har fokus i
diskussionerna varit just
foderpris, och manga dis-
kussioner landar i att foder-
kostnaden dr en sa stor del
av uppfodningskostnaden
och just darfor dr det viktigt
att fa “rdtt” pris. Jag haller
med om att foderkostnaden
ar en stor del av kostnaden i
uppfédningen.

Dirfor blir jag sa forvanad och bekymrad 6ver att
pa manga gardar finns det stora forluster eller fel
anviandning av foder pa olika sétt. Det kan handla
om foder som utfodras pé ett sddant satt att det blir
ett stort spill. Vissa grupper av djur kan bli 6ver-
utfodrade. Foder kan vara osmakligt pa grund av
hygieniska problem som gor att djuren ratar det. Det
kan handla om ensilage som fér slingas pd grund av
hygieniska problem som grundar sig i en bristfillig
hantering vid inldggningen.

Att kopa in ett foder som sedan inte till 100 % kan
konsumeras av djuren pa garden paverkar din 16n-
samhet negativt. Det finns ju dven en miljoaspekt i
detta, det gar at resurser for att odla grédor, trans-
portera rdvaror, producera
fodret, som har en péverkan
pa miljon, och sen utnyttjas
inte slutprodukten, utan gar
till spillo.

Fundera girna
din egen gard och vad du
kan gora for att forhindra
onddiga forluster av foder.
Nista gang du fir besok av
en produktionsradgivare
eller foderséljare, ga ut i
stallarna och ha fokus pé
hur foder hanteras och
utfodras. Gor en plan 6ver
hur forbéttringar kan goras
och borja jobba utifran
det. Vissa saker 4r litta att
atgdrda andra kanske ar lite
svarare. Det som jag vet
med sidkerhet ar att det finns
pengar att hdmta genom att
fa ner forbrukningen av
foder i din besittning.
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/ PARTNER /

Valkommen att kontakta
Gard & Djurhélsan

Gard & Djurhalsan bildades i november 2014 och ar en sammanslagning av bolagen

Svenska Djurhélsovarden, Taurus Kéttradgivning och Svenska Pig. Sammanslagningen

syftar till att skapa ett starkt féretag med bred kompetens som pa ett bra sitt kan ge

radgivning till Sveriges djurbénder.

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: STEFFAN SILFVERBERG

- VART NAMN, Gard & Djurhilsan, beskriver mycket bra
vad vi sysslar med, berittar Kees de Jong som ér VD. Friska
djur och vialméende gérdar dr varandras forutsattningar. Vi
erbjuder bade veterindr radgivning och produktionsrad-
givning och vart 6vergripande mal &r att vara en langsiktig
och ndra partner till vira kunder. I teamet finns bade veteri-
nérer och agronomer som med sina specialistkunskaper kan
hjalpa till att skapa béttre djurhilsa, effektivare produktion
och god ekonomi pa garden.

NYA AGARE
Samtidigt som Gard & Djurhilsan bildades fick bolaget
ocksa nya dgare. De nya dgarna dr Svenska Kottforetagen
AB, Sveriges Grisforetagare, Sveriges Notkottsproducenter
och Svenska Faravelsforbundet.

Storst dgarandel med 79 % har Svenska Kottforetagen som
ar ett bransch- och utvecklingsbolag som édgs av de storsta
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slakterierna i Sverige. Foretagets roll ar att 6ka 16nsamheten
for sina leverantorer och dgare genom att leverera semin, liv-
djur, radgivning och branschutveckling i varldsklass pé ett
effektivt sitt.

Gérd & Djurhélsan har cirka 50 medarbetare som utgar
fran regionala kontor i landet. Huvudkontoret ligger i
Uppsala.

- Vi vill finnas néra
véara uppdragsgivare,
det dr darfor vi finns pa
ménga orter over hela
landet, berittar Kees.
Framfor allt stravar vi
efter att finnas i landets djurtitaste omraden.

Kees de Jong borjade som VD pa foretaget den forsta
oktober. Kees har breda erfarenheter fran foretagsledning och
foretagsutveckling som stracker sig frdn arbete pa mjolkgérd
i Danmark vidare till uppdrag som VD pa Flyinge samt
som ansvarig for verksamhetsutveckling pa Stromsholm
och Wangen. Han &r agronomekonom och bor i Sollentuna
med sambo och barn.

— Jag trivs véldigt bra med mitt jobb och jag ar stolt 6ver de
ménga duktiga medarbetarna vi har i organisationen, siger
Kees. Det dr ett hérligt gdng med stor kunskap och mycket
vilja. Alla har en positiv attityd och ett stort intresse av att
utveckla béde vart foretag och véra uppdragsgivares foretag.

UTOKAD RADGIVNINGSVERKSAMHET
Gérd & Djurhilsan har flera arbetsomraden som omfattar
att vara centralt kontrollorgan 4t olika myndigheter, att folja
hilsoldget i Sverige och internationellt och att fungera som
experter for olika myndigheter och organisationer. Samt inte
minst att vara kvalificerade radgivare at Sveriges djurprodu-
center. Ett viktigt omréde dr ocksa att vara 6rat och 6gat ut i
vérlden. Att ta vara pa kunskaper, innovationer och utveck-
lingsomraden fran olika ldnder for att ta dem med hem och
anpassa till svenska forhallanden.

— Just nu har jag storst fokus pa att utveckla var
radgivningsverksamhet, sdger Kees. Vi haller pa att starka
oss internt inom veterindr- och agronomsidan for att

Vart dvergripande mal &r att
vara en langsiktig och néra
partner till vara kunder

VART TYDLIGA MAL AR
ATT DET ALLTID SKA VARA
LONSAMT ATT ANLITA OSS



Vivill finnas néra vara uppdragsgivare,
det &r darfér vi finns pa manga orter
dver hela landet

kunna erbjuda énnu starkare rddgivning. Véra ledord i vart
framatriktade arbete dr: Helhet, Nyskapande, Tillvixt och
Engagemang. Ord som sammanfattar var vilja att erbjuda
langsiktiga och kunniga team som lar sig uppdragsgivarnas
verksamhet, deras framtidsplaner och deras férutsittningar
for att i foretagandets olika skiften ge god och lonsam
radgivning. Det kan gilla halsofragor, foderfrégor,
utbyggnadsplaner, byggplanering, ekonomiska fragor,
myndighetskontakter och mycket annat. Vi har egna experter
inom de flesta omréden och saknar vi nagon specifik kunskap
sjdlva vet var den finns att hdmta.

Kees upplever att allt fler efterfragar radgivning och att
manga lantbrukare just nu 4r pa gdng med utvecklings- och
utbyggnadsplaner. Han ser ocksa en trend mot allt storre
driftsenheter vilket 6kar behovet av kvalificerad radgivning
och stéller storre krav pa Gard & Djurhélsans experter.

- Jag vill absolut rada dig som har byggplaner att kon-
takta oss pa i ett tidigt skede for att ta del av de kunskaper och
erfarenheter som finns inom Gard & Djurhilsan. Vart tydliga
mal ar att det alltid ska vara lonsamt att anlita oss, det ska ses
som en investering med god avkastning, avslutar Kees.

GRATIS KUNSKAP

Gard & Djurhélsan har en levande och informativ hemsida
med mycket information. Bland annat finns en webbshop
som innehaller hundratals bocker och trycksaker varav ménga
ar helt gratis, bara att bestilla sa kommer de i brevladan. ®

SVENSKA KOTTFORETAGEN &r
ett bransch- och utveck-
lingsbolag som ags av
de storsta slakterierna

i Sverige. Foretaget
startades for ett drygt

ar sedan. Dess roll ar

att oka l[6nsamheten

for kunder och agare
genom att leverera
semin, livdjur, radgivning
och branschutveckling i
varldsklass pa ett effektivt satt.

- Det forsta aret har det varit mycket fokus pa att
bygga den nya strukturen for verksamheten, beréattar
Hans Agné som ar VD fér bolaget. Nu har vi tagit oss
igenom den processen och kan fullt ut fokusera pa
framatriktad verksamhet.

Under varen 2014 tog davarande Landsbygdsde-
partementet initiativ till att samla hela vardekedjans
aktérer inom svensk grisproduktion dér den gemen-
samma ambitionen var att ta fram en handlings-
plan vars mal ar att langsiktigt starka den svenska
grisproduktionen. | januari 2015 axlade Svenska
Kottféretagen ansvaret for att vara samanhallande
i arbetet. Motsvarande arbete med framtagning av
handlingsplaner for nét och lamm har gjorts under
2015 och 2016.

Arbetet med handlingsplanerna har évervakats
av styrgrupper dar representanter fran slakterierna,
Sveriges Grisforetagare, Sveriges Notkottsprodu-
center, Svenska Faravelsforbundet, LRF Kott, Svensk
Dagligvaruhandel, Jordbruksverket och Narings-
departementet ingar. Handlingsplanen ar indelad
i malomraden som ar specifika for varje handlings-
plan. Mdlomradena ar utvalda utifran vilka omraden
som paverkar [dnsamheten inom respektive djurslag
mest.

- Vart mal ar att skapa forutsattningar och framtids-
tro inom svensk kottproduktion, sdger Hans. Just nu
har vi en bristsituation dar det saknas cirka 200 000
grisar och cirka 50 000 storboskap pa den svenska
marknaden. Det &r manga som funderar pa att oka
sin produktion men det kravs ocksa att banker och
politiker far ratt syn pa svensk djurproduktion sa att
de tar de ratta besluten. Det ar férsta gdngen nagon-
sin som alla aktérer i vardekedjan varit med i
utformandet av konkreta handlingsplaner. Jag ar
6vertygad om att dessa kommer att betyda mycket
for vart fortsatta arbete med att stérka och utveckla
svensk kottproduktion. @

(" SVENSKA KOTTFORETAGEN




/ MARKNAD /

Séljkarens jobb ar
att hjélpa butikerna
att paverka
konsumentens
kdépbeslut nar de
befinner sig vid
butikshyllan

eKWSmJiria .Il'egis‘rerd @ Bowensiicas

Scanprodukter. " streckkoder 1l dinbrei

pa scan.se

28 2016 02 HKSCAN AGRI



BUTIKSHYLLAN
AR AVGORANDE

Inom HKScan bedrivs ett stort arbete med att sélja in koncernens olika produkter. Genom

att skapa ett intressant informationsmaterial och séljande butiksmaterial kan vi synliggéra

koncernens produkter och varumarken i butikshyllorna. | artikeln far ni méta Carina Jalsing

som tillsammans med HKScans tva séljteam arbetar med marknadsféring i butik.

CARINA JALSING ar Trade Marketing Manager
pa HKScan Sweden. Rollen innebir att hon job-
bar med den taktiska marknadsforingen i butik.
Carinas uppdrag dr bland annat att se till att séljarna
har bra presentations- och kampanjmaterial med sig
nér de gor sina siljbesok. Hon jobbar i néra samar-
bete med produktcheferna och konceptansvariga,
nér de planerar kampanjerna.

— Vi vet att cirka 70 % av kopbesluten tas i butik.
Aven de personer som har en inkopslista med sig
har ofta bara noterat till exempel: gronsaker, kétt,
mjolk, korv, pasta eller paldgg, berittar Carina.

Séljkarens jobb r att hjdlpa butikerna att paverka
konsumentens kopbeslut nir de befinner sig vid
butikshyllan. Det viktigaste &r att HKScan finns med
ratt sortiment i hyllorna. Synlighet och bra place-
ring dr en forutsittning for att séilja. Det innebar
att foretaget maste jobba mycket med de fasta plat-
serna och rama in i hyllorna i kyl och frysdiskar.
HKScan arbetar ockséd med hyllkantslister och sa
kallade hyllsvampar som kan ha korta budskap som:
Nyhet!, Prova pa!, Smakrabatt!, Visste du att...? med
mera. Dessutom finns dven “pushers” som matar
fram produkterna for att det ska se snyggt och pafyllt
ut i hyllan. Dessa anvinds framfor allt i smorgas-
matshyllan men @ven i korvhyllan. Vid lanseringar
av nyheter anviander sig HKScan bland annat av
demonstrationer, dir konsumenten far méjlighet
att provsmaka de nya produkterna.

GOD INSIKT VIKTIGT
Carina borjade pd HKScan for snart ett &r sedan
ochibagaget har hon med sig goda kunskaper fran
motsvarande tjdnster pa Barilla. Carina har ocksa
arbetat inom ICA som marknadsansvarig pa ICA
Kvantum och Forséljningsansvarig pa ICA Media.
— I mitt jobb ar det viktigt att ha forstaelse for hur
processerna ute i butik fungerar, siger Carina. Vi

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: LOUISA JIRSELL

GRILL-
DAGAR!

Det nya grundmanéret har till sin
viktigaste uppgift att tydligt signalera
grill, samtidigt som det ska skapa
inspiration.

¢ Kop och fa; Lilla Grillguiden 2016

¢ Konsumenttéavling - Vinn grillar
fran Weber!

HKSCAN HAR TVA SALJKARER

som ser till att foretagets
produkter kommer in i butikerna
och exponeras pa ratt satt.
Kottsaljkaren bestar av 16

sdljare och tva regionchefer som
ansvarar for kott/kyckling och
frysta produkter. Charkséljkaren
ar ett team med 23 séljare och
tre regionchefer som ansvarar for
smorgasmat och charkprodukter.

ldgger mycket resurser pa vara tva siljkarer och da
ska de ocksa ha de bésta verktygen att arbeta med.
Min ambition &r att samaka mer med séljkaren for
att se hur vart material och var férsaljning fungerar
i praktiken och for att finga upp nya idéer.

Forr var det mycket fokus pa att bryta ut expone-
ringar i speciella expokylar, nu gar trenden mot att
skapa en bra fast plats for produkterna. Till exempel
Rapsgris borjar konsumenterna képa allt mer och
da dr det viktigt att den alltid ligger pa samma plats
i kylen och att den ér tydligt exponerad sa konsu-
menterna litt hittar produkterna. Risken nar man
bryter ut produkter ur ordinarie hylla, dr att nar
kampanjen ér slut och exponeringen tas bort, for-
svinner de dven ur hyllan.

INSPIRATION GER FORSALJNING

En del i séljarens arbete ar att formedla kunskap
till de ansvariga i butikerna. Butikernas fokus pa
lonsamhet ér stor och de tar girna till sig infor-
mation om nyheter, trender, ekonomi och olika
exponeringslosningar. HKScan med varumér-
ken som Scan, Pérsons, Flodins, Bullens, Rose,
Chosen by Farmers och Hot Dogs ar experten
inom kott och chark. Darfor forvantar sig butiks-
inkoparna bade bra information och spannande
inspiration fran oss.

— En viktig del i mitt arbete ar att dels ta fram
inforséljningsmaterial till séljkéren, som de i
forsta hand har i sina Ipads, men dven foldrar
som anvands vid till exempel storre lanseringar.
Sdljarnas jobb ar att sélja in och argumentera for
vara produkter, sd att butiksinkdparen tar in vart
sortiment. Blir inképarna i butiken inspirerade och
tycker att vi har spannande produkter ar det littare
att fi in produkterna pé bra platser i hyllan, sa att
konsumenterna i sin tur latt hittar vara produkter,
sammanfattar Carina. ®
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/ NOTISER /

TEXT: ELISABETH SVENSSON, FOTO: NILS JIRSELL/VICTORIA OHLSSON

3 av 10 svenskar har
aldrig varit pa ett
lantbruk

EN NY SIFO-UNDERSOKNING visar att
tre av tio svenskar aldrig varit pa en
bondgard. Samtidigt visar under-
sékningen att 47 procent vill lara sig
mer om hur maten produceras. | en
Sifo-undersokning, som utforts pa
uppdrag av Arla, har 2192 personer
mellan 18 ar till 75 ar svarat pa fragor
kring deras koppling till lantbruket.
Panelen ar riksrepresentativ. Under-
s6kningen slar fast att ungefér tre

av tio av de tillfragade, 31 procent,
aldrig har besékt en bondgard samt
att 40 procent, &r pa en bondgard
mindre an en gang per ar. Samtidigt
svarar narmare halften att de vill lara
sig mer om hur maten produceras pa
en bondgard. Intresset ar storst hos
18-29 aringarna, dar 54 procent vill
léra sig mer, medan 40 procent av
50-64-aringarna vill l1ara sig mer. ®

HKScan topplacerad i undersokning

| EN STOR OPINIONSUNDERSOKNING
har 10600 svenskar mellan 18-65 ar
fatt sdga vilka féretag de tycker ar
Sveriges basta foretag. Nar resul-
tatet presenterades den 17 mars
stod det klart att svenska folket
hade utsett Arla till Sveriges béasta

i kategorin livsmedelsproducenter
med HKScan, eller Scan som varit
namnet i undersdkningen, som god
tvaa.

Det ar mediekoncernen Schibstedt
som ligger bakom undersdkningen,
vilken gick ut pa att det svenska folket
initialt fick ange vilka tre foretag de
foredrar framfor andra. | steg tva
betygsattes foretagen utifran ett

antal mjuka varden som kvalitet,
service, prisvardhet och fortroende
- faktorer bortom de produkter och
tjanster man séljer.

- Det &r sarskilt gladjande att svenska
folket upplever att vart varumarke
star for kvalitet och prisvérdhet och
att de fortsatt har fortroende for
vara produkter och de grundvarden
som varumarket Scan star for, sdger
Magnus Lindholm, general manager
HKScan.

Det oberoende undersdknings-
foretaget Reflect genomférde under-
sékningen och 250 namngivna fore-
tag i Sverige deltog. Prisutdelningen
hoélls pa Nalen i Stockholm. @

Fortsatt stort fortroende for Scan

TOPP FEM av Sveriges basta Livsmed-
elsproducenter enligt undersokningen:
1. Arla

2. Scan

3. Kronfagel

4. Polarbrod

5. Pégen Kalla: Land Lantbruk
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Vi képer dina dikalvar! Vi jobbar med
alla raser och har bra transportméjlig-
heter oavsett var du bor i landet.

Kontakta din inképare via vaxeln
0771-500 500. @

Vi har god efterfragan pa livkalvar och
vi har dven kopare pa tva-veckors kalvar.
Prisexempel pa livkalvar maj 2016: Plus
kalv SRB 90 kg betalas 3060 kr/kalv

och SLB 2880 kr/kalv. Du hittar aktuell
notering pa www.hkscanagri.se. Ring
kalvférmedlare Carina Ljungkvist pa
telefon 0771-500 500. @

Vi behéver manga lamm till grillsdsongen.
Kampanj vecka 27-31 som innebar utdkat
viktintervall for bésta betalning (pris
enligt markeskvalitet i hela viktintervallet
14-25,9 kg). Vi erbjuder aven kontrakts-
tillagg for lite fetare lamm i fettgrupp 3+.
Noteringens fettavdrag kvarstar. @

Sankt utlaningsranta

HKScan sanker fran och med den
16 maj basrantan med 0,40% till
53%. @

Slaktanmalan tipsar

Vet du att du kan bestélla signalmarken
for till exempel atertag av skinn eller
hudar via Internettjansten? Detta ar
mojligt sedan i hostas.

Se garna over din planeringsanmalan

regelbundet (galler alla djurslag) och
éndra sa fort du ser att planen inte kom-
mer att stamma. Tisdag veckan innan
slaktvecka ar deadline for sista justering,
sedan maste anmaélan stdmma.

Telefon slaktanmalan 0771-500 500
- vi hjalper garna till! @



http://www.hkscanagri.se/

/ KALENDER /

Kalender

GRILLKVALLAR | SMALAND!

Valkommen till de arliga grillkvéllarna i Smaland med studiebesdk pa gard, tipspromenad
och grillad hamburgare. HKScan Agri informerar om senaste nytt fran féretaget - valkomna!

Datum Plats Gard Produktion Medverkande
9 augusti Tol Brana Storegard, Kristian Sommarlamm, nybyggt Eér?;vc;kl)sefggrzmn
kl 18:00 9 och Martina Smalander farhus med bandfoderbord s g
Slattokvarn
. oy Helena Johnsson,
110 zuglue Nassjo Johan Carlsson, Ekefall ::f[t ?ggt::;(%:tpﬁfcf)dmn’?’ el LR st Tevlojieitn
kl 18:30 J ! r ubg tall BRIRES Lithell, Inkopsdirektor
'ggbassta HKScan
11 augLet Gislaved Mikael Gunnarsson, Henja Dilor, ungnotsﬂuppfodnlng, Mikael Backstrom, LRF
kI 18:30 nybyggt liggbasstall
BRANSCHTRAFFAR
Datum Massa Plats Information

HKScan Agri sponsrar

10 september  Baggauktion for vita kott raser Linkoping

Jari Latvanen
utnamnd till
verkstillande
direktor for
HKScan-koncernen

Latvanen kommer till HKScan fran Stora
Enso. Han har tidigare arbetat pa Findus
Nordic, Nestlé och HK Ruokatalo (nuv.
HKScan Finland Ab).

- Det kanns bra att komma tillbaka
till HKScan och att fa arbeta med mat
igen. HKScans hogkvalitativa produkter,
kanda varumarken, héllbara verksamhet
och kompetenta medarbetare &r exakt
sadana resurser som behdvs for att
vi ska klara oss i den férénderliga
konkurrensmiljon och utvecklas vidare
i den riktning som styrelsen har faststallt,
sager Jari Latvanen.

Aki Laiho, CCO, fortsatter som stall-
féoretradande VD tills Latvanen tilltrader
sin nya position. ®

Nya pa jobbet

Nu har Anna Mansson bérjat hos
oss pa HKScan Agril Anna kommer
att jobba som inkdpare av gris, not
och lamm i Ostra Skane, Blekinge
och delar av Kronoberg. Anna ar
utbildad husdjursagronom och har
tidigare jobbat mycket med foder
till framfér allt grisar och fjaderfa.

ANNA MANSSON
Alder: 40 ar

Familj: Man och tre
barn

Intressen: Familjen,
hus & tradgard, trana
med jakthunden
Sally

Du nar Anna pa telefon
044-19 40 22 samt e-post:
anna.mansson@hkscan.com

tre kvalitetsbaggar

Ida Hansson ar nu pa plats efter
Josefin som gar pa mammaledig-
het och kommer att ta dver ink&p
av gris, nét och lamm i Uppland,
Vastmanland och Stockholm. Ida &r
utbildad husdjursagronom och har
tidigare arbetat som djurskotare
inom mjolkproduktion.

IDA HANSSON
Alder: 29 ar

Familj: Pappa,

bror och syster
Intressen: Friluftsliv,
skidakning,

ridning

Du nar Ida pa 08-725 80 06
samt e-post:
ida.hansson@hkscan.com

Vi hédlsar Anna och Ida varmt vialkomna till HKScan Agri!
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ECONOMY B Posten AB

International

If undeliverable return to: Mall
PO Box 8000
SE-202 26 Malmé PP
Sweden Sweden

DIN BASTA AFFARSPARTNER - HKSCANS INKOPSORGANISATION

GORAN NILEHN
u_f'“i! 044-19 40 39

Inkdpschef syd

samt affirsomradeschef GRIS
goran.nilehn@hkscan.com

PAR THYREN
018-16 7519
par.thyren@hkscan.com

FANNY HJIALMARSSON
0522-66 55 27
fanny.hjalmarsson@hkscan.com

MAGNUS COLLIANDER
0511-251 81
magnus.colliander@hkscan.com

LARS SVENSSON
044-19 41 11
lars.r.svensson@hkscan.com

WILHEM ASCHAN
044-19 40 57
wilhem.aschan@hkscan.com

ROBERT LINDROTH
044-19 41 09
robert.lindroth@hkscan.com

e

ELISABETH SVENSSON
044-19 40 63
Kommunikationsansvarig

samt affirsomradeschef LAMM
elisabeth.svensson@hkscan.com

N ANNA MANSSON

044-19 40 22
anna.mansson@hkscan.com

HASCAN

AGRI

JAKOB DANIELSSON
018-167577

Inkdpschef norr

samt affarsomradeschef NOT
jakob.danielsson@hkscan.com

IDA HANSSON
08-72580 06
ida.hansson@hkscan.com

HANS LARSSON
013-2346 23
hans.larsson@hkscan.com

RUNE ELEBRING
013-23 46 25
rune.elebring@hkscan.com

MATS HALLVEDE
0498-28 25 65
mats.hallvede@gotlandsslagteri.se

SOPHIA ISBERG
013-23 4526
sophia.isberg@hkscan.com

CLAES LJUNGQVIST
0511-253 81
claes.ljungqvist@hkscan.com

HKSCAN SWEDEN, Torggatan 4, 291 81 Kristianstad, Telefon: 0771-500 500, www.hkscanagri.se, twitter.com/HKScanAgri_SE
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