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FRAN KOP OCH SALJ

TILL VARDEKEDJOR

NAR JAG PABORJADE min karriar p& 1990-talet var styrning
av leveranskedjor, (Supply Chain Management), hégaktuellt
inom industrin. Det var da ett helt nytt begrepp som ansags
vara banbrytande, och jag bérjade ocksa jobba med SCM,
som det forkortas. Diskussionerna kring SCM stédde sig pa
den datida strategigurun Michael E. Porters vardekedje-
tankande. Enligt hans teori dvergar vi fran konkurrens mellan
foretag till konkurrens mellan leveranskedjor

Nu, nagra artionden senare, kan vi konstatera att Porters
teorier fungerar i verkligheten. Vi har sett framgéangar och
nedgéangar bland manga stora féretag pa grund av att
leveranskedjan varit bra eller mindre bra. En allt stérre del
v vardeskapandet, innovationerna och produktiviteten hos
féretag har blivit beroende av ett framgangsrikt samarbete
inom hela vardekedjan.

HKScan ar i samma situation. Féretaget och primérproduk-
tionen utgdr sammanhédngande produktionskedjor, dar saval

Aki Laiho

Foto: Lehtikuva

kvantitets- och kvalitetsférvantningar, innovationer och idéer som kostnads- och [6nsamhets-
bekymmer till sist & gemensamma. A andra sidan &r vi inte oberoende av andra. Vi ar en del
av vardekedjan for mat fran aker till konsumenternas bord dar HKScan utgér huvuddelen av
vardekedjan fér dagligvaruhandeln och restaurangerna. Vi blir ocksa allt mer en del av den
globala koétt-, spannmals- och fodermarknaden pa méanga olika satt. Konkurrensen om vem

som ska styra vardekedjan blir allt hardare.

Jag har med tillfredsstéllelse kunnat se hur kedjetdnkandet har blivit allt mer forfinat mellan
HKScan och priméarproduktionen. De traditionella kép- och séljmodellerna foraldras snart nar
tata samarbetskedjor visar sig vara éverladgsna vad galler konkurrenskraft. Dessutom ger bra
samarbetskedjor mojlighet att férbattra den gemensamma produktiviteten.

For HKScan ar detta en tuff utmaning, eftersom férmaga

att styra en produktionskedja inte kommer av sig sjalvt. Det
kraver en langsiktig kompetensutveckling, investeringar och
ett intensivt samarbete. Jag ar 6vertygad om att investeringar
i ett val fungerande samarbete till slut ger alla som deltar i
anstréngningen allt storre fordelar.

Jag 6nskar lasarna av HKScan Agri-tidningen en trevlig host!

Aki Laiho
Tillférordnad CEO HKScan

SAMARBETSKEDJOR

VISAR SIG VARA
OVERLAGSNA
VAD GALLER

KONKURRENSKRAFT
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/ TIPS WEBBEN /

Framtidenskott.se

TEXT: ELISABETH SVENSSON

Framtidens katt

Med dialogen Framtidens kétt vill HKScan
visa ta upp och diskutera viktiga och
angelégna fragor inom CR, Corporate
Responsibility och Kvalitet. Vi vill vara med
och lyfta fram méjliga framtidslésningar,
som ger inspiration, men aven insikt till
positiv utveckling.

Kott ar sa mycket mer dn god mat. Nar du véljer dina och radioklipp ger vi mdjlighet till en konstruktiv

ravaror paverkar de ofta i ett storre perspektiv an du dialog kring framtidens kott hos alla fran experter
alltid anar. och leverantérer till allmant intresserade
P& webbplatsen Framtidens kott, framtidenskott. konsumenter.

se, kan du ta del av kunskap fran experter men ocksa Varje kvartal blir det extra fokus pa ett tema.

diskutera hur svensk kéttproduktion kan utvecklas Aktuellt tema nu ar "En hallbar maltid”. Dar

for att bli mer hallbar i framtiden. exempelvis matsvinn och anvandning av alla

Genom dialog férmedlar vi, och tar del av, ny delar av en djurkropp diskuteras. Valkommen

intressant kunskap. Med olika artiklar, inldgg, filmer att delta i dialogen!

INTRESSERAD AV EKOLOGISK PRODUKTION? TIPS FRAN

Den ekologiska produktionen i Sverige okar inte tillrackligt for att SLAKTANMALAN

tilgodose det stadigt dkande marknadsbehovet. Webbplatsen

Bliekobonde.nu é&r ett initiativ fran Ekologiska Lantbrukarna i samarbete Via HKScan Agris internet-
med Arla, Axfood, Coop, tjanst www.hkscanagri.se
HKScan och Krav. Syftet ar att kan du bestélla signal-
Oka kdnnedomen om ekologiskt marken som behdvs vid
lantbruk och om marknadens atertag av skinn eller
dkande behov av ekologisk hudar. Vill du fa tillgang
produktion, samt att skapa till internettjansten eller
grogrund fér samverkan inom har fragor kan du ringa
vardekedjan. Via bliekobonde.nu 0771-500 500 eller maila
kan du tillexempel stélla fragor slaktanmalan@hkscan.com.

till en ekologisk producent med
samma produktionsinriktning
som du sjalv har.

HKSCAN AGRI UTGIVARE:
HKScan, Torggatan 4, 291 81 Kristianstad, telefon: 0771-500 500, hkscanagri@hkscan.com
HEAD OF HKSCAN AGRI MAGAZINES: Sari Jarvinen ANSVARIG UTGIVARE: Elisabeth Svensson

REDAKTIONSCHEF: Elisabeth Svensson, telefon: 044 19 40 63, elisabeth.svensson@hkscan.com
REDAKTIONSRAD: Sara Hoff, Nils Jirsell, Victoria Ohlsson, Elisabeth Svensson  LAYOUT: Miltton
PRODUKTION: Infab, Kristianstad TRYCK: Edita Prima Ab, Helsinki ® UPPLAGA: 8 900 ex.
FOTO: Om inget annat anges ags bilderna av HKScan Agri ® Omslagsbild: HKscan Agri

4 2016 03 HKSCAN AGRI


mailto:hkscanagri@hkscan.com
mailto:elisabeth.svensson@hkscan.com
http://framtidensk�tt.se/
http://bliekobonde.nu/
http://bliekobonde.nu/
http://www.hkscanagri.se/
mailto:slaktanmalan@hkscan.com

10
13
14

16

14

Pramhusgérden utdkar lammproduktionen

HKSCAN AGRI
AKI HAR ORDET 18
FOLJ FRAMTIDENSKOTT | SOCIALA 20
KANALER
UNGA MJOLKPRODUCENTER 22
SATSAR | TORPSHAMMAR
LYCKAT SAMARBETE PA 24
ICKHOLMENS SLAKTERI
NYCKELTAL VIKTIGA FOR 25
GRISPRODUCENTEN JEANETTE

26

SAMARBETE VIKTIGT FOR
ATT LYCKAS 28
LAMMPRODUKTION 30
PA HALLANDSK GARD .y
GARDSMIDDAG PA
SKATTMANSO 32

[e
5 O

L
x
a
<
Q
=
O
L

16

Restaurang AG grillar pa Gardsmiddag

3/2016

PROVA EN BURGISH

VINNA MED KUNDEN AR
JARI LATVANENS LEDORD

AVSATTNING FOR HELA DJURET
| MEATBALANCE

HANDLEDNINGSMATERIAL
INFOR SLAKT

FODERKRONIKA MED UFFE
HKSCAN | ALMEDALEN
MATKASSAR VIA NATET
KORTA NYHETER
KALENDER

KONTAKTA OSS

20

Jari Latvanen ny VD HKScan




DE VAGADE SATSA
PA SIN DROM

Under ett ar har det unga paret drivit en mjélkgard med
170 mjolkande kor i Torpshammar utanfér Sundsvall. De vagade ta steget
och gjorde verklighet av drémmen - att tillsammans driva en egen gard.

TEXT OCH FOTO: NILS JIRSELL

JOAKIM VAXTE UPP pi en gird i Enképing och Anna
kommer fran en gard i sormlandska Bjorkvik. Bada har langa
utbildningar frdn SLU; Joakim &r lantmastare och Anna ar
husdjursagronom. Anna har ocksé erfarenheter fran ett ars
arbete pa DeLaval som gett nyttiga kunskaper inom mjolk-
produktion och Joakim har arbetat hemma pa foraldragarden
manga somrar. Anna har, fsrutom arbetet
pa garden, ocksd en anstéllning en dag i
veckan som avelsradgivare pa Semex.

- Vi satt och slétittade lite pa gérdar
som var till salu nér vi hittade denna,
berittar Anna. Vi var bada tvd i slutet
av var utbildning och vi hade varit till-
sammans nagot ar. Det var absolut inte
ratt ldge att kopa en gard och en mjolk-
gard i Norrland var definitivt inte det vi
sOkte men efter ett tag borjade vi fundera
alltmer - varfor inte?

Efter resonemang med olika personer som kunde bidra
med erfarenheter fran mjolkproduktion tog tankarna allt mer
form, gérden besoktes och verksamheten diskuterades med
sdljaren.

- Nir vi sag gérden kindes det ritt med en gang, sdger
Joakim och vi besl6t oss for att, om méjligt, bli mjélkbonder i
Torpshammar. Vi bedémde att garden har fina forutsittningar
aven om mj6lkproduktion just nu befinner sig i ett tufft lage.

6 2016 03 HKSCAN AGRI

NAR VI SAG
GARDEN KANDES
DET RATT MED
EN GANG

ATT HITTA FINANSIERING
Nu borjade den stora resan med att 16sa finansiering. Ménga
banker var tveksamma men paret gav sig inte och hittade till
slut en bank som sdg mojligheterna och som var villig att
finansiera kopet. Det var for Anna och Joakim en intensiv
period som priglades av stindiga kontakter med myndig-
heter och mycket ifyllande av blanketter.
— Det 4r tva parametrar som gor det moj-
ligt att fa ihop kalkylen, forklarar Joakim.
Dels dr markpriserna hér uppe lagre och
dels ar bidragsbilden mer fordelaktig
i jamforelse med sodra Sverige. Bland
det forsta vi gjorde, efter tilltradet, var
att utveckla rutiner for att ha god ekono-
misk uppf6ljning. Redan efter tre mana-
der gjorde vi ett forsta bokslut for att se
att kalkylerna holl. Nu, efter ett ar, kan
vi konstatera att det vi presenterade for
banken haller, aven om det dr med hjalp av att vi just vunnit
en femdrig upphandling om snérdjning i vinter och att vi
ocksé har lite annan entreprenadverksambhet.

FLERA BEN | VERKSAMHETEN

Garden 4r pa totalt 240 hektar fordelat pé 170 hektar vixt-
odling och vall samt 70 hektar skog. De 170 korna mjolkas
med hjalp av tre Lely-robotar.



Anna Stromgren och Joakim
Vagmark ar unga lanbrukare
som hunnit fa bade praktisk och
teoretisk kunskap genom jobb
och utbildning

Storhg, da
Mol

GARDSFAKTA

FORETAG:
Storboda Mjo6lk

AGARE:
Joakim Vagermark
och Anna Strémgren

ANTAL ANSTALLDA:
2 heltid

AREAL:
240 hektar

MJOLKKOR:
170 st

MJOLKROBOTAR:
3 st
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— Vi har fordelat arbetet sé att jag
har huvudansvar for djuren och det
administrativa medan Joakim tar hand
om vixtodling och skog samt entre-
prenadverksamhet, berdttar Anna.
I och med att garden var i full drift nér vi
tog 6ver gick 6vertagandet mycket smi-
digt. Forra dgarna har ocksa hjalpt oss
igadng pa ett bra sitt. Vi har dven fatt ett
varmt mottagande och god st6ttning av grannarna i omréadet.

Garden ir i stort sjalvforsorjande pé foder. Vall och grov-
foder klaras med egen produktion som kompletteras med
inkopt kraftfoder och spannmal. Fodret; ensilage, helsad,
mineraler och salt mixas i en stationdr mixer for att sedan
matas ut pa foderbordet med en bandfoderfordelare. I robo-
tarna och i kraftfoderstationer bjuds det pa kraftfoder och
kornkross. Parets forsta egna vallskord ska in i dagarna kring
vart besok och allt tyder pd en bra skord.

- Det handlar just nu mycket om att fintrimma alla system,
att ifrdgasitta alla kostnader och att lara oss s& mycket som
mojligt om mjélkproduktion, siger Anna. Produktionen
ligger idag pa ett snitt om 9500 kilo ECM/ko och ar och
malsdttningen ar naturligtvis att 6ka avkastningen.

Rekryteringen gérs genom att kvigorna vid sex méanaders
alder &ker till ett narliggande kvighotell och kommer tillbaka
dréktiga. Anna tycker att samarbetet fungerar mycket bra.

GOTT SAMARBETE MED HKSCAN
Tjurkalvarna limnar gérden nir de ar tva veckor och

Garden &r i stort sjalvférsérjande
pa foder. Vall och grovfoder tacks
helt av den egna produktionen
medan spannmal och kraftfoder
kops in

JUST NU HANDLAR
DET MYCKET OM
ATT FINTRIMMA

ALLA SYSTEM

gar till en gard i trakten for slutgod-
ning. Genom att Anna och Joakim
seminerar de simsta mjolkkorna med
kottras kan de silja en del tjurar och
kvigor med kottrastillagg.

— Det &r stort sug efter djur just nu,
sager Joakim och det dr skont att HKScans
samarbete med Ickholmens slakteri finns
sd att djuren inte behover &ka sa langt. Vi
levererar stdende en ging i midnaden och da 4r det i regel fem
djur per leverans som hamtas av de duktiga transportorerna.
Vi tog tidigt kontakt med var ink6pare Par Thyrén pa HKScan
och han har bland annat hjalpt oss med finansieringslosningar
och livdjursformedling.

— Det dr en fin och vilsko6tt verksamhet Anna och Joakim
driver, sdger Par Thyrén. Man kan ju inte annat dn att impone-
ras av deras engagemang och entreprendrskap. Och inte minst
av de stora kunskaper som de redan skaffat sig. Vi pd& HKScan
ar mycket positiva till Anna och Joakims satsningar och ska
gora allt vi kan for att bistd med de resurser och system vi har
att erbjuda.

FRAMTIDSTANKAR

- Just nu dr kanske inte de lingsiktiga strategierna i fokus, sdger
Anna. Nu dr det standig forbattring av befintlig verksamhet
som tar var mesta tid. Men visst, det finns en langsiktig plan.
Pa sikt vill vi 6ka omsittningen och vinstmarginalen. Sjélv-
Kklart vill vi dven vara ett attraktivt foretag att arbeta pa, idag
savil som i framtiden. @




Utokat samarbete
i Norra Mellansverige

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: HKSCAN

DET NUVARANDE SAMARBETET mellan HKScan och Siljans Chark
stracker sig anda tillbaka till bérjan av 90-talet. | samband med
att Siljans Chark bildades startades ocksa nétslakt pa Ickholmens
gard och redan fran borjan fanns ett samarbete med Swedish
Meats som slaktade gris at det nybildade bolaget.

Nasta steg togs 2003 da det behovdes en slaktplats i Norra
Mellansverige for att uppfylla regelverket kring transporttider. Da
beslots att gemensamt bygga ett nytt slakteri i Ickholmen. Swedish
Meats gick in som deldgare med 35 % i bolaget. Under aren har
HKScan kopt ytterligare aktier och dger idag 39 % av Siljans Chark.

Forra aret fordubblades grisslakten till cirka 60000 grisar/ar.
Avsikten var att dven rationalisera nét- och lammslakten vilket blev
mojligt genom att flytta dessa volymer fran Krylbo till Ickholmen.
Overflyttningen genomférdes under forsta kvartalet 2015 och
Ickholmen har sedan dess varit det i sarklass snabbast vaxande
slakteriet i en tuff bransch.

EN VAL FUNGERANDE KEDJA

HKScan Agri képer in alla djuren och Siljans Chark ombesérjer
slakten pa slakteriet i Ickholmen. Ungefar tva tredjedelar av slakt-
kropparna fraktas till Linképing och Kristianstad for styckning hos
HKScan.

SATSNINGAR FRAMAT

| host tas nya steg. Inképssamarbetet starks genom att Siljans Chark
anstéller en inkdpare. Samarbetet utvecklas ocksa genom att
Siljans Chark kommer att vara en synlig part for leverantérerna.
HKScans inképare Par Thyrén, slakterichefen pa Ickholmen,
Runar Gustafsson, och den nya inképaren kommer att vara

ett gemensamt team och HKScans inkdpssystem och rutiner
kommer dven fortsattningsvis att anvéandas.

- Vivill helt enkelt erbjuda vara leverantorer riktigt bra service.
Darfor forstarker vi resurserna for att tillsammans bli en dannu battre
partner till djuruppfédarna i bygden, séger Thomas Perki6, VD for
Siljans Chark. ®

THOMAS PERKIO

VD pa Siljans Chark
sedan mars 2015

58 ar
Bor med sambo Anki

Agronom/ekonom fran
Ultuna. Senast VD for
HKScans verksamhet i
Danmark och Storbritannien,
dessférinnan i kyckling-
branschen

Intresserad av segling
och mat



GARDSFAKTA

AGARE:
Jeanette och Fredrik Erlander

GARDAR:
Viggby och As

BRUKAD AREAL:
250 hektar

GRISPRODUKTION:
8000 slaktgrisar/ar

ANTAL AVVANDA
SMAGRISAR:
12,2 st per sugga och ar

Garden As ar en
valskott grisgard
beldgen strax

utanfor Vasteras

Jeanette Erlander
gillar att jobba

med grisar och
berattar om dagliga
ting pa garden pa
. Instagram




UPPFOLJNING
HOJER PRODUKTIONEN

Utanfor Vasteras driver familjen Elander ett valskott foretag. Gardarna som idag
omfattar 250 hektar aker och producerar 8 000 slaktgrisar per ar har byggts upp
genom noggrann uppféljning och sténdiga investeringar. Genom strukturerat arbete
jobbas tidstjuvar bort i den dagliga verksamheten.

TEXT OCH FOTO: NILS JIRSELL

JEANETTE OCH FREDRIK ELANDER driver gdrdarna
Viggby och As, som bada ligger strax utanfér Visteras.
Garden As dgs av Uppsala universitets akademiforvaltning
och har arrenderats av Fredriks slidkt i 13 generationer. Den
andra garden, Viggby, koptes av Fredriks fordldrar 1986.

Paret Elander delar pé ansvaret, dar Fredrik fokuserar pa
vaxtodlingen och Jeanette tar hand om den integrerade gris-
produktionen. Fredrik och Jeanette var unga, endast 22 och
23 ar ndr de borjade med grisproduktionen. Férutom att fa tre
barn har de ocksé pé kort tid lyckats att bygga upp en omfat-
tande och vilskétt grisproduktion.

Jeanette har under flera ar varit aktiv i olika bransch-
organisationer och hon har aktivt arbetat for forbattringar
for grisproducenter i Sverige, men har nu slappt de flesta
ideella uppdragen for att kunna fokuserar pa att driva gris-
produktionen sa effektivt och bra som mojligt.

- Vi borjade med grisproduktion 1992 som satellit till
Mycklinge suggring, berittar Jeanette. D& hade vi 40 suggor
som gav en omgang smégrisar var 8:e vecka. 1996 byggde
vi ett slaktgrisstall pa Viggby och boérjade en integrerad
produktion. Fem 4ar senare byggdes ett nytt suggstall for
40 suggor och 2007 byggdes ytterligare ett nytt stall for inte-
grerad produktion.

Med den senaste investeringen skapades tva tillvixtavdel-
ningar och tva slaktgrisavdelningar. Produktionen kunde
férdubblas och ligger nu pa cirka 8 ooo slaktgrisar integrerat.

UPPFOLJNING GER EFFEKTIV PRODUKTION

Gérden ingar i en suggring tillsammans med 7 andra gérdar.
Var tredje vecka kommer cirka 40 suggor till As vilket ér tre
veckor fore grisning.

- Jag ér nog lite av en nord, siger Jeanette. Vi dr nog inte
sd ménga i virlden som &lskar Excel. Vi har naturligtvis
WinPig som ér ett bra system men programmet fungerar inte
fullt ut for vér typ av produktion sé jag har byggt upp egna
uppfoljningssystem for att fa full kontroll 6ver produktionen.
Min mélséttning dr att ligga bland de 25 % bdsta grisgardarna
ilandet matt pa ett snitt av de viktigaste nyckeltalen som till-
viaxt, kéttprocent, antal avvanda och dédlighet.

Arbetet pa garden bygger mycket pa "Lean Production” En av
tankarna i Lean Production ér att skapa effektiva rutiner och att
jaga “tidstjuvar”. Det kan till exempel vara sa enkla saker som att
tydligt miarka upp var verktyg och redskap ska finnas sa att tid
inte 6dslas p4 att leta efter dem. Det giller att stindigt leta efter
flaskhalsar i produktionen och atgirda dem betonar Jeanette.

— Jag foljer kontinuerligt de viktigaste nyckeltalen och med
hjélp av mina Excelfiler kan jag f& fina kurvor och diagram
som gor det enkelt att se avvikelser, berittar Jeanette. Att fylla
upp alla platser dr naturligtvis en av de viktigaste variablerna.
Vi har 400 platser i tillvaxtstallet och 400 platser i slaktgris-
stallet och de méste alltid utnyttjas fullt ut.

Paret Elander har, tillsammans med 10 andra lantbrukare,
investerat i en gemensam biogasanldggning som byggdes 2015.
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Ida Hansson ar ny pa HKScan Agri
och paret Erlanders inkdpare
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- Viér nojda med att vi valde den végen, séger Fredrik. Det
ar bra for vixtodlingen, och ger en mer littarbetad godsel med
hogre naringsinnehall och minde lukt. Nu har vi ocksé byggt
en godselbrunn som ligger ute pa féltet. Det gor det enkelt att
fylla spridaren nér jag haller pa och godslar och det sparar
transportkostnader.

GENOMGANG VARJE AR

I oktober varje dr gors en mer omfattande genomgéng till-
sammans med veterindr, radgivare och personal. Da f6ljs en
tydlig dagordning och ett antal punkter stams av.

- Vi tittar forst pa om vi har natt vara mal och om vi
gjort de insatser som bestimdes vid forra drets genomgang,
berittar Jeanette. Alla delar i produktionen diskuteras och
atgarder beslutas och protokollfors. Vissa saker kan genom-
foras omgdende medan andra maste goras forsiktigt for att se
hur de paverkar nyckeltalen. Gors for manga forandringar pa
en gang blir det svért att virdera utfallet.

En sak som diskuterades vid senaste genomgéngen var
problem med grisningsfeber. Nu har de bytt till foderrér i plast
da en tdnkbar orsak kan vara att de gamla galvade roren var
svarare att halla rena.

- Vi har anvint plastror i sex manader nu, och det ser
positivt ut, men det ér fortfarande lite for tidigt att utvirdera
resultatet, sager Jeanette. Vi har ocksa satt in skyddsbagar vid
mathoarna vilket direkt minskade dodligheten. Ibland kan
sma dtgirder ge patagliga resultat.

Flera av atgarderna fran senaste genomgéngen har gett mit-
bara effekter. Antalet avvanda smagrisar har 6kat med en gris
under det senare aret och ligger nu pé 12,2 vilket dr en bra bit
Over snittet i landet. Smagrisarnas 6verlevnadsprocent har
6kat med 4 % och och den positiva utvecklingen fortsitter.

Under senaste aret har Jeanette ocksa borjat vaccinera mot
galtlukt istéllet for att kastrera hangrisarna vilket Jeanette
upplever som mycket positivt och tidsbesparande.

LANGSIKTIGT
SAMARBETE

Elanders har ett langt och gott
samarbete med HKScan som
péborjades redan 1992.

- Vi gillar langsiktighet
och stabilitet, sédger Jeanette.
Stindiga forbéttringar och
oppenhet for forandringar ar
viktiga ledord i verksamheten.
Dirfor passar det oss att samarbeta med HKScan som vi
tycker delar vara grundprinciper. Vi planerar tillsammans,
med hjalp av HKScans internettjanster, ett ar framat vilket gor
att vi exakt vet vad som ska goras varje vecka och slakteriet
vet exakt vad de kommer att fa in.

- Vi tror pé svensk grisproduktion, avslutar Fredrik. Det
finns en bra efterfragan och det finns potential till effektivi-
seringar utan att gora avkall pa kvalitet och djuromsorg. ®

DE 25% BASTA
GRISGARDARNA
| LANDET

PRODUKTIONSKEDJAN STARKS GENOM SAMARBETE

PRODUCENT TEXT: ULLA KETOLA

Att kunna forutspa antalet smagrisar hos HKScans leverantérer &r en viktig del
PRIMAR- av planeringen av produktionskedjan. Bade gardar och HKScan drar nytta av att

PRODUKTION

efterfragan och tillgdngen pa djur matchar varandra.

Uppféljningsprogrammet WinPig hjalper smagris- och slaktgrisproducenter
att styra och utveckla produktionen. Genom att félja produktionsutfallet jamfort

TRANSPORT

med de uppstallda malen och férutspa eventuella upp- och nedgangar i

produktionsvolymerna pa garden medverkar det i styrningen av produktions-

kedjan varje dag.
SLAKTERI

HKScan har satt som mal att prognoserna i framtiden ska bygga pa det verkliga
antalet dréktiga suggor och gyltor samt antalen fédda och avvanda smagrisar.

Med hjalp av draktighetsinformationen ar det méjligt att forutspa antalet
slaktgrisar upp till tio manader in i framtiden.

DISTRIBUTION

Lyckade slaktprognoser gynnar bade producenter och HKScan, eftersom bada

kan vidta atgarder enligt forvantningarna och proaktivt paverka antalet slaktgrisar.

VAR MALSATTNING
AR ATT LIGGA BLAND
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FRAMFORHALLNING GYNNAR ALLA

Hela hans arbete handlar egentligen om en sak, att sékerstélla att leverantorer
och transportérer forser slakterierna med ratt antal djur vid ratt tidpunkt. Da kan
HKScan i sin tur leverera det som redan har salts in och utlovats till kunderna.

- ldag har vi battre verktyg dn nagonsin fér att lyckas, sager Mikael Toverland som
tillsammans med tva kollegor i Skara ansvarar for planeringen av intransporter.

TEXT: CAMILLA ERLANDSSON, FOTO: STEFFAN SILFVERBERG

ETT JAMT FLODE ir A och O for en framgangsrik kott- och
charkproduktion. Detta stéller hoga krav pd kommunikation
mellan de olika funktionerna som ingar i djurens resa fran
gard till slakteri. Mikael ligger merparten av sin arbetstid pa
just kommunikation - i kontakt med framfér allt transportorer
men dven inkdpare och leverantérer.

— Det 4r sa vi far information, s vi kan informera vidare
eller skapa forstéelse for varfor vi gjort pa ett visst stt.
Kommunikation blir smérjmedlet i maskineriet.

PLANERINGSPROCESSEN
Onsdagen ar den stora planeringsdagen. D sammanstills slakt-
anmadlda djur och matchas mot slaktplaneringens underlag.
Direfter kontaktar Mikael och hans kollegor transportorerna
och upprittar individuella planer for dem. Det ligger sedan pa
varje enskild transportor att ha kontakt med leverantorerna for
att sdkerstilla bestilld leverans.

- Vi har ett flode ddr véra leverantorer levererar djur sex
dagar i veckan, sa det &r viktigt att
vi kan tillmotesga vara transportorer
samtidigt som vi forstads maste ta
hinsyn till kapaciteten pa slakteriet,
siger han och fortsitter:

—Jag har en enorm respekt for deras
arbete. De ligger ute pa vdgarna och
kor vara djur oavsett om det dr trettio
grader kallt eller varmt. Transporterna
kommer fram, nastan alltid i ratt tid.
Det skots oerhort professionellt och
med god omsorg om djuren. Vi ser
iden arliga métningen "N6jd Leveran-
tor” att 97 % av som svarande anser
att transportorerna har god hand om
djuren.

Mikael har arbetat med intrans-
portplanering de senaste tio ren och
beskriver tiden som en enormt span-
nande resa pa flera sitt. I borjan slak-
tades det som var anmalt, punkt slut.

- Idag bestimmer marknaden, det som kunderna bestéller
det ska vi pd& HKScan ta fram tillsammans med alla 6vriga
i kedjan.

Mikael menar att det idag finns en vi-kénsla i organisatio-
nen som han inte upplevde frén borjan. D4 var det ett dike
mellan intransport och inkdp, idag tillh6r man samma orga-
nisation och jobbar tight tillsammans.

- D4 skallde vi pa inkdparna for att de inte fick fram till-
rackligt med djur, och de i sin tur hade synpunkter pa om vi
inte hdmtade djuren, siger Mikael och ler lite & minnet. Idag
ar vi ett team med full forstéelse for varandras villkor. Irritations-
momenten dr borta.

Mycket handlar om langsiktighet i planeringen. Ju stérre
oversikt, desto battre. Mikael uppmanar ofta och géirna
leverantorerna att anmaéla for flera veckor framat. Mikael

lyfter lammproducenterna som exempel da de jobbar med
rullande planeringsanmaélan som striacker sig tva manader
itaget.

— Det ar fullt majligt att justera sin
slaktanmaélan - att minska, ldgga
till eller ta bort den helt. Det ar
forst pa tisdagen klockan 24:00 en
vecka innan som siffrorna 6vergar
till att bli helt skarpa. Dessférinnan
ar de bara en prognos. Men det ar
en prognos som ger oss lite battre
hum om helheten - och det gynnar
oss alla. ®

MIKAEL TOVERLAND

Alder: 45 ar

Familj: Gift, tva barn

Tid i féretaget: 26 ar
Lyssnar pa: Det mesta
Laser: Svenska deckare

Pa fritiden: Cyklar runt sjéar
och dver berg
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GARDSFAKTA

GARDENS NAMN:
Pramhuset

GARDEN AGS AV:

Marie och Carl-Magnus Allared

GARDEN DRIVS AV:

Marie, Carl-Magnus och sonen Carl-Oscar

AREAL:
67 hektar

DJUR:

126 tackor och 7 baggar

FODER:

| huvudsak egenodlad vall
kompletterad med kraftfoder

LAMMPRODUKTION
MED ENGAGEMANG

Marie och Carl-Magnus tréffades pa Pl6nninge Lantbruksskola i mitten pa 70-talet.
Paret tog efter utbildningen 6ver Carl-Magnus fordldragard dar det da drevs vaxtodling
och mjélkproduktion. Sa smaningom beslét de att avveckla mjélkproduktionen och
2005, strax innan mjélkkorna férsvann fran garden, képtes 50 korsningstackor av
kéttras in och sedan dess har lammproduktionen vuxit och utvecklats.

TEXT OCH FOTO: NILS JIRSELL

GARDEN PRAMHUSET ir pa totalt 67 hektar och drivs av
Marie och Carl-Magnus tillsammans med sonen Carl-Oscar.
Aven dottern Annalotta har blivit intresserad av lammpro-
duktion och har nu en egen besittning pa en gard i narheten.

Av de 67 hektar som garden omfattar dr 8 hektar vatmark,
20 hektar anvinds for vall och bete och pa resterande
40 hektar odlas spannmal.

MALET AR 300 TACKOR

Flera av de stora lammlidnderna i virlden har fatt besok av
Carl-Oscar som via arbete pé olika lammgérdar tagit till sig
kunskaper som nu anvinds i familjens verksamhet. Han 4r
ocksa yrkesmissig farklippare.

— Det dr stor efterfrdgan pa farklippare, berittar Carl-Oscar,
men jag fokuserar i forsta hand pé att ta hand om och utveckla
var egen lammproduktion. Malet &r att bygga om befintliga
hus sd att det ska bli plats for cirka 300 tackor. Ddr gar nog
gransen for vad garden kan béra i dagslaget.
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STRATEGI SOM GER GODA RESULTAT
P& Pramhuset sker inget av en slump, allt 4r noga genomtankt
och professionellt utfort.

Lamning sker fran den forsta mars da cirka 220 lamm fods
under s& koncentrerad tid som mojligt. Nér de levereras till
HKScan, med borjan frén strax efter midsommar brukar de ha
en snittvikt pa cirka 21,5 kg. Djuren anmils till slakt via HKScans
internettjdnstiapril eller maj manad - ett system som familjen
Allared tycker fungerar bra. Besittningen bestér avi26 lammande
tackor inklusive ungtackor. Av tackorna ér 9o texelkorsningar,
30 renrasiga gotlandsfar och 6 rena leicester. Scanningresultatet
ligger pa 2,18 lamm per tacka exklusive ungtackor.

- Tomma tackor och tackor med ett lamm far komma ut
sa fort det finns grona grisstran och védret tillater, berattar
Carl-Oscar. Vi sldpper ut dem pa en storre areal for att det ska
bli bra bestockning pé vallen vilket vi sedan har nytta av hela
sasongen. Ndr alla djur &r ute dr vi noga med att ha rotations-
bete i fyra fallor for att f4 optimal grastillvaxt.



Carl-Oscar Allared visar
Wilhelm Aschan en av
gardens lammgrupper

BRA LAMMTILLVAXT

I borjan av januari scannas alla tackor och delas in i grupper
efter hur méanga lamm de bir. Beroende pa antalet lamm
anpassas foderstrategin sa att tackorna far den niring de
behover for att ge starka och friska lamm. Naturligtvis ar
kvaliteten pé vinterfodret lika viktigt som betesvallens kvalitet.
Ensilering gors i forsta halvan av maj.

- Det giller att ha ratt froblandningar for varje skifte och
att godsla ritt, sdger Marie. Vi brukar ligga godning pd viren
och fastgddsel pa slattervallen pa hosten. Forra dret blev resul-
tatet 33 lamm/hektar vilket vi nog inte nar i ar pa grund av
stor torka i borjan av sdsongen.

Familjen Allared fokuserar mycket pa att f4 en god och
jamn tillvixt pa lammen vilket de ocksé har lyckats bra med
dven om de som manga andra har vissa problem med lever-
flundra och haemonchus (stora magmasken).

— Vi stravar efter att nd en god tillvixt ndr lammen gar
pé bete, forklarar Carl-Oscar. For tredje aret gor vi ocksa ett
forsok med odling av ett hektar foderraps for slutgodning av
lammen inf6r hostslakten. Nar naringen sjunker pa vallarna
ar foderraps ett bra tillskott. Det &r ocksa ett bra sitt att bryta
gamla vallar.

KONCENTRERAD BETACKNINGSPERIOD
Betdckningen ska ske pa sa kort tid som mojligt anser
Carl-Oscar och det ar ddrfor han har sju baggar som anvinds
i produktionen.

— Nér det 4r dags delar jag upp baggarna i tva grupper —
slaktproducerande och avelsproducerande. De bidsta bag-
garna gar till avelsproduktion och 3 till 4 baggar gar till
slaktproducerande tackor. Det ér viktigt att satta in flera
baggar i flocken for att f4 en snabb betackning. Férdelarna
med det dr att det blir en jamnare och snabbare lamning
och en kortare lamningsperiod vilket bade underlattar vart
arbete och medfor att vi kan skicka storre lass ndr det ar
dags for leverans.

VI HAR ROTATIONSBETE
FORDELAT PA FYRA FALLOR
FOR ATT FA OPTIMAL
GRASTILLVAXT

LANGT SAMARBETE MED HKSCAN

Wilhelm Aschan som 4r med péd besdket dr nyanstalld

inkopare pd HKScan Agri och familjens nya kontaktperson.
- Vi har ett langt och gott samarbete med HKScan, avslu-

tar Marie. Det dr skont att kdnna tryggheten i att de liksom vi

tanker langsiktigt for att utveckla lammndringen i landet. ®

VAR VAKSAM PA STORA LEVERFLUNDRAN

Den stora leverflundran &r ett vaxande problem
for djur med beten i vattensjuka marker. Fran att
ha varit en ganska ovanlig parasit ar nu angrepp
av leverflundra en vanlig orsak till anmarkning
pa slakteriet.

Det finns anledning att se upp nar betesdjur
flyttas mellan gardar eller vid inkép av djur.
Risken ar att man for in parasiten i nya omraden
om djuren féregaende sédsong har betat pa marker
dar leverflundra férekommer.

Far kan uppvisa bade vaga och akuta symptom,
dédsfall féorekommer samt produktionsforlust och
dalig tillvaxt. Hos notkreaturen ar symptomen mer
vaga. Drabbade ungdjur far sémre tillvaxt och
ger sémre slaktutbyte. Reproduktionsstérningar,
nedsatt mjélkproduktion, avmagring och dalig
hallbarhet kan ses hos kor, kvigor och tackor.
Leverskador och blodbrist som bland annat kan
resultera i nedsatt immunférsvar ar ytterligare en
foljd av infektionen. Dikalvar som uppvisar otrivsel
och diarré kan missténkas ha blivit infekterade
med leverflundra eftersom dessa séllan far

angrepp av andra mag-
tarmparasiter.

- Stora leverflundran
ar svarbekdampad.

Dels eftersom smittan

uppratthalls pa beten dar

den sotvattensnacka, som

fungerar som mellanvard

finns, och dels for att

behandling av drabbade far

och notkreatur kraver helt andra

preparatval och behandlingsregimer an vid andra
parasitinfektioner sdger Karin Lindqvist Frisk,
veterinar pa Gard och Djurhélsan.

For att veta om djuren &ar smittade boér du i
forsta hand vara uppmarksam pa anmarkningar
vid slakt. Du kan ocksa ta trackprov eller blod-
prov och skicka for analys. Men da kravs det att
provtagningen gors vid ratt tidpunkt under aret.
Kontakta garna din veterinar pa Gard och Djur-
halsan for att fa hjalp att stalla diagnos och fa
rekommendationer om atgarder. ®
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 EN UPPLEVELSE
FOR DOFT OCH SMAK

Konceptet har funnits i USA ett tag, dar under namnet "Farmer’s Dinner”.

Det innebar att lantbrukare bjuder in gaster till sina gardar dar det serveras gourmetmat
lagad pa forstklassiga ravaror. HKScan vill férstas inte vara samre. Den 20 augusti
var det premiar fér Gardsmiddag hos familjen Johansson pa Skattmansé. Runt hundra
personer bankade sig framfér ett dignande langbord.

TEXT: CAMILLA ERLANDSSON, FOTO: ALEX ELIASSON

| EN NATURSKON DALGANG med betes-
och akermarker cirka tre mil utanfér Uppsala
hittar vi familjen Johanssons gard i Skattmanso.
Produktionen omfattar 150 dikor samt odling
av spannmal, vall, oljevaxter, arter, vallfré och
rabarber. Per och Stina Johansson ar paret
bakom den exemplariskt valskotta garden,
som inte tvekade nar HKScan hérde av sig

i varas.

- Det &r bara kul nar det hander nagot
annorlunda, och detta var verkligen annor-
lunda - att ha en stjarnkrogare pa garden
som lagade mat av svenskt kott, sager Stina
och ler. Hon fortsatter:

- Sen fick vi mojlighet att visa upp vara djur
i deras naturliga miljo, och det kédndes riktigt bra.

VARDA OCH BYGGA VARUMARKET

HKScan har ldnge velat gora en svensk variant av Farmer’s
Dinner och har nu landat i konceptet "Gardsmiddag".
Emma Ahnstrém, Brand & Concept Manager pa HKScan
Sweden AB, har lett arbetsprocessen. Hon ansvarar for
Scans sédsongskoncept, dar grill r ett av de stora.

- Det handlar naturligtvis om att varda och bygga
vart varumarke i stort. Det gor vi dels genom att lyfta
svenskt kott och dels genom att lyfta alla bestandsdelar
i det svenska kottet, fran bonden péa garden via god
djuromsorg och matlagning. Hon fortséatter:

- Vi har ocksé en langsiktig strategi for att dka kopp-
lingen mellan grillning och Scan. Vi brukar prata om en
spontan varumarkesassociation, vilket innebar att vi vill
att den spontana associationen till “grillning” ska vara
"Scan” hos konsumenten.

Emma Ahnstrom
Brand & Concept
Manager

KONCEPTET LIGGER | TIDEN

Med Gardsmiddag hoppas Emma fa ett
sjalvspelande piano dar de som deltagit
eller last om aktiviteten sprider det goda
ryktet vidare. Som hon sjalv sdger, Scan ar
sa mycket mer an grillkorv och kéttbullar,
Scan ar ocksa fantastiskt kvalitetskott som
levereras till gourmetkrogar som Restaurang
AG. Kéttkrogen beskrivs ofta som en av
Sveriges frémsta restauranger.

Emma menar att det ligger i tiden att
mota medvetna och intresserade konsu-
menter som vill se ursprunget till sina val.
De som medverkar pd Gardsmiddag tillhor
gruppen av konsumenter som vill uppleva
en fantastisk kéttmaltid pa garden som kottet kommer
ifran och se landskapet som korna betat i.

- Samtidigt visar vi upp hela var vérdekedja och den
kunskap och tradition som vi star fér, men vi gér det pa
konsumentens villkor, séger Emma.

LOFTENA INFRIADES
Sa hur gick debuten? Flera hundra personer anmalde
sig till att fa delta pa Gardsmiddag vilket sdger nagot
om intresset fér evenemanget. Det fanns plats for nar-
mare hundra - en entusiastisk skara som tyckte det var
ett privilegium att fa uppleva maten och stamningen.
- Med sé proffsiga samarbetspartners i alla led, som
Restaurang AG och familjen, hade vi héga férvantningar
pa dagen - och I6ftena infriades. Det blev verkligen
sa bra som vi forvantade oss. Kossorna betade utanfor
och forstarkte verkligen kénslan kring att man faktiskt
var pa en gard, sager Emma. @
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/ PRODUKTER PA GANG /

GOTT TILLBEHOR

En frésch, smakrik och fargglad
salsa som ar enkel att géra.

Ingredienser

% dl tdrnad mango

10 cm gurka

1 stor tomat

2 hackad rodlok

1 finhackad vitloksklyfta
Y, pressad lime

farsk koriander

salt

svartpeppar

hackad chilifrukt, styrka efter smak

Grop ur mangon och skar i sma tarningar.
Skala 16k och finhacka. Skar tomat, gurka
och paprikan i térningar. Blanda ingre-
dienserna och smaka av med chilifrukt,
koriander, salt och svartpeppar.
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Nu ar Burgish har

F6rst kom Korvish och Jarpish och revolutionerade charkhyllan med sin
innehallsmix av svenskt kott och svenska grénsaker. Nu halsar vi Burgish
vilkommen - en hamburgare med mathavre och svarta bénor fran Oland.
Johan Persson, Head of Category Processed pa HKScan, ar lyrisk.

TEXT: CAMILLA ERLANDSSON, FOTO: HKSCAN

FA MATPRODUKTER har haft en sddan genomslagskraft som hamburgaren. Grillad,
stekt, som finvariant med klyftpotatis pa krogen eller mellan tva bréd i glatt papper hos
snabbmatskedjan. Det krdver mod att nytolka denna klassiker, men HKScan fegar inte.
Nu kommer Burgish!

- Nu &r det dags att ta vart unika koncept vidare med nya fantastiska smakkombinationer
till hamburgarens varld, i syfte att skapa nya framtida alternativ fér saval lunch som middag.
Burgish ar en lacker nykomling baserad pa kottravara fran svenskt nétkétt. Kottet har
sedan kompletterats med en mix av svarta bonor och mathavre. Enligt samma princip
som HKScans kottravara ar det endast forstklassiga gronsaker framodlade av svenska

lantbrukare som anvénds.
Det gar néstan att ta pa Johan Perssons entusiasm infér den nya produkten.

Johan Persson - De svarta bonorna tillfor ju inte bara smak och konsistens, det blir dessutom en
Head of Category oerhért visuellt tilltalande produkt med inslagen av de svarta prickarna fran bénorna.
Processed Resultatet blir en mycket saftig burgare som passar i traditionellt utférande till bréd

eller tillsammans med potatis, pasta, ris eller andra kolhydrater av dnskat slag.
| utvecklingen av Burgish har man valt att halla sig till en baskryddning - det &r ravarorna som ska prata.
Syftet &r inte heller att "stéra” konsumentens egna preferenser nér det kommer till smakséattare - hur en
hamburgare ska atas ar som bekant ytterst individuellt!

"ISH" ERSATTER INTE, DEN KOMPLETTERAR

Ambitionerna med ish-konceptet &r héga. Johan ar till och
med 6vertygad om att "ish” kommer att bli en del av framtida
charksegment.

- I framtidens charkhylla ser jag de traditionella, kvalitativa
charkprodukterna tillsammans med helt vegetariska produkter
samt produkter som ar en mix av olika ravaror som kan kombineras
i det oandliga.

Hela tanken bakom konceptet &r inte att ersatta nagot, utan
tvartom, det handlar om att komplettera och bli &nnu mer relevanta
och attraktiva fér konsumenterna.

- Vi ar ett modernt féretag och maste kunna hantera det

faktum att charkprodukter ifrégasatts utifrén ett klimat- och Scan Svensk Burgish
halsoperspektiv. Det ar i denna anda som konceptet “ish” har vuxit med n&tkott s
fram. En serie produkter fér de konsumenter som inte ar helt sald Vi har gjort en burgish pa 50 %
pa de traditionella charkprodukterna, eller som av olika anledningar vélsmakande svenskt notkott
medvetet funderar pé att dra ner pé sin kottkonsumtion. Vi har lyssnat som kombineras med svarta
pa dem och breddat vart utbud for att vara ett sjalvklart val aven for bénor och mathavre - allt med
framtidens konsumenter. Med detta sagt kvarstar var ambition som svenskt ursprung.

marknadsledare inom flera kott och charksegment att dven driva
dessa segment till nya nivaer vad galler smak, kvalitet och hallbarhet
for framtiden. ®
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HKScans utveckling bygger
pa hallbar primarproduktion
och starka varumarken

- HKScans styrkor ar koncernens starka varumarken, stoltheten 6ver foretagets
ursprung och en hallbar primarproduktion. Vi har en tillf6rlitlig leveranskedja
som bygger pa langsiktigt samarbete med vara kontrakterade leverantérer. Pa
den grunden kan vi bérja bygga upp ett bolag som ar dnnu starkare an tidigare,
sager Jari Latvanen, som ar nyutnamnd verkstéllande direktér for HKScan.

TEXT OCH FOTO: SAARA SALAJA

JARI LATVANEN, som i maj tackade ja till
posten som VD for HKScan, har satt igang en
kartlaggning av koncernens styrkor, svagheter,
hotbilder och mgjligheter.

- Jag har bett nagra tiotal personer fran
HKScan och vara intressenter att beratta om
sina synpunkter. Samtidigt har jag bett dem
beratta vad de forvantar sig av mig som VD.
Det &r nyttigt for oss att titta pa bolaget sa
objektivt som maojligt ur olika malgruppers
perspektiv.

Kartlaggningen ska ge Jari ett underlag som

JARI LATVANEN
Alder: 52

Familj: Fru och tre barn

Fritidsintressen: Friluftsliv,
slalom, ridning, matlagning

Framgangsrecept: Vi vinner
tillsammans med kunderna,
overraskar konsumenterna
positivt, och hojer Idnsamheten
pa ett effektivt satt

Ledord: Oppenhet,
ansvarstagande, handling
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han kan utga ifran i sitt arbete. Med en tydlig
bild av bolagets styrkor och svagheter ar det
|&ttare att dra upp riktlinjer infér framtiden.
Jari lovar att han och hans stab ska gora HK-
Scan annu starkare pa det som bolaget ar bra
pa och ocksa ta itu med svagheterna. Allt vad
vi gor ska utga ifran att vi skapar mening och
mervarde till saval konsumenter, kunder och
aktiedgare som till hela produktionskedjan.
Jari har redan talat med manga personer
och det ar nagra styrkor som lyfts fram ett fler-
tal ganger i de har intervjuerna. Det som han




speciellt vill betona ar stoltheten vi kanner
over foretagets ursprung samt var hallbara
primarproduktion.

KONSUMENTERNAS BEHOV AR A OCH O
Jari vill lara kdnna HKScans vardekedja och
kundbehoven bade utan och innan.

- Vi maste kunna svara pa kundernas dnske-
mal om information. Hallbarhetsfragorna ar
ett hett amne idag. Det ar viktigt att vi tydligt
lyfter fram att djuren i produktionskedjan mar
bra, att transporterna skots pa ett hallbart satt
och att vi haller hog kvalitet fran jord till bord.
Miljéfragor och andra teman kring hallbar
utveckling kraver ocksa ett aktivt grepp.

- Handling ar viktigare an ord. Nar hela kedjan
samarbetar med samma mal i sikte och formed-
lar ett enhetligt budskap om betydelsen och
resultaten av sitt arbete - da ligger vi bra till.

FINA INSATSER PA GARDARNA
Enligt Jari har konsumenterna tappat kontak-
ten med hur och var maten produceras.

- Djurproducenterna hor till hérnstenarna
for HKScans verksamhet och de gor ett fan-
tastiskt fint arbete pa sina gardar. Jag undrar
hur manga konsumenter som verkligen vet
hur mycket kunnande och arbete det kréavs for
att producera inhemska, hogkvalitativa och
hallbara produkter.

Jari har bott i flera europeiska léander
och arbetat i ledande positioner pa bland
annat Nestlé i Sverige och Danmark. Han

sager att inhemska produkter vardesatts
hela tiden mer i Norden och Baltikum.

- Vi fortsatter att lagga vikt vid inhemska
produkter, men mitt mal ar att bygga broar
mellan de olika marknadsomradena aven i
framtiden. Genom att studera vad de andra
ar bra pa kan vi lara oss av varandra.

EXPORTEN GER TILLVAXT

Tillvaxt fods inte ur intet, utan den kraver
investeringar. Enligt Jari finns det stor poten-
tial bland annat i det vaxande kycklingseg-
mentet, aven i Sverige.

Exporten kraver ocksa aktivare insatser for
att vi ska kunna generera tillvaxt. Jari raknar
upp HKScans exportférdelar, inklusive var
rena natur, rena ravaror och tillforlitlighet.
Det géller att noga dvervaga mot vilka lander
vi ska gdra vara exportsatsningar.

- Till exempel i Kina litar konsumenterna
inte pa att de inhemska livsmedlen ar rena,
och har ser jag ett utmarkt exporttillfalle for
HKScan.

Bagarsonen fran Tornea har alltid haft ett
nara férhallande till mat. Utifrén livslang erfa-
renhet i branschen sager Jari att mat ar idag
trendigare &n nagonsin.

- Nar vi tdnker pa kott och kéttkonsumtion
har vi sett stora forandringar i samhéllet de
senaste aren. Vi maste anpassa oss till férand-
ringarna och beakta vad som krévs av oss pa
olika marknader. Arstidsvaxlingarna och sa-
songerna erbjuder oss otaliga mojligheter. ®

HKScans nya VD Jari Latvanen besokte produktionsanlaggningen i Vanda, Finland
i juni. Jari bekantade sig med logjistikcentret och produktion, métte flera anstallda.
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TEXT: STEFAN CLAUSSON, FOTO: HKSCAN \ k&%

Standig forba ttr,mg och
utvecklmg avmeat balance

Grunden for Ionsam aff"
och 6ppen kommu
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EN TAT OCH OPPEN KOMMUNIKATION mellan Saljavdel-
ningen, Supply Chain och HKScan Agri ar tillsammans
med en bra prognos direkt avgérande for att fa balans
mellan tillgang och efterfragan, och darmed skapa
[6nsamhet i hela vardekedjan.

- Vi har en tydlig vardekedja som i teorin ar ratt
enkel. Vi styr processen utifran férséljningen som talar
om vad som behovs for att tillfredsstalla marknadens
behov, hur mycket djur vi behdver per djurslag och
vad vi eventuellt maste komplettera med externa
inkop, forklarar Torbjérn Lithell, Inképsdirektor djur.

KUNDERNAS BEHOV STYR

Men i praktiken ar det mer komplicerat. Kundernas
behov vaxlar efter arstiden, liksom vadret som i hégsta
grad paverkar forséljningen. Dess
utom ska hansyn tas till ett antal
olika koncept som exempelvis
KRAV, Omsorgsfullt utvalt och
Rapsgris. Men framforallt ska hela
tiden tillgangen balanseras med
efterfragan och det ar nagot HKScan
har blivit allt battre pa.

- Ja, processerna ar val inarbetade
idag, s& de negativa 6verraskningarna
som vi kan raka ut for blir allt farre.
Mycket tack vare var tata dialog och
inte minst de forum som finns. Vara
sa kallade kottbalansmoten som vi
pa HKScan Agri har tillsammans
med Supply Chain och Séljavdelningen varje vecka.

Vi forsoker 16sa eventuellt uppkomna problem. Utéver
detta forum har vi ocksa manga operativa moten for
langsiktig planering, sdger Torbjorn.

Inflédet av djur ar grunden i planeringsarbetet och
en ihallande bristsituation paverkar ocksa de prognoser
som ligger till grund och kan bli till utmaningar i kott-
balansen. Men Torbjérn menar att priméarproduktionen
ar medveten om behovet av en jamn tillférsel.

- Idag vill jag sdga att leverantorerna har full forstaelse
fér den har problematiken och ar val inforstadda med
att vi maste halla uppe var servicegrad. Det ar ju ocksa
nagot som vi standigt aterkommer till nar vi ar traffas
pa olika méten och massor. Men det finns fortfarande
saker att forbattra, framforallt pa nétsidan. For gris ser
produktionscykeln annorlunda ut, dér ar flédet jamnare
och lattare att férutse. Det finns en tradition att spara pa
notdjur och vanta pa battre betalning. Grisar kan man
halla pa ett par extra veckor men inte mer. Men vi har
bra incitament for att fa in leveranser nar vi vill ha dem,
menar Torbjorn.

HELHETEN VIKTIG
Planeringsarbetet skots till stora delar av Supply Chain
-avdelningen som balanseras Séljavdelningens behov
med tillférseln av inképta djur.

- Det viktigt ar att vi har en lang horisont i vart
prognosarbete och att vi blickar framat bade ett eller

"I GRUND OCH
BOTTEN HANDLAR
DET OM ATT SKAPA

VARDE OCH TILLVAXT
| HELA KEDJAN FOR

ALLA AKTORER"

tva ar och forsoker forsta vad vi vill astadkomma langre
fram, forklarar Tomas Stefenson, Supply Chain direktor.

Det interna arbetet handlar mycket om att férmedla
siffror och ha avstdmningsmoten och hela tiden ga till-
baka och justera efter den dagsaktuella situationen.

- Vi ska knyta ihop vardekedjan genom att dela infor-
mation och lata den efterfragan som finns fa verkan
bakat i kedjan. Kundefterfragan omvandlas till principer
som ar vettiga for inkép av djur, menar Tomas som
betonar att man hela tiden ska aterkomma till grund-
planen, att fa en sa optimal affar som majligt ur alla
aspekter.

- Exempelvis, om det uppstar en brist pa charkravara
ar det naturliga att kdpa mer grisar. Men vad far det i sa
fall for effekt pa den totala affaren? Langsiktigt maste
var affar fa en anatomisk [6nsamhet
och vi maste hela tiden sékerstalla
att alla delar ska vara nagorlunda
[6nsamma. For i grund och botten
handlar det om att skapa varde och
tillvéxt i hela kedjan for alla aktorer,
sager Tomas.

KUNDDIALOGEN VIKTIG

Petra Blomberg, Forséljnings
direktor, ar ocksa dvertygad om
att det samarbete vi nu etablerar
ger oss storre mojlighet till “profi-
table growth.”

- Vi arbetar ju med minst tolv veckors framforhall-
ning nar det géller vara kampanjer och det rimmar
daligt med anmalningssystemen for slaktdjur. Men
tack vare var solida grundprognos éar vi val forberedda
och i med att den till stor del bygger pa historik ar
den anvandbar ocksa mot kunden nar vi tillsammans
planerar kampanjer.

Prognosen hjélper ocksa till nar bristsituationer uppstar,
som i sin tur paverkar kommande kampanijer.

- Det ar naturligtvis trakigt att [amna negativa besked
till kunderna om kommande leveranser som inte mot-
svarar férvantningarna. Ibland kan vi erbjuda kunden att
byta till en annan kampanjvara. Cirka 40 procent av kott-
forsaljningen ar kampanjrelaterad och den ar viktig for
att driva trafik till butik, s& kan vi hitta en annan artikel
att salja hjalper det kunden. Vi har till exempel fatt bra
feedback fran kunderna fér var hantering av nétbristen
under varen, att vi kunde hitta ersattningsvaror och att vi
i tid kunde beratta vad vi hade att leverera, sadger Petra.

Kunderna har ocksa visat mer forstdelse for de svang-
ningar som finns inom priméarproduktionen.

- Kunderna ar idag valdigt palasta darfor behover de
inte delges nagon grundfakta om varfor bristsituationer
uppstar. Efter griskrisen och de debatter som féljde har
de blivit betydligt mer medvetna och arbetar mer aktivt
med fragan. Och har har vi en viktig roll som afférspartner.
Vi ar inte billigast, men var stabilitet ar viktig for det
stora kunderna och den far vi genom ett gediget plane-
ringsarbete tillsammans, avslutar Petra. ®
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/ FRAGA EXPERTEN /

SHIVAR MAGDAL
Handlaggare Jordbruksverket

NY GUIDE GER
TYDLIGA GRANSER VID
DJURSKYDDSBEDOMNING

Okad trygghet hos leverantérerna. Men ocksa en samsyn kring
djurskyddsbedémning langs hela kedjan fran gard till slakteri.
Det blir resultatet av den vagledning som Jordbruksverket har tagit fram.

Shivar Magdal ligger bakom guiden.

TEXT: CAMILLA ERLANDSSON, FOTO: JORDBRUKSVERKET

SHIVAR MAGDAL ar djurskydds- och
smittskyddshandlaggare pa enheten
for idisslare och gris pa Jordbruksverket
i Jonkoping. Tillsammans med en
arbetsgrupp med representanter fran
Jordbruksverket, Livsmedelsverket,
Lansstyrelser, Sveriges lantbruks-
universitet och naringsorganisationer
har han tagit fram vagledningen som
varit efterlangtad i branschen.

Den priméra malgruppen var fran
borjan de officiella veterinarerna.

De efterlyste ett redskap for att lattare
kunna gora korrekta bedémningar

av djuren - sen hande nagot utmed
vagen.

- Vi kunde identifiera ett bredare
behov av att skapa tydlighet och
samsyn hos alla parter som ansvarar
for djurskyddet. Véagledningen ger just
denna samsyn och det skapar trygghet
genom hela ledet, séger Shivar.

INGET UTRYMME FOR
LOKALA TOLKNINGAR

Ansvaret for djurskyddet gar som en
stafettpinne mellan olika aktérer och
yrkesprofessioner som finns med utmed
transporten. Just dessa grénser - att

exempelvis veta nar ansvaret hos trans-
portéren avslutas och nar veterindrens
tar vid - har nu fortydligats. Vagled-
ningen sakerstaller ocksa en likriktad
beddmning oavsett slakteri. Det ska
helt enkelt inte finnas nagot utrymme
for lokala tolkningar oavsett ort i
Sverige eller storlek pa slakteri.

Med guiden har leverantérer nagot
att forhalla sig till om djurskydds-
problem skulle vara aktuellt. Har finns
rad vid fall av exempelvis svansskador,
brack och bogsar. For att svara pa
fragorna: "var gar gransen?” och
"hur gor vi nu?”

- Vi vet att manga djurdagare kant en
oro Over att inte veta om deras djur kan
skickas till slakt eller inte. Var forhopp-
ning ar att guiden kan fungera som
en samtalspart. Djurdgarna ar i slut-
andan viktigast for oss, kan vi underlatta
deras vardag sa har vi lyckats. Vi jobbar
tillsammans - det ar budskapet jag vill
skicka med!

VAGLEDNINGEN KOMMER
ATT UPPDATERAS

Shivar ser vagledningen som ett levande
dokument - dtminstone bedémnings-

delen som foljer den mer allménna,
dvergripande delen.

- Det tillkommer hela tiden nya
beddémningar sa jag ar évertygad om
att vi kommer att behdva uppdatera
guiden. Dessutom uppskattar vi forstas
aterkoppling om nagon tycker att
vagledningen inte fungerar, sdger
han.

Det &r med &dmjukhet Shivar kons-
taterar att de lyckades fa alla berérda
myndigheter och organisationer med
pa taget. Ren samarbetsvilja har karak-
tariserat processen.

- Visst har det varit manga méten
och rundor fram och tillbaka, men a
andra sidan har vi férankrat guiden
brett. Antagligen pa grund av den
gemensamma ambitionen om ett
fortsatt gott djurskydd, vilket naturligt-
vis kanns mycket bra.

Under hosten 2016 planerar
Jordbruksverket att tillsammans
med Sveriges lantbruksuniversitet
och Livsmedelsverket genomféra
atta utbildningsdagar pa fyra olika
platser i landet. Hall utkik pa
www.jordbruksverket.se. ®


http://www.jordbruksverket.se/

MARKNADEN REAGERAR PA PROGNOSERNA

PRISRALLYT PA FODERRAVAROR tog fart igen
under varen. Priset pd soja 6kade oférmodat och over-
raskande med nidstan 50 procent pd nagra ménader.
De manga bakomliggande orsakerna byggde framfor
allt pa utbudsprognoserna. Jamfort med tidigare prog-
noser forutspadde de nya USDA skérdeprognoserna en
mindre skord och det fick marknaden att ater en géng
Overreagera.

Ny korrigering pa marknaden satte igang i juli och
i skrivande stund, halvvags in i augusti, har priset fortsatt
att sjunka. Det verkar som att priset pa soja kommer att
landa ndra den niva som radde i borjan av varen.

Proteinmarknaden dr mycket kinslig. Den skora
balansen rubbas pa ett gonblick av nagra nya globala
skorde- eller sdddprognoser och forandringar i efterfragan
pa kott i Kina. Att forutspa dem eller ens gissa sig till
dem dar fullkomligt omajligt.

Naturligtvis kan vi forsoka
tolka trender, men det enda
sittet att i praktiken vara siker
pé prisutvecklingen ar att sikra
priserna. Sjélvfallet kan det ocksd
sluta illa, men utan prissakring
flyter vi vind for vag.

STIGANDE
SPANNMALSPRISER
Spannmalsmarknaden har varit
mycket lugnare, speciellt i Norden.
Diremot talar rapporterna fran
Visteuropa om daliga skorde-
volymer. Till exempel dr skorde-
utsikterna i Frankrike de simsta
pa trettio ar. Aven foér korn ar
utsikterna 20-30 procent lidgre
an i fjol, och dessutom dr kvali-
teten dalig.

Situationen dr densamma
i Storbritannien, Benelux och

Tyskland. Det betyder att spannmalspriserna antagligen
kommer att stiga under hosten.

INVERKAN FRAN KINA OCH BREXIT

Efterfrdgan pa foderrévara dr for tillfillet god, vilket
framst beror pd en markant 6kning avimporten av flask-
kott till Kina. Under forsta halvaret okade till exempel
USA:s export till Kina med 180 procent. Motsvarande
okning i export fran EU till Kina var 155 procent. Detta
ar den storsta orsaken till den globala prisdkningen for
flaskkott och trenden forvantas halla i sig &tminstone till
utgangen av innevarande ar.

Ytterligare en osdkerhetsfaktor pA marknaden ar brexit,
dven den nagot av ett 6verraskningsmoment. Finans-
marknaden reagerade forst med stortdykning for brittiska
pundet och dérefter drabbades aktiekurserna nér investe-
rare och institut flyttade 6ver kapital till trygga hamnar.
Det bidrog till en starkare révaru-
marknad i juni. Marknaderna
fér bade kott och foderravara
kommer att fortsitta att fluktu-
era till f6ljd av brexit en lang tid
framover.

I Finland och Sverige forvintas
béade kvantitativt och kvalitativt
relativt goda skérdar. Visserligen
ar det for tidigt att dra nagra
slutsatser sa linge som skorde-
arbetena pagar.

Ulf Jahnsson, Chef for
Producer Services

Ulf tillbringar mycket tid

i Sverige bland annat for att
bidra till uppbyggandet av
foderverksamheten i Sverige.
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HKScan tar taktpinnen

HKScan har sedan flera ar sett Almedalen som en sjélvklar arena for att varda och bygga
sitt varumarke. Det ar har i relevanta méten med beslutsfattare, lobbyister, journalister
och bloggare som forstaelse kan skapas och myter avlivas.

TEXT: CAMILLA ERLANDSSON, FOTO: HKSCAN

| FJOL DEBUTERADE HKScan som semi-
nariehallare i Almedalen med temat "Det
svenska griskottet — en nischprodukt
eller exportmdajlighet” En satsning
som gav effekter i opinionen kring
Sveriges majligheter som exportland

av griskott till Kina. I ar bjod HKScan
aterigen in intresserade till ett semi-
narium, denna gdng med temat "En
klimatsmart framtid for svenskt kott

- s kan vi fixa Biffen!” med syfte att
lyfta mojligheterna och nyttan med det
svenska notkott och dess klimatpéaver-
kan. Sara Hoff, kommunikationsdirektor pa

HKScan Sweden, var pé plats.

— Som ett seridst och ansvarstagande foretag ar det
var uppgift att skapa forstaelse for hur vi, tillsammans med
politiker och andra beslutsfattare, pa basta satt kan mota
de klimatutmaningar var verksamhet stir infor. Det dr
viktigt att vi kan ge perspektiv till den debatt som rader
rérande kott och klimat bade ur ett produktions- och
konsumtionshidnseende.

I Sverige maste vi, i enlighet med de svenska klimatmalen,

26 2016 03 HKSCAN AGRI

minska véra totala utslipp av koldioxid
betydligt de kommande aren. Av de
10 ton vi sldpper ut per person idag, dr
ca 7 procent frén kott (kyckling, gris,
lamm och nét). Ovriga 93 procent
ar fran mat, transporter, boende
och shopping. Hur vi lever och alla
shoppingval vi gor paverkar mycket.

Alla har ett ansvar.
Djuruppfodning anklagas ofta
for att vara den stora klimatboven.
I sjdlva verket dr det, enligt Natur-
vardsverket, klimatgaser frédn fossil
energianvindning som dominerar bade
inom Sverige och globalt. De orsakar ca 80 %
av de svenska utslappen. Svenskt jordbruk star for 13 %
(metan och lustgas) och resterande 7 % kommer fran

sopor, industri och uppviarmning.

Sara menar att det ligger i allas intresse att vi dven forstar
nyttan med nétdjuriSverige. Att faktiskt belysa att de svenska
miljomalen om klimatneutralitet inte kan uppnas om vi
inte har svensk djurproduktion. Det géller framfor allt vara
450 000 hektar naturbetesmarker.

PA BLOGGEN
www.framtidenskott.se
ser du hela HKScans
seminarium i Almedalen.
Har kan du, tillsammans
med vara konsumenter,
politiker och andra
beslutsfattare, hitta
intressant fakta om
kottproduktion samt delta
i dialogen om hur vi hela
tiden kan forbattra den
svenska kéttproduktionen
for att ligga i framkant.
"Framtidens Kétt” kan du
aven folja pa Facebook
och Instagram.


http://www.framtidenskott.se/

Aven i &r bjod HKScan in intresserade
till ett seminarium i Almedalen. Denna
gang med temat "En klimatsmart framtid
for svenskt kott - sa kan vi fixa Biffen!”

Svenska betande kor bidrar till DJURUPPF O DNING
var biologiska mangfald. Det inne-

bér inte bara vackra 6ppna landskap. ANKLAGAS OFTA
Olika véxter och insekter bidrar med FOR ATT VARA

ekosystemtjanster och dr grunden
till nutida och framtida medicinsk DEN STORA
forskning - vér framtida Gverlevnad.
Vallproduktion till djurfoder binder KLIMATBOVEN
kol fran luften, i marken, vilket 4r en
positiv effekt pa klimatet.

- Genom deltagande i Almedalen
ville HKScan i 4r initiera en dialog om hur vi i framtiden far
en dnnu mer klimatsmart notkottsproduktion. Nagot som
kraver ansvarstagande bade frdn producenter och foretag,
men ocksa ritt forutsattningar fran vara politiker och forskare.
Svenskt notkott har stor potential och gor viktig miljonytta
i Sverige. Det méste vi alla ta tillvara. ®

FAKTABASERAD RAPPORT VISAR
NYTTAN MED SVENSKT NOTKOTT

No6tkottsproduktionen beskrivs ofta som
den framsta miljoboven. Men det vill
Svenskt Kott andra pa, bland annat genom
en ny rapport om notkott & klimat som
presenterades vid HKScans seminarium i
Almedalen i somras.

Kéttproduktionen star for
cirka femton procent av
varldens totala utslapp
av vaxthusgaser. Ett
faktum som lett till

en ensidig debatt

dar konsumtionen

av framfor allt notkott

kopplas ihop med
stora klimatavtryck.
- Jag och manga med
mig ar 6vertygade om det
svenska notkottets framtid,
men det ar nastan uteslutande
aktérer som av olika anledningar ar emot notkott
som hors i debatten, sdger Elisabeth Qvarford,
VD Svenskt Kott.

Hon beréattar att Svenskt Kott nu tagit fram ett
faktabaserat underlag som de vill sprida till de
svenska notkottsproducenterna men aven till andra
intressenter i samhallsdebatten.

- Vi ser rapporten som ett redskap for att kunna
aterge saklig fakta om svensk notkottsproduktion
men aven visa nyttan med den verksamhet som
bedrivs i Sverige. Svenska nétkottsproducenter
ska vara mycket stolta dver vad de gor, séger hon.
Det ar viktigt att vi backar ett steg och ser klimat-
fragan ur ett helhetsperspektiv. Annars ar risken att
livsmedelsfragan blir ett alibi for att inte behova
dra ner pa annat som paverkar klimatet, som &kat
bildkande och flygresor utrikes.

Andra barande argument for det svenska notkottet
ar att notkreatur ar ryggraden i det svenska lantbruket
och samtidigt som antalet svenska notkreatur minskar
Okar antalet globalt.

| rapporten lyfter Svenskt Kott
ocksa det faktum att hela sjuttio
procent av klimatavtrycket
fran den svenska livsmedels-
konsumtionen idag ligger
utanfor Sveriges gréanser.

Nagot som talar for att
vi i Sverige borde ha fler
ndtkreatur och exportera
vart notkott, eftersom
var produktion ar battre
for klimatet, istallet for
fortsatta dka importen
av mer klimatbelastat
notkott. @




/ MARKNAD /
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Trenden pekar mot
att en allt stérre
andel konsumenter
provar pa att handla
mat pa natet



NYA SATT ATT
HANDLA LIVSMEDEL

Kassar med mat och andra livsmedelsinkdp via e-handel star idag for cirka

1,4 procent av de totala livsmedelsink6pen. Med en 6kningstakt kring 40 %

per ar kommer en allt stérre del av handeln att flytta fran traditionella butiker

till handel pa helt nya satt. Vi ar troligtvis mitt uppe i den stérsta omvandlingen

av dagligvaruhandeln sedan sjélvbetjaningen inférdes pa 50-talet.

PER FAHRMAN pa
HKScan Sweden ar
chef for fria kedjor och
ar den person pa fore-
taget som ansvarar for
bevakning och bearbet-
ning av de kunder som
verkar inom e-handel
och matkassar.

- Det finns for ndrva-
rande tvd dominerande
typer av handel inom
detta omrade, berittar
Per. Dels ar det “fardig-
komponerade mat-
kassar” typ Linas och dels ar det “16splockkassar”
dér Mathem dr en av de dominerande aktorerna.
Totalt séljs det cirka 150 000 till 200 000 kassar per
vecka. Organisationen Svensk Digital Mathandel
har gjort en omfattande undersékning som tyder
pé att vi bara 4r i bérjan av en stor férandring av
svenskarnas kopvanor.

I Storbritannien stér forsdljningen av livsmedel
pa nitet for cirka 5 procent av den totala livsmed-
elsforsaljningen och ar darmed det land som
har kommit ldngst inom livsmedel pé nitet. Den
svenska marknaden for livsmedelshandel pé nitet
ligger pa en lidgre nivd men véxer i ett rasande tempo.

Per Fahrman
Affarschef
HKScan Sweden

KONSUMENTMOGNAD

En troskel har varit, och ar fortfarande, att f4 kon-
sumenter att prova pé att handla livsmedel p&
nétet. Undersokningar visar att har du en gang pro-
vat dr chansen stor att du fortsitter. Trenden pekar

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: INFAB OCH HKSCAN

mot att en allt stérre andel konsumenter provar pa att
handla mat pa nitet, vilket gor att férsaljningen, som
det ser ut, kommer att fortsitta oka.

- Standigt kommer fler aktorer in pa e-handels-
marknaden. Ofta helt nya aktorer som inte tidigare
varit i branschen samtidigt som de stora kedjorna
gor allt for att inte sldppa nigra andelar ifran sig,
berittar Per. En viktig orsak till 6kningen ér att hela
61 % av konsumenterna inte tycker att det tillfr
dem nagot att handla i en traditionell butik. Dére-
mot ser de fordelar i att det dr bekvdmt och att det
sparar tid att handla via nitet.

Som vanligt nir det giller digital utveckling ar det
de yngre hushéllen som tar titen. Bland personer i
aldern 18-35 ar har 6ver 40 % handlat livsmedel p&
nitet ndgon gang.

DIGITALISERINGEN OKAR

En 6kad generell digitalisering med bland annat
tillgang till snabba fiberndt kommer ocksa att
gora att forsdljningen pa nétet okar. Den tekniska
utvecklingen gar allt snabbare och vi kommer att
fa se nya losningar i detaljhandeln som driver pa
konsumtionen via nitet samt férenklar for kon-
sumenterna. Exempel pa detta skulle kunna vara
intelligenta kylskap som siger till om vad som
behover kopas in, mojlighet till kylforvaring i
anslutning till bostdder eller arbetsplatser och
utveckling av automatiska bestdllningar innan
kunderna ens sjdlva vet om behovet.

INVERKAN PA HKSCAN
En s& stor och snabb férindring av livs-
medelsbranschen far naturligtvis ocksa stor

paverkan pé livsmedelsleverantrernas sétt att
arbeta.

- Vi bedomer att det via e-handel och “kassar”
kommer att behovas cirka 2 000 ton kétt per ar
bara den nirmsta tiden, berittar Per. Vi har redan
anpassat vart sitt att arbeta med bade produktut-
veckling och forsiljning for att vara med pa den
nya marknaden. Till exempel har vi investerat i
maskiner som gor det mojligt att packa kott i exakt-
vikt och just nu héller vi pd med en 6versyn av hur
vi bést organiserar oss inom foretaget for att pa
basta sitt mota handelns krav i framtiden — vare sig
det giller traditionell handel eller e-handel.

UTMANINGAR FOR

E-HANDELSBOLAGEN

De konsumenter som har borjat handla via nétet ar
nojda och rekommenderar det ofta for sina vanner.
Svarigheterna och utmaningarna for foretagen i bran-
schen dr att 16sa logistik och ekonomi. Fa tjinar idag
pengar pd sina koncept och ménga konsumenter har
svart att ta emot hemkorda varor pa ett sidkert och
smidigt sétt.

— Det pagar mycket utveckling av 16sningar for
att komma runt dessa problem, siager Per. I vissa
fastigheter bygger man kylfack i entrén och det
finns foretag som inreder kylférvaring pa arbets-
platsen for sina anstéllda. Det finns till och med
funderingar pa l6sningar med digitala las s att
varorna kan levereras dnda hem i kylskapet hos
konsumenterna. Det dr ingen tvekan om att vi har
spdnnande &r framfor oss och att det ar viktigt att vi
pé HKScan noga foljer utvecklingen och anpassar
oss snabbt nir branschen forandras, avslutar Per. ®
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TEXT: ELISABETH SVENSSON, FOTO: HKSCAN OCH INFAB

Spannande host for Parsons

FOR ATT BYGGA ett starkt varumarke behdver
vi definiera vilka vi &r, vad som gor oss unika,
vad vi ska sdga och till vem. Carina Lauer

ar ansvarig for kategorin smérgasmat pa
HKScan Sweden och hon beskriver att det ar
nu ungeféar ett ar sedan arbetet med en ny
varumarkes-plattform for Parsons startades.

- Vi visste att vi behovde fortydliga vad
Parsons varumarke star for och att vi maste
identifiera vad det &r som driver varumarket.

| varumarkesplattformen betonas ocksa
Parsons roll som marknadsledare. Genom
att identifiera de drivkrafter som finns for
Pérsons och som har mest paverkan pa
férsaljningen kunde vi banta ner dessa till
karnvarden i Pérsons tre P; Perfekt pa mackan,
Passion for smak och Populért hos alla.

- Det ar dessa karnvarden, tre P, som vi
kommer att plocka ut i var kommunikation
och de kommer alltid att komma tillbaks i allt
vi gor och det &r dessa som ar drivkrafterna
for varumarket Parsons, menar Carina.

PARSONS GOR MACKAN

- Visionen &r att vi dven fortsatt ska vara marknadsledare och att vi ska kopas av
sa manga konsumenter som majligt, sa ofta som majligt. Det innebar inte att
Parsons ska vara ett slentrianval. Vi ska vara ett varumarke som konsumenterna
valjer for att de vill vélja det och ar beredda att betala fér det. Sa visionen ar att
finnas i allas hjarta och kylskap, beréattar Carina.

GODA MACKOR SKAPAR GODA STUNDER
Relanseringen och satsningen pa Parsons kommer att synas i butikerna under
hosten. Den centrala kreativa idéen ar "Goda mackor skapar goda stunder”!
Till hésten kommer tre reklamfilmer som sands i TV med borjan vecka 40 och
som sedan kompletteras med digitala onlinevideor och pa sociala medier.
Reklamfilmerna spelades in under sommaren och visar tre olika situationer och
med tre olika mackor. For att allt ska hdnga ihop har dven férpackningsdesignen
arbetats om sa att den ska folja det som varumarket ska star for.

- Forpackningsdesignen har varit med jattelange och kan kénnas lite omodern.
Men igenkanningsfaktorn ar stor och det ar darfor viktigt att denna féljer med
aven i den nya designen avslutar Carina. ®

VALKOMMEN WILLE

WILHELM ASCHAN ar ny
inképare pa HKScan Agri
och eftertrader Kenneth
Persson som har gatt i
pension. Wilhelm har sitt
inkbpsomrade i nord-
vastra Skane och Halland.
Wilhelm &r utbildad
ekonomagronom och
har tidigare arbetat pa
marknadssidan inom HKScan samt
hemma pa féréldragarden. Wilhelm

ar 26 ar gammal och pa
fritiden gillar Wilhelm att
umgas med vénner samt
att jaga med sin tyska ter-
rier Boris.

Wilhelm kommer att ha
kontor bade i bostaden
samt inne pa anlaggnin-
gen i Kristianstad.

Du nar Wilhelm pa
telefon 044-19 40 57 samt epost:
wilhelm.aschan@hkscan.com @
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Vi har fortsatt stor efterfragan

pa mjolkraskalvar. Vi har ocksa
kopare av 14-dagars kalvar!
Kontakta Carina Ljungkvist pa
telefon 0771-500 500. Det finns
aven efterfragan pa draktiga kott-
raskvigor och dikor, kontakta din
inképare. ®

Afrikansk svinpest &r en mycket
smittsam virussjukdom som kan
forekomma hos bade tamsvin och
vildsvin. Viruset smittar inte manniskor
och kéttet fran djuren éar inte farligt
att ata. Afrikansk svinpest har hittills
aldrig konstaterats i Sverige.

| samband med de nya utbrotten
i Litauen och Polen har risken att
overfora smitta okat, framfor allt till
den svenska vildsvinstammen. Mellan
svinbesattningar kan virus mycket
latt dverforas med levande djur,
kott och flaskprodukter, personer,
bilar och redskap. Vi har darfor tagit
fram ett informationsblad och check-
lista som ni kan ga igenom med er
personal och lagga synligt i personal-
utrymmen. Du hittar checklistan
pa www.hkscanagri.se. ®

Vi képer gérna sma lamm och férmedlar
som vinterlamm. Vi tillhandahaller
rekommenderad prislista och tipsar om
transporter. Kontakta din inképare for
mer information telefon 0771-500 500.
Kom ihag att gora andringar av slakt-
anmalan i tid, tisdagen fére anmald
vecka, till slaktanmalan pa telefon
0771-500 500. Hos slaktanmalan
bestaller du dven signalmarken for
atertag av skinn eller till inképta djur
som har ett avvikande SE-nummer. ®
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/ KALENDER /

Vialkommen pa leverantorstraff!

VALKOMMEN TILL DEN TRAFF SOM PASSAR DIG BAST!

Traffarna inleds med middag kl 18:00 varefter vi berattar om det senaste fran HKScan och
om utvecklingen pa marknaden. Det blir ocksa tid fér prata med HKScans inképare som kan

svara pa dina fragor.

Datum Ort

4 oktober Tvaaker

5 oktober Eslov

8 november Karlskrona
januari-februari 2017 Hogsby
januari-februari 2017 Malmkoping
januari-februari 2017 Avesta

Sista anmalningsdag
25 september - efteranmalning i man av plats

25 september - efteranmélning i man av plats

30 oktober

F6r anmalan och information se var hemsida www.hkscanagri.se. Hoppas vi ses!

MASSOR OCH SEMINARIEDAGAR

Datum Massa

7-8 oktober Seminarie Lamm 2016
19-21 oktober ELMIA

10-11 november Koéttriksdag

Plats

Grénna

Elmia, Jonkoping

Gotland

Information

www.lammproducenterna.se
HKScan sponsor och utstallare!

HKScan Agri finns i hall B
B03:80

www.gotlandsnotkottsproducenter.se
HKScan sponsor och utstallare!

HKScan i Sverige har minskat klimatpaverkan med 72 procent

2003 SATTE HKSCAN i Sverige malet att
minska sina klimatutslapp med 50 procent
till &r 2020. Redan efter 2015 har féretaget
gjort betydligt battre an sa och minskat
sina utslapp med hela 72 % jamfért med
basaret 2003.

- For att lyckas maste alla i foretaget
ta ansvar och jobba med sin klimatpaverkan.
Vi har inom féretaget sedan start satt tydliga
klimatmal for verksamheten. Mal som vi
sedan foljer upp arligen, beréttar Annelie
Lundell, kvalitets- och hallbarhetschef
HKScan Sweden.

HKScan har kunnat minska sina klimat-
utslapp tack vare en bred arbetsinsats och
minskade utslapp inom alla kategorier.

Halften av minskningen har uppnatts

s

genom att HKScan fran och med 2015
koper till 100 procent ursprungsmarkt
vattenkraftsel. Att vaxla produktionen

till "gron e

|//

och bioanga har gjort

att forbrukning av fossila brénslen
for uppvarmning har minskat
radikalt. HKScan har dven fokuserat
pa transporter och tjanstebilar men
aven pa att byta till mer klimatsmarta
férpackningsmaterial. ®

Las mer i Hagainitiativets
klimatrapport 2015:
hagainitiativet.se/aktuellt/klimatbokslut/
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ECONOMY B Poaie AD

International

I undeliveratle return to: Mail
PO Box 8000
SE-202 26 Malmé PP
Sweden Sweden

DIN BASTA AFFARSPARTNER - HKSCANS INKOPSORGANISATION

SOFIA ANDERSSON
044-19 40 56

_ Ansvarig for smagrisformedlingen
' sofia.andersson@hkscan.com

ANNA-MARIA LARSSON
044-19 40 32
Affirsomrddeschef foder
anna-maria.larsson@hkscan.com

018-16 76 14
Ansvarig for Livkalvsformedlingen
carina.ljungkvist@hkscan.com

CARINA LJUNGKVIST (

Ly
-

PAR THYREN . IDA HANSSON
018-16 7519 L Ad 4 08-725 80 06
par.thyren@hkscan.com ida.hansson@hkscan.com

w

6

FANNY HJALMARSSON
0522-66 55 27

fanny.hjalmarsson@hkscan.com e HANS LARSSON

013-2346 23
hans.larsson@hkscan.com

MAGNUS COLLIANDER
0511-251 81 L
magnus.colliander@hkscan.com '

4 RUNE ELEBRING

{2 013-23 46 25
rune.elebring@hkscan.com
LARS SVENSSON
044-19 41 11 s
lars.r.svensson@hkscan.com - '
:: SOPHIA ISBERG
=y 013-23 4526
WILHELM ASCHAN ! \ sophia.isberg@hkscan.com
044-19 40 57 ® ~
wilhelm.aschan@hkscan.com 2
NY INKOPARE ANNA MANSSON CLAES LJUNGQVIST
BORJAR 1 DEC 044-19 40 22 = 0511-253 81
044-19 41 09 anna.mansson@hkscan.com . claes.ljungqvist@hkscan.com

HASCAN

AGRI

HKSCAN SWEDEN, Torggatan 4, 291 81 Kristianstad, Telefon: 0771-500 500, www.hkscanagri.se, twitter.com/HKScanAgri_SE
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