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26 AVTAL MED ELLO I LAMMHULT  
GER ÖKAD SLAKT

22 HÅLLBARHETSFRÅGOR
STÅR HÖGT PÅ AGENDAN

VEM BLIR ÅRETS 
LEVERANTÖR OCH 

TRANSPORTÖR?



HKScans miljöpris 
för leverantörer

Miljö omfattar många aspekter – inte minst på en 
gård med djurproduktion. Exempel på områden 
där du kanske har gjort framsteg inom är energi-
frågan, minskat svinn eller förbrukning av resurser, 
övergödning, biologisk mångfald eller något
annat med anknytning till klimatfrågan i stort.

ANMÄL DIG IDAG!
Vi vill ha in goda exempel och tips från er! En
av er kommer dessutom att uppmärksammas 
och få HKScans miljöpris för leverantörer.

Skriv en kort text om dig själv, din gård
och produktion. 

•  Ange gärna omfattning såsom odlad areal, 
antal djur och inriktning på din produktion.

•  Beskriv vad du har gjort för miljöinsats och vad 
blir de positiva effekterna? Varför tog du steget? 

Ditt bidrag sänder du som ett e-mail till
elisabeth.svensson@hkscan.com. Senast den 
8 januari vill vi ha ditt bidrag. Du kan kontakta 
Elisabeth om du har frågor på 044–19 40 63.

Årets Leverantör och Årets Transportör är två utnämningar som har blivit
väl etablerade i branschen. Nu tar vi steget vidare och vill lyfta någon som

har gjort en bra insats med sitt miljöarbete på gården!

mailto:elisabeth.svensson@hkscan.com
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KÖTT OCH MILJÖ! Var tredje svensk kommer att äta mindre kött i 
framtiden läser jag i morgontidningen innan jag åker till jobbet idag. 
Det är inget som får mig att sätta kaffet i vrångstrupen utan tvärt om, 
det får mig att tro på svensk primärproduktion. Jag är nämligen helt 
övertygad om att när konsumenten framöver äter mindre kött så 
kommer valet att i allt större del bli svenskt kött. Det vill säga 
konsumtionen av kött totalt kommer att minska men konsum-
tionen av svensk kött kommer att öka. Kom ihåg att nästan 
hälften av allt kött som konsumeras idag är importerat! Jag 
blir också stärkt i att allt arbete vi gör på HKScan kommer att 

stärka vår position, följ oss 
på framtidenskott.se så 
förstår du vad jag menar!

Konsumenten blir samtidigt 
mer och mer miljömedveten. 
Vi vet att svenskt kött gör ett 
mindre klimatavtryck än det 
importerade men det innebär 
inte att vi kan luta oss tillbaka, 
vi måste fortsatt se till att ligga 

i täten och minska klimatavtrycket där vi kan. Som ett led i det 
så har vi lagt till en ny utmärkelse. Utöver Årets Leverantör per 
djurslag och Årets Transportör så delar vi från och med nu ut 
Årets miljöpris. Till skillnad från de övriga priserna som röstas 
fram av er läsare så finns det en jury som beslutar vilken gård 
som vinner Årets miljöpris, läs mer om det i tidningen.

Julen står framför dörren och året är snart till ända. Tack alla  
för samarbetet, nu ser vi tillsammans till att 2017 blir ett bra år.  
Tänk på de nära och kära under helgerna!

God jul och gott nytt år! // Tobbe

SVENSK KÖTT 

GÖR ETT MINDRE 

KLIMATAVTRYCK ÄN 

DET IMPORTERADE

TOBBE HAR ORDET

http://framtidenskott.se/
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Framtidenskött.se
TEXT: ELISABETH SVENSSON

MJÖLKPRODUCENT PER BRUNBERG  
HYLLAS PÅ KÖKET.SE
Köket.se, Sveriges bästa matsajt enligt tidskriften Internetworld, 
ingår i TV4-gruppen och samlar alla recept från en stor mängd 
matlagningsprogram ifrån de olika TV4-kanalerna. Här träffar 
man också Sveriges bästa kockar, matkreatörer och inspiratörer.

Köket.se handlar företrädesvis om mat och matlagning men 
det finns också längre reportage. Bland annat kan du läsa om 
Per Brunberg, Årets Leverantör Nöt 2015.

– Det är roligt att vi också kan visa upp våra enormt duktiga leveran-
törer och att det dessutom ger en koppling mellan deras fantastiska 
arbete och Scans fina produkter, menar Mina Grubb som är Brand 
Manager på HKScan och ansvarar för denna typ av samarbeten.
www.koket.se/svenska-bonder-haller-varldsklass

Med dialogen Framtidens Kött vill HKScan diskutera viktiga och angelägna frågor 
inom CR, Corporate Responsibility och Kvalitet. Vi vill vara med och lyfta fram möjliga 
framtidslösningar, som ger inspiration, men även insikt till positiv utveckling.

Kött är så mycket mer än god mat. När du väljer dina råvaror påverkar de 
ofta i ett större perspektiv än du alltid anar. På webbplatsen Framtidens kött, 
framtidenskott.se, kan du ta del av kunskap från olika experter men även 
diskutera hur svensk köttproduktion kan utvecklas för att bli mer miljövän-
lig och hållbar.

Genom dialogen förmedlar vi, och tar del av, ny intressant kunskap. 
Med olika artiklar, inlägg, filmer och radioklipp ger vi möjlighet till 

en konstruktiv dialog kring framtidens kött hos alla, från experter och 
leverantörer till allmänt intresserade konsumenter. 

Tips! Lyssna på foder-podden, framtidenskott.se/podcast/foderensilage-till-idisslare, 
med Anna-Maria Larsson som är foderansvarig på HKScan Agri. Du kan också se filmerna 
om klimatsmarta kor: sök på YouTube och sökord ”Framtidens Kött” eller ”En Klimatsmart Ko”.

mailto:hkscanagri@hkscan.com
mailto:elisabeth.svensson@hkscan.com
http://framtidensk�tt.se/
http://k�ket.se/
http://k�ket.se/
http://k�ket.se/
http://www.koket.se/svenska-bonder-haller-varldsklass
http://framtidenskott.se/
http://framtidenskott.se/podcast/foderensilage-till-idisslare
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ÅRETS TRANSPORTÖ
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Vem blir Årets Leverantör  
och Årets Transportör? 
DET BESTÄMMER DU!

För sjunde året i rad vill vi uppmärksamma och premiera några av våra leverantörer 
och transportörer. Det är ert dedikerade och professionella arbete som ligger bakom 
HKScans omtyckta produkter. Tillsammans gör vi en fantastisk insats för att erbjuda 

våra svenska konsumenter ett kvalitativt kött, och det är vi mycket stolta över. 

Det är du som leverantör och läsare av denna tidning som bestämmer vem som blir 
årets stjärna i de fyra olika kategorierna: Årets Leverantör Gris, Årets Leverantör Nöt, 

Årets Leverantör Lamm och Årets Transportör. 

Besök www.hkscnanagri.se för att lägga din röst senast den 8 januari. Då deltar du 
dessutom i utlottningen av varucheckar från HKScan, böcker och andra fina gåvor.

Så rösta nu – och stort tack för din medverkan!

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: LOUISA JIRSELL OCH HANS BJÖRLING

NYTT PRIS 
Årets Leverantör och Årets Transportör 
är två utnämningar som har blivit väl 
etablerade i branschen. Nu tar vi 
steget vidare och vill också lyfta 
några av er som har gjort en bra 
insats med sitt miljöarbete på gård.  
Vi kommer även att hylla en duktig, 
miljömedveten djurleverantör 
under prisutdelningsdagen 
i Stockholm och utdela 
"HKScans miljöpris för 
leverantörer". Läs mer på 
HKScan Agri-bloggen och 
på sidan 30 i denna tidning.

KRITERIER FÖR NOMINERING:
• Flexibel produktion med goda och jämna slaktresultat 

som är anpassad till svensk köttkonsumtion och marknad.

• Framåtanda genom kontinuerlig utveckling och nytänk 
för att förbättra sin verksamhet i stort som smått.

• Bra djuröga och jobbar aktivt för att främja djurens  
naturliga beteende så att de mår bra.

• Professionell affärspartner som håller det som är  
överenskommet och sätter kundens önskemål i fokus.

HKScan Agri bjuder in vinnarna av utmärkelsen Årets  
Leverantör och Årets Transportör till en festlig kväll i 
Stockholm. Vi presenterar också samtliga vinnare i första 
numret av vår tidning 2017 samt på HKScan Agri-bloggen.

http://www.hkscnanagri.se/
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NAMN:  
MARIA OCH ÖRJAN LINDAHL

GÅRDSNAMN:  
EKEBY 

ORT:  
VALLA

ANTAL DJUR:  
300 SUGGOR INTEGRERAT  
PRODUCERAR CIRKA  
7 800 SLAKTGRIS/ÅR

NOMINERAD AV:  
HANS LARSSON

NAMN:  
ÅHMANS TRAKTORCENTRUM/ 
FREDRIK DARIUS

GÅRDSNAMN:  
VÅGERSTAD 

ORT:  
LINKÖPING/VRETA KLOSTER

ANTAL DJUR:   
4 STALL OM 900 PLATSER VARDERA  
7 800 SLAKTGRISAR/ÅR 

NOMINERAD AV:  
RUNE ELEBRING

MOTIVERING: 
Maria och Örjan Lindahl driver en integrerad, 
väl fungerande grisproduktion. HKScan värde-
sätter det goda samarbetet med Maria och 
Örjan som alltid ställer upp och håller det som 
utlovats. Paret är öppna för nya idéer och rön 
och har exempelvis gått över till att vaccinera 
mot galtlukt. De samlar och jämför sedan data 
för att följa tillväxt och foderförbrukning. De 
jobbar tätt tillsammans med sina anställda för 
att få fram fler smågrisar och för att ständigt 
öka sin effektivitet.

MOTIVERING: 
Fredrik Darius jobbar som förman på gården 
Vågerstad som startade om slaktgris-
produktionen för två år sedan. Stallarna 
stod helt tomma ett antal år men ägaren 
Åhmans Traktorcentrum valde att göra en 
aktiv satsning på svensk grisproduktion vilket 
har uppskattats mycket av HKScan. På kort 
tid har bra produktionsresultat uppnåtts, 
vilket förmodligen är ett resultat av att god 
uppföljning och där kontroll alltid sätts i fokus, 
liksom djurens omvårdnad och välmående. 
Gården är ett lysande exempel på svensk 
grisproduktion.

NAMN:  
SOFIA BRUFORS

GÅRDSNAMN:  
RÅBELÖF 

ORT:  
KRISTIANSTAD

ANTAL DJUR:  
INTEGRERAD 600 SUGGOR 
15 000 SLAKTGRISAR OCH 
2 000 SMÅGRISAR

NOMINERAD AV:  
ANNA MÅNSSON

MOTIVERING: 
Råbelöf har ett gott samarbete med HKScan 
som går långt tillbaka i tiden och har alltid 
utmärkts av god kommunikation och ständig 
vilja till utveckling. Grisarna har en mycket god 
hälsostatus. Flera i personalen har arbetat på 
gården i många år och de är ett väl samman-
svetsat gäng. Varje dag inleds med morgon-
möte och under dagen har man gemensamma 
måltider. Bredvid grisstallet har ett hundstall 
byggts för att även personalens hundar ska ha 
det bra under dagarna. Stallarna beskrivs som 
lättjobbade och varje person har sitt tydliga 
ansvarsområde. 

Nominerade Årets 
Leverantör Gris år 2016
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JOHAN EKLUND 
LEIF EKLUNDS ÅKERI AB

ORT:  
ÅMÅL

ANTAL FORDON:  
3 BILAR MED SLÄP

ANTAL TRANSPORTERADE DJUR/ÅR:  
5 000 GRISAR, 3 000 NÖTBOSKAP

NOMINERAD AV:  
MIKAEL TOVERLAND

MOTIVERING:
Johan Eklund är en ansvarstagande 
entreprenör som både är ung, driftig 
och framåt. Han har under det senaste 
året visat vilja att utveckla sitt åkeri 
både för sin egen del och för HKScans 
bästa. Johan är ambitiös, noggrann 
och pålitlig. Han har god kontakt med 
leverantörerna och sköter sina åtaganden 
mot HKScan på ett exemplariskt vis.

Nominerade Årets Transportörer 2016

MOTIVERING:
Anna Ståhl och Mats Farne är två unga och driftiga 
producenter som klarar av att bedriva både lamm-, 
nöt- och mjölkproduktion med gott resultat. 
Nybyggt fårhus med körbart foderbord och mixat 
egenodlat foder. Paret är lyhörda för marknadens 
behov med lamning i januari samt i april. 
Noggrannhet med planering och uppföljning är 
ledord i produktionen. Elektroniska öronmärken 
är en självklarhet. Nyfikenhet och framåtanda driver 
produktionen ständigt framåt. Med stenkoll på 
både siffror och djur ner på individnivå så kan 
det inte bli annat än succé. 

NAMN:  
SARA ROSENIUS OCH HENRIK 
ANDERSSON-ROSENIUS 

GÅRDSNAMN:  
FARBORET

ORT:  
HÖRBY

ANTAL DJUR:  
390 TACKOR. ÖKAR NU  
TILL 600–700 LAMM PER ÅR

NOMINERAD AV:  
ELISABETH SVENSSON

NAMN:  
ANNA STÅHL OCH MATS FARNE

GÅRDSNAMN:  
ÄNGBACKEN

ORT:  
VIMMERBY

ANTAL DJUR:  
600 TACKOR OCH CIRKA  
1 000 SLAKTLAMM/ÅR,  
MJÖLKKOR OCH UNGNÖT

NOMINERAD AV:  
RUNE ELEBRING

MOTIVERING:
Sara Rosenius och Henrik Andersson-Rosenius 
kan beskrivas med tre ord: unga, målmedvetna 
och hårt arbetande. Produktionen drogs igång på 
allvar 2009, och på få år har paret lyckats arbeta 
upp en väl fungerande verksamhet, köpa gård, 
renovera samt bygga stall. På denna resa har 
Sara och Henrik samtidigt lyckats fokusera på 
marknaden och vara lyhörda för dess behov – när 
lamm efterfrågas och av vilken kvalitet. Lamning 
sker i januari–februari. Sara har ett fantastiskt 
djuröga som borgar för djuromsorg i världsklass. 

Nominerade Årets 
Leverantör Lamm år 2016

MOTIVERING:
Birgitta och Tomas Ulväng är mycket driftiga och 
driver gården inklusive växtodlingen med hjälp av 
Tomas far. Lammproduktionen omfattar cirka 
130 tackor med lamning i december och mars/april.  
Tackorna har det fint ordnat i en stor, gammal 
mjölkladugård med bra ljusinsläpp, bandfoderbord 
och riklig halmning. Kraftfoder ges separat vilket 
ger indviduellt anpassad utfodring till tackorna. 
Slaktresultaten är utmärkta med ytterst få djur som 
inte hamnar i bäst betalda viktklass. På gården 
finns också ett kvighotell. Gryta Husby Gård är ett 
lyckat exempel på hur tomma nötstallar kan fungera 
utmärkt för lammuppfödning.

NAMN:  
BIRGITTA OCH TOMAS ULVÄNG

GÅRDSNAMN:  
GRYTA HUSBY GÅRD

ORT:  
ÖRSUNDSBRO

ANTAL DJUR:  
130 TACKOR

NOMINERAD AV:  
IDA HANSSON 
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PATRIK VALENTINSSON 
TRYDE DJURTRANSPORT AB

ORT:  
SJÖBO

ANTAL FORDON: 
4 EKIPAGE

ANTAL TRANSPORTERADE DJUR/ÅR:  
CIRKA 150 000 GRISAR, 7 500 NÖT  
OCH 6 500 FÅR OCH LAMM

NOMINERAD AV:  
KATARINA LYSELL PETTERSSON

MOTIVERING:
Tryde Djurtransport kör nöt, får och 
lamm för slakt i Hörby men även till 
Linköping om det finns behov. Ett 
stort antal slaktgrisar körs årligen till 
HKScans anläggning i Kristianstad. 
Tryde Djurtransport är lätta att sam-
arbeta med och är uppskattade hos 
leverantörerna. De meddelar när det 
bli förändringar, håller tider och ställer 
upp om förändringar behöver göras.

Nominerade Årets 
Leverantör Nöt år 2016

NAMN:   
RICKARD FRIDH

GÅRDSNAMN:  
DJUPADAL

ORT:   
SJÖBO   

ANTAL DJUR:   
CIRKA 240 TJURKALVAR SAMT 
CIRKA 50 KVIGKALVAR 

NOMINERAD AV:   
LARS SVENSSON

NAMN:   
ANNA OCH MAGNUS KLINT

GÅRDSNAMN:  
SVENSTORP 16

ORT:   
LEKERYD

ANTAL DJUR:   
60 MJÖLKKOR, FÖDER UPP  
ALLA KALVAR TILL SLAKT

NOMINERAD AV:   
CLAES LJUNGQVIST

MOTIVERING:
Rickard Fridh driver produktion av slakttjurar 
och kvigor till slakt. Tjurarna föds upp i en 
intensiv modell som ger god tillväxt. Besätt-
ningen är synnerligen välskött med stort fokus  
på djuromsorg. Rickard har bra uppföljning  
på produktionen med daglig tillväxt på 
2,14 kg/dag och en uppfödningstid på  
203 dagar. Rickard är en driven och mycket 
duktig företagare som lyckas få ihop helhet  
och långsiktighet på ett bra sätt. 

MOTIVERING:
För Anna och Magnus Klint står omsorgen 
om djuren i fokus. De har en fin och välskött 
produktion som drivs med stort engagemang. 
Paret ställer alltid upp vid behov av mer djur till 
slakt för att täcka marknadens behov. Paret har 
två nybyggda stall för sin mjölkproduktion samt 
ungnötsuppfödning. De satsade tidigt på att 
ställa om produktionen till KRAV och är stolta 
leverantörer, liksom ambassadörer för, HKScan 
och Scans produkter. 

NAMN:   
JOAKIM MOQVIST

GÅRDSNAMN:   
FOLKABO PUCKGÅRDEN

ORT:   
TIDAHOLM 

ANTAL DJUR:   
CIRKA 230 UNGTJURAR/ÅR  

NOMINERAD AV:   
MAGNUS COLLIANDER

MOTIVERING:
Joakim Moqvist är en specialiserad ungnöts-
producent som föder upp ungtjurar till slakt. 
Tjurarna är både av köttras och mjölkras men 
mjölkrastjurar dominerar. Joakim har nyligen 
byggt stallar för att satsa på egna dikor. Stallet 
har djupströbädd och passar även för mottag-
ning av livkalvar. Joakim jobbar alltid med god 
framförhållning och använder HKScans inter-
nettjänst för anmälan. Han odlar allt foder på 
gården och är noga med sin planering för att 
säkerställa ett bra flöde. 
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GÅRDSFAKTA

ÄGARE:  
Klas-Erik Andersson

GÅRDSNAMN:  
Byn

BRUKAD AREAL:  
180 hektar

GRISPRODUKTION:  
5 800 slaktgrisar/år

STALLYTA: 
2 700 kvadratmeter

Pär Thyrén, inköpare 
på HKScan Agri, 
tycker det är positivt 
med utbyggnationen 
av stallar hos 
Klas-Erik Andersson
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Under våren 2016 började Klas-Erik Andersson i Gnarp att bygga ut sitt befintliga 
grisstall med 700 kvadratmeter. Att investera och utöka sin verksamhet var naturligt för 
Klas-Erik som ser positivt på framtiden. När du läser detta har grisarna redan installerat 

sig in i de nya boxarna och bara några mindre detaljer återstår att färdigställa.    

GNARP LIGGER I GÄVLEBORGS LÄN, mellan Sundsvall 
och Hudiksvall. På gården Byn som är på totalt cirka 180 hektar 
driver Klas-Erik växtodling och slaktgrisproduktion. 1998 tog 
Klas-Erik tog över föräldragården med anor från 1700-talet. 
De första åren drevs växtodling på gården parallellt med att 
Klas-Erik körde lastbil och skogsmaskiner.

– Jag har alltid varit fascinerad av grisproduktion, säger 
Klas-Erik, och jag var trött på att köra lastbil så efter en tid 
tänkte jag, om jag ska förändra något ska jag göra det nu. Så 
under 2007 gick jag från fundering till handling och byggde ett 
grisstall på 2 000 kvadratmeter. Jag såg det som ett sätt att för-
ädla de grödor jag odlade genom att de blev foder till grisarna.

I stallet som byggdes 2007 har årsproduktionen taktat på 
4 000 slaktgrisar per år vilket nu ökar till cirka 5 800 efter den 
nyligen slutförda utbyggnaden.

EFFEKTIV GRISPRODUKTION  
Efter snart tio år som grisproducent har Klas-Erik skaffat 
sig stor erfarenhet av hur verksamheten ska drivas på ett 
optimalt sätt.

– Jag har utvecklat rutiner och system som fungerar bra 
för mig och min produktion, berättar Klas-Erik. Smågrisarna 
kommer från en gård i Sundsvallstrakten. De är 11 veckor 
gamla när de sätts in i produktionen och är kvar på gården 

tills de är cirka 24 veckor. Under perioden växer de i genom-
snitt cirka 1 050 gram/dag. Klas-Erik använder både WinPig 
och egna system för att följa upp nyckeltal och ha som hjälp-
medel i det ständiga förbättringsarbetet. 

Grisarna utfodras främst med egenodlat korn, havre, 
vete och rapsmjöl. Utöver det egenodlade fodret får grisar 
också vassle som kommer från Arlas mejeri i Östersund.

STORT ENGAGEMANG FÖR BRANSCHEN
Klas-Erik är en känd förespråkare för det svenska köttet och 
det svenska lantbruket. Med engagemang i branschorgani-
sationer och ett Facebook-konto där det förs en livlig debatt 
kring svenskt kött, bidrar Klas-Erik på ett positivt sätt med 
att lyfta fördelarna med svenskt kött. 

Klas-Erik tror på en framtid för svensk köttproduktion och 
menar att allt fler konsumenter börjar förstå att det av många 
olika skäl är klokt att köpa svenskt.

– Mina kontakter med Pär Thyrén som är inköpare på 
HKScan Agri, och alla andra från företaget, är positiva och 
givande, säger Klas-Erik. Jag känner att mina synpunkter 
får komma fram och att de lyssnar på mig. IT-system och 
informationen fungerar bra och inte minst vill jag lyfta fram 
de duktiga djurtransportörerna som är en viktig del i de 
dagliga rutinerna.

TEXT OCH FOTO: NILS JIRSELL

NYBYGGE I GNARP



FÖRSÄKRINGSSKYDD VIKTIGT
Den andra februari 2010 blev en tung dag för Klas-Erik. En 
stor del av taket på stallet rasade in av snöns belastning och 
600 grisar stängdes inne. Ett stort räddningsarbete inleddes 
och pågick nästan hela natten. Som tur var klarade alla 
grisarna sig helskinnade.

– Det tog oss ungefär 4 timmar att få ut alla grisarna som var 
fast under det rasade taket. Vi sågade upp boxväggarna för att 
få ut dem, berättar Klas-Erik. Men det var bråttom för det blev 
fort kallt i avdelningarna där taket rasat 
och grisarna är väldigt känsliga för kyla. 
Räddningsarbetet försvårades också av 
att grisarna gärna ville stanna i trygg- 
heten i sin box.

Tack vare insatser från vänner, grannar 
och räddningstjänst gick arbetet bra. 
Redan under natten kom djurtranspor-
tören och hämtade cirka 200 grisar 
som gick till slakteriet i Ickholmen. De 
resterande grisarna flyttades till gårdar 
i närheten. 

Efter allt det praktiska med att se till att djuren hade det 
bra började diskussionen med försäkringsbolaget som var 
tveksamma till att ersätta skadan. Klas-Eriks smala lycka 
blev att takstolarna befanns vara underdimensionerade för 

det snölastvärde på 350 kilo per kvadratmeter som gäller för 
denna vanligtvis mycket snöbemängda sträcka av hälsinge-
kusten. Slutligen blev det därför stalleverantörens försäkring 
som fick ta skadan.

– Efter många turer löste det sig och redan i slutet av januari, 
11 månader senare, hade jag djur i stallet igen, berättar 
Klas-Erik. Mycket tack vare olika duktiga och engagerade 
lokala leverantörer och byggare som prioriterade åter-
uppbyggnaden av mitt stall. Det nya taket är byggt med en helt 

annan dimensionering på takbjälkarna. 

NYBYGGET VÄXER FRAM
Nu är det några år sedan det stora 
takraset och vid vårt besök pågår nästa 
steg i utvecklingen på gården Byn. Nu 
byggs det befintliga stallet ut för att bli 
700 kvadratmeter större. 

– Det är en livsstil att vara grisprodu-
cent och som för alla andra företagare 
finns det en naturlig drift att ständigt 
förbättra och ständigt öka volymerna. 

Nu njuter jag av att byggprojektet är klart och av att se stal-
let fyllt med grisar. Jag har sagt att efter detta projekt ska jag 
inte bygga mer, men man ska kanske inte vara för säker på 
det, säger Klas-Erik med ett skratt. 

LIKSOM ALLA ANDRA 

FÖRETAGARE

FINNS DET EN 

NATURLIG DRIFT ATT 

STÄNDIGT FÖRBÄTTRA 

OCH ÖKA VOLYMERNA

HKSCAN PRODUCENTTJÄNSTER FÖR ÖKAD LÖNSAMHET 

KARL-ERIK TIPSAR!

Med erfarenheter från takraset samt från det senaste bygget vill Klas-Erik gärna ge några råd till dig  
som har planer på att bygga ut: 

• Var petig i alla detaljer – det är du som ska leva med det nya stallet i många år
• Besök andra som nyligen byggt och ta del av deras erfarenheter

• Snåla inte och var misstänksam om någon ger en låg offert, ofta finns det en 
förklaring 
• Välj byggare och leverantörer från bygden som har relevant kompetens
• Var noga med att ta referenser på de byggare och leverantörer du väljer mellan 
• Se över dina försäkringar så att de täcker allt som kan tänkas gå fel – före, under 
och efter bygget. Läs det finstilta noga och kräv förklaringar om det är svårtolkat

• Är du det minsta osäker ska du anlita en byggkonsult som är kunnig i 
lantbruksbyggnader. Till exempel från Hushållningssällskapet som har kunniga 

byggrådgivare över hela landet 

Klas-Erik är en känd förespråkare 
för det svenska lantbruket och
det svenska köttet 
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I MARS 2016 samordnades organisationerna i Finland 
och Sverige och samtidigt inrättades support- och 
utvecklingsfunktionen Producenttjänster gris. Ulla som är 
Kategorichef har ansvar för att utveckla verktyg, tjänster och 
rådgivning till HKScans grisföretagare i de båda länderna.

– Totalt är vi nio personer i teamet, berättar Ulla. Tre och 
en deltid i Sverige samt fem personer i Finland. Funktionen 
har funnits i Finland men är ny i Sverige i denna form. 
Teamet är sammansatt så att vi täcker in kompetenser inom 
hela produktionskedjan från genetik fram till slakt.

Genom att samla företagets kompetens inom grisproduktion 
ökar möjligheterna att driva förbättringsprojekt med kraft 
och med goda resurser. Erfarenhet och forskningsamlas och 
kopplas till konkret verklighet för att utveckla svensk och 
finsk produktion. Syftet är att ge HKScans producenter bättre 
förutsättningar och bättre lönsamhet samtidigt som våra 
grisars unika egenskaper utvecklas och stärker vår position 
både i hemländerna och på världsmarknaden.

– Vårt första steg i gruppen var att noga tänka igenom vilka 
är de viktigaste fokusområdena, vad vill våra leverantörer ha 
hjälp med? Och i förlängningen, vad är viktigt för framtidens 
konsumenter, säger Ulla. Vi träffade många leverantörer i 
båda länderna och hade givande diskussioner kring behoven 
av ökad kompetens och support.

ALLA KRAFTER SAMORDNAS 
Ungefär samtidigt som HKScan 
omorganiserades och Producent-
tjänster gris skapades föddes också 
Svenska Köttföretagen samt Gård- 
och Djurhälsan som fick delvis nya 
former. Sammantaget har detta 
inneburit att det nu finns helt nya 
och bättre möjligheter för att samla, 
utveckla och implementera kun-
skap inom ett brett område.

DE FÖRSTA PROJEKTEN 
HANDLAR OM FODER

Foder står för hälften av kost- 
naderna i grisproduktionen så det 
var ganska givet att de första större 
projekten inriktar sig på att utveckla 
bättre foder till grisproduktionen.

– I vårt team har vi bland andra Anna-Maria Larsson och 
Jan Vugts som båda är foderexperter med lång erfarenhet, 
berättar Ulla. De driver redan flera pilotprojekt inom foder- 
utveckling. Vi ser att det finns stor förbättringspotential både 
i utvecklingen av själva fodret men också i hur fodret används 
i det dagliga arbetet på gården.

Några effekter som redan går att se i pilotstudierna är: 
längre livslängd hos suggan, större kullar och bättre tillväxt 
hos smågrisarna. Problem och möjligheter är mycket lika i de 
båda länderna och det har visat sig att det går bra att ta vara 
på och överföra erfarenheter mellan länderna.

MÅNGA OMRÅDEN STÅR PÅ TUR 
Vi har också påbörjat projekt inom gyltutveckling, inom 
byggnadssystem och inte minst inom allmän drift där vi söker 
efter flaskhalsar eller efter olika effektiviseringsområden. Det 
är fascinerande att se hur vi med våra samlade erfarenheter 
och kompetenser relativt snabbt kan identifiera och förbättra 
produktionen i alla led i den komplexa produktionskedjan. 
Och inte minst är det glädjande att se hur stort intresset 
för förbättringar är hos våra leverantörer, säger Ulla med 
inlevelse.

Ulla betonar också det unika i att HKScan kan garantera 
kontrollen i hela produktionskedjan 
vilket blir ett allt starkare krav från 
konsumenterna. Hon lyfter också 
fram det goda och prestigelösa sam-
arbete som har utvecklats mellan 
kollegor i Finland och Sverige.  

– Vi är bara i början av ett allt rik- 
ligare kunskaps- och erfarenhets- 
utbyte som kommer att gynna alla 
oss som arbetar med djurproduk-
tion, avslutar Ulla. 

ULLA KETOLA 
Titel: Kategorichef 
Producenttjänster gris
Ålder: 55 år
Familj: Man och två vuxna 
döttrar, Jarmo, Maija och Iida
Tid i företaget: Började 1984
Intressen: Båtar, träna på 
gymmet samt läsa böcker 

Ulla Ketola, som är ansvarig för funktionen Producenttjänster gris på HKScan, 
har en agrar utbildning i grunden. Ulla har jobbat på olika positioner inom 

HKScan sedan 1984 och därigenom också utökat sina kunskaper inom 
grisproduktion. Hennes projekt- och ansvarsområden handlar alla på något 

sätt om effektivisering och utveckling av grisproduktion.

TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: HKSCAN
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Följ med till familjen Andrew Moloney som har en välskött besättning med 100 dikor  
och en minst lika fin besättning med 350 tackor på gården ”Rathgreedan House”  

som ligger cirka 45 minuter väster om Dublin.   

GÅRDEN RATHGREEDAN HOUSE omfattar 100 hektar odlad 
mark som ligger samlat runt gården. Andrew har brukat gården i 
25 år tillsammans med sin fru och tre sönder som nu är utflugna. 

Andrew odlar i stort sett enbart gräs, för bete till djuren och 
som vallfoder under vinterperioden. Årligen förnyas 10–20 % av 
arealen med insådd i spannmål. Lamningen sker samlat andra 
veckan i mars och då tar Andrew in två extra medhjälpare för 
att hinna med att övervaka alla lamningarna. Lammdödligheten 
brukar hamna på runt 10 %. Andrew förklarar att det vanligaste 
är att lamningen sker inne på stall. Några dagar efter lamning är 
det lagom att djuren släpps ut på betet. En del av Irlands lamm-
produktion finns uppe i ”hill-areas”, där lammar tackorna i april 
och maj och då faller det sig naturligt att den sker ute på betet. 

Andrew har lite olika raser i sin besättning. Texel används som 
faderras men även en del suffolk. På modersidan trivs Andrew 
med en korsningstacka med raserna suffolk och en inhemsk ras 
som heter belclare. Tacklammen betäcks första året och lammar 
in som ettåringar. Tackorna klipps en gång om året och det brukar 
vara i augusti månad. Under perioden november till och med april 
tycker Andrew att det är bäst att djuren hålls inne. Han menar att 
gräset kan se grönt ut men det innehåller för lite näring och han 
vill inte att betena blir söndertrampade.

BETESMANAGEMENT
Gräset är mycket viktigt för irländska nöt- och lammproducen-
ter. Gräset är magiskt grönt och fräscht på Andrews gård trots att 

vi är där i slutet av augusti månad. Rathgreedan House använder 
ett planerat rotationsbetessystem. Andrew har marken uppdelad 
i flera mindre fållor som växelvis kan betas, putsas av, eller tas 
som ensilage – allt för att ha så bra gräs som möjligt att erbjuda 
till djuren. Andrew har kontakt med rådgivare för att planera 
gårdens betes- och gödselsystem.

Vanligtvis betar får och lamm tre till fyra dagar i en fålla och 
därefter släpps korna in. Om djuren inte hinner med att beta 
ner gräset innan de skall vidare till nästa fålla putsas det av med 
maskin. De irländska producenterna har stort kunnande om hur 
de skall göra för att hela tiden ha ett grönt, fräscht och smakligt 
gräs till betesdjuren. Andrew påpekar vikten av att lammen måste 
ha bra bete hela tiden så de ständigt är i viktuppgång, de får inte 
stanna upp i tillväxt. Lammen avvänjs från tackorna utifrån hur 
gräset presterar. Normalt går det bra att dela tackor och lamm i 
slutet av juni till mitten av juli månad.

Lammen börjar oftast bli klara för leverans till slakt under juni 
månad. De flesta lammen som Andrew producerar slaktas under 
augusti–september. Runt 20 % av lammen är för små och behöver 
gå kvar som vinterlamm för slutgödning. Det finns direktupp-
köpare av vinterlamm eller så säljs de på någon av de lokala 
auktionerna.

UTFODRING
Tackorna scannas och dräktighetsresultatet styr vinterns utfodring. 
Normalt ligger resultatet på 1,7–2,0 lamm/tacka. Andrew vill helst 

TEXT: ELISABETH SVENSSON, FOTO: ANNA-MARIA LARSSON OCH ELISABETH SVENSSON

GRÄS I FOKUS PÅ IRLAND 



inte ha trillingar eftersom han tycker det blir för mycket jobb med 
att stötta lammen och ha extra tillsyn av tackan. 

Tackorna får kraftfoder, en blandning av spannmål och soja, 
strax innan lamning. Tackor som är dräktiga med ett till två lamm 
börjar få sin kraftfodergiva två veckor innan lamning medan de 
tackor som är dräktiga med tre lamm ges kraftfoder redan sex 
veckor innan lamning.

KÖTT- OCH SKINNMARKNADEN
På Irland säljs lammen antingen direkt till 
ett slakteri som här i Sverige eller så säljs 
de via auktioner. Trenden går mot färre 
auktioner eftersom allt fler producenter före-
drar att sälja direkt till slakterierna. 

Slakteriet reglerar sitt inköpsbehov av lamm 
genom att ha varierande viktintervall (lägsta 
respektive högsta slaktvikt). Om lammen blir 
för tunga betalar slakteriet inget för övervikten. Andrew berättar att 
normalt är lägsta vikt 19 kg och högsta vikt 22–23 kg. Det finns ett 
differentierat behov av lamm på marknaden på Irland. Olika butiks-
kedjor vill ha olika lamm. Efterfrågan ser lite olika ut över säsongen 
också. Andrew förklarar att lammen ofta ska ha en lägre vikt i bör-
jan av säsongen, och växlar mot tyngre kroppar längre fram.

Priset följer en säsongskurva som liknar den som vi har i Sverige 
men kan ha snabbare dippar och toppar mellan olika veckor. I maj 
är priset som högst och när flest lamm kommer till slakt i augusti–
september är priserna som lägst. Under oktober och november 
börjar priserna gå uppåt igen. Vid vårt besök i augusti månad 
var priset 4,50 euro/kg. Mer än hälften, cirka 70 %, av lamm-
köttet som produceras går på export, främst till Storbritannien, 
Frankrike men även till Danmark.

Fårköttet exporteras till Storbritannien eller Frankrike och 
priset för slakttackor är bra, inte så långt ifrån vad som betalas 
för lammen.

Marknaden för skinn och ull har gått ner kraftigt. Ullen säljs 
på auktion och ger cirka 1 euro/kg. Skinnen har under goda tider 
betalas 12 euro/styck men ligger nu endast på 2 euro/styck.

AVELSPROGRAM OCH HÄLSA
Andrews produktion ingår i ett ”breeding program” som drivs 
av Sheep Ireland. Programmet startades för ungefär fem år sedan 
och har gjort snabba framsteg genom ett strukturerat program 
och insamlande av data. Vi blev imponerade av att programmet 
omfattar tydliga målegenskaper både vad gäller moderdjur och 
avelsbaggar. 

PÅ IRLAND FINNS 

KUNSKAPEN  

HUR MAN LYCKAS 

PRODUCERA LAMM  

PÅ ENBART GRÄS

FAKTA IRLÄNDSK PRODUKTION

• Irland har 4,6 miljoner invånare
• 10 % av befolkningen jobbar inom 

jordbrukssektorn
• Irland har en yta på 6 miljoner hektar och 

på 3,3 miljoner hektar odlas det gräs
• En genomsnittlig gård brukar 32,3 hektar
• Irland har 44 000 lammproducenter 
• Medelantal tackor/besättning: 70
• Medelantal kor/besättning: 17 

Målet är att validera baggarna genom att skapa släktskap mellan 
flera individer och besättningar. Sperma från en bagge används i 
minst två till tre olika besättningar och de genetiska framstegen 
kan mätas med en ökad säkerhet då miljöpåverkan kan valideras.

Rekryteringsprocenten ligger på 23 %. En tacka blir runt fyra år 
och fotproblem är den vanligaste utslagsorsaken. Det finns både 

fotröta och en ännu mer plågsam sjukdom 
som gör att hela hoven trillar av på djuret. 

Andrew har investerat och lagt arbete för 
att ha en ordentlig, permanent fotbadsanlägg-
ning där djuren flera gånger om året får bada 
fötterna i zinksulfat. Andrew köper zinksul-
fat till sin besättning för runt 1 000 euro om 
året. Att ha sjuka djur kostar pengar kunde vi 
snabbt konstatera och det ger en massa extra 
arbete.

Vi blev snabbt inpräntade vid besöket att 
avel handlar i mångt och mycket om insamlande av data på 
individnivå. När tackorna lammar går de i en egen box och lammen 
märks med EID-märken. Registreringar görs kring antal lamm, 
vikt, mjölkmängd och själva lamningen betygssätts med siffra 
1–5. Tackan blir poängsatt liksom hennes lamm. Lammens vikt 
registreras vid 40 dagar och 100 dagar. Lammen scannas för att 
mäta muskeldjup.

Avelsindex skapas som berättar om djurens genetiska värde 
eller status i form av:
• Overall index 
• Replacement index (värdering av tacka–antal lamm,  

lammvikt, tillväxt, och upp till 15 andra olika egenskaper)
• Terminal index (värdering av avelsbaggen–tillväxt,  

enkel lamning, klassning, fett)
Egenskaperna rankas i en Eurostar-ranking med siffrorna 1–5, där 
betyg 5 är bäst.

INSPIRATION MED HEM
Vi som fick möjlighet att besöka Andrew och hans gård var från 
HKScan Agri Anna-Maria Larsson foderansvarig och Elisabeth 
Svensson ansvarig för inköp- och producenttjänster lamm samt 
Tomas Olsson som är lammproducent och ingår i HKScans 
Leverantörsråd. Det var ett intressant och givande besök och vi 
konstaterar att vi har mycket att lära oss när det gäller kunskap 
om gräs, bete, betessystem och hur man lyckas med att producera 
lamm på enbart gräs. Det var imponerande att höra om deras 
avelsprogram som kommer att ge dem goda förutsättningar att 
producera jämna lamm av hög kvalitet. 

€URO-STAR CATEGORIES

    5 Stars: Top 20 %

   4 Stars: Top 60–80 %

  3 Stars: 40–60 %

 2 Stars: Bottom 20–40 %

1 Star: Bottom 20 %

Samma typ av kvalitetssystem som hotellen använder: 
5 stjärnor är bäst och 1 stjärna är sämst 

KÖP BAGGE MED EURO-STAR-SYSTEMET

Kevin Mc Dermot, Tomas Olsson,  
Andrew Moloney och Elisabeth Svensson 
utbyter erfarenheter om lammproduktion
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/ PRODUKTER PÅ GÅNG /
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NYSATSNING PÅ SOUS 
VIDE-SORTIMENTET

TEXT: CAMILLA ERLANDSSON, FOTO: HKSCAN

En serie produkter som ska tilltala marknaden har identifierats 
efter ett givande samarbete mellan produktion, produktutveckling  

och Away from Home. Nu satsar HKScan på sitt sous vide-sortiment. 

SOUS VIDE ÄR INGET NYTT. Redan på sjuttio- 
talet kunde Scan erbjuda sina kunder ett 
sortiment som dock inte har uppdaterats. 
Inte förrän nu. 

– Vi såg en öppning på marknaden, en 
möjlighet att lansera sous vide-produkter 
på köttråvara av svenskt ursprung, berättar 
Maria Dundeberg, Marknadschef på Away 
from Home på HKScan Sweden.

Produktionschefer och produktutvecklare 
har tillsammans sett över alla produkter ur 
ett kvalitetsperspektiv. Behovet av att ge 
sortimentet en ordentlig ”makeover” blev 
tydligt. Tom Sörensen, produktutvecklare 
för Smörgåsmat, inledde ett omfattande jobb för att 
få fram en toppkvalitet utan onödiga till satser. Bland 
annat uteslöts aromer och socker, och nu finns ett 
utmärkt sous vide-sortiment med ett tjugotal uppgra-
derade produkter. Merparten av produkterna är hela 
i bit, men även skivade finns.

– Utmaningen låg i att ändra tillverkningsprocesserna. 
Nu har vi tagit oss igenom det, massor av lärdomar och 
insikter rikare och dessutom förstått vikten av kommu-
nikation i en förändringsprocess så att alla är med på 
varför vi gör det vi gör, säger Maria.

KUNNIGA PROJEKTDELTAGARE
Projektet fortsätter nu i en liten grupp med Maria  
Dundeberg, Fredrik Sundström, Kategorichef,  
Tom Sörensen och Jonas Ekdahl från produktionen 

i Kristianstad. Gruppen inriktar sig på 
ytterligare små förändringar och för att 
säkerställa produkternas kvalitet. Men 
effekterna av förändringarna har redan 
kommit. Inbjudna nyckelkunder fick reta 
smaklökarna när Mathias Emilson, nytill- 
trädd Produktutvecklingschef och kock på 
Away from Home, lagade till och bjöd på 
den nya oxbringan. Mottagandet var 
mycket positivt. 

– Nu har vår säljkår sous vide-sortimentet 
som ett fokusområde för att vi snabbt ska 
öka försäljningen och de har gjort ett 
fantastiskt bra jobb. Förhoppningsvis ska 

detta bidra till att Away from Home och HKScan Sweden 
når den tillväxt vi alla eftersträvar, avslutar Maria. 

FAKTA SOUS VIDE
Sous vide är en metod för att tillaga mat. Ordet 
kommer från franskan och betyder "i vakuum". 
Metoden innebär att man tillagar maten under 
lång tid och på låg värme i en ångugn eller i en 
vakuumförpackning i form av en lufttät plastpåse 
som sedan placeras i ett vattenbad. Vattenbadet 
har en noga kontrollerad temperatur. Fördelen med 
sous vide är att temperaturen, tack vare den låga 
temperaturen, blir densamma både på utsidan och 
insidan av produkten. Det går alltså att få upp insidans 
temperatur utan att utsidan blir överkokt. Resultatet 
blir ett mycket saftigt och smakrikt kött. 

Maria Dundeberg
Marknadschef 
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/ PRODUKTER PÅ GÅNG /

MATHIAS EMILSSON är Chef/
Development manager på 
HKScan där han bland annat 
arbetar med produktutveckling, 
inspiration samt den aktuella 
gastronomin och kommande 
trender.

Här är ett förslag från Mathias 
på ett par annorlunda rätter 
till julbordet.

I SKÅLEN ÄR DET: 
Ingefärsglaserad fläsksida 
serverad med en mild och 
hälsosam kålbuljong med 
smak av äpple.

PÅ BRÄDAN ÄR DET: 
Rökta revbenspjäll som 
får sällskap av kålrot bakad 
i brynt smör kryddad med 
kanel, chili och honung 
serveras med en krämig 
kålsallad marinerad med 
söt-syrliga apelsiner samt 
krispig purjolök.

VÅR KOCK  
TIPSAR
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Svensk Julskinka  
150 g
Ny vikt: Kokt, griljerad 
och skivad i tunna  
skivor

Svensk Julskinka av 
Rapsgris 400 g
Nyhet: Kokt, griljerad 
och skivad i lite tjockare 
skivor

God att äta  
– enkel att hantera 

Ännu en gång har HKScan lyssnat på sina kunder och utökat sin portfölj med tre nya produkter 
inom segmentet julskinka. Vi träffar Christina Wennerbo som arbetar som produktchef för rött kött 
på HKScan Sweden. Christina är nyfiken på hur de nya julprodukterna ska mottas på marknaden. 

TEXT: CAMILLA ERLANDSSON, FOTO: HKSCAN

I EN FÄRSK KUNDUNDERSÖKNING framgår det att jul- 
skinka är den maträtt på julbordet som deltagarna 
tyckte bäst om, 68 procent, följt av köttbullar, inlagd sill, 
lax och Janssons frestelse. Hela 84 procent tycker det är 
viktigast att skinkan är svensk, och det blir också tydligt 
att Scan är det varumärke  som mest förknippas med 
julens mat.

Allt som allt säger det en hel del om svenskarnas 
preferenser när det vankas Kalle Anka på TV och jul- 
klappar. Kan man kalla det för något annat än guldläge? 

– Våra produkter har en tydlig fördel här och vår  
position är förstås något vi både ska förvalta och ut- 
veckla. I år ökar vi på ytterligare genom att presentera 
tre nyheter inom julskinka, säger Christina.  

HUSHÅLLEN SER ANNORLUNDA UT
Så vad är det för trender och tendenser som HKScan har 
uppfattat hos sina kunder? De stora skinkorna håller på 
att försvinna, kanske beroende på allt fler ensam- och 
singelhushåll och färre storfamiljer. HKScan svarar med 
att lansera en buljongfri skinka i mindre storlek som 
dessutom försetts med ett litet handtag.  

– Vill du ha skinka till advent? Eller i form av smårätter 
till glöggen? Med den nya, mindre skinkan har vi möj-
lighet att tidigarelägga försäljningsperioden och öppna 

upp för nya konsumtionstill-
fällen. Handtaget gör att den 
sticker ut i hyllan och känns lite 
exklusiv, säger Christina.

En nyhet till är den färdig-
skivade julskinkan som funnits 
i sortimentet ett tag. Försälj-
ningen tog rejäl fart under 
förra årets julförsäljning.  
Årets uppgradering ligger i 
utformningen – detta är en 
färdigkokt, griljerad och skivad 
julskinka.

– Resultatet är en skinka med 
aptitliga fyra-millimeters-skivor 
som lätt kan vikas ner en i taget vilket ser väldigt 
prydligt och fint ut. Inga smulor, inga småbitar – den 
absolut enklaste julskinkan redo att bara ställa fram, 
säger Christina. 

Den redan så populära julskinkan av rapsgris har 
mynnat ut i ännu en förädlad produkt, en skivad skinka 
i en förpackning på 400 gram. Perfekt som smörgås- 
pålägg eller plockmat som kan säljas tidigt på säsongen. 

– Återigen, mervärde. Det här är produkter av hög 
kvalitet som också gör livet lite enklare avslutar Stina. 

Christina Wennerbo 
Produktchef

Svensk Hel Skivad  
Julskinka
Nyhet: Kokt, griljerad, 
hel skinka färdigskivad  
i 4 millimeters skivor

Svensk Buljongfri 
Julskinka, ca 1 200 g
Nyhet: Liten julskinka 
av Pigghamråvara,  
buljongfri med handtag
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FÖRBÄTTRINGAR AV STALL OCH AVLASTNING I KRISTIANSTAD
Under hösten 2016 och framåt görs en renovering och förbättring av stall och mottagning i Kristianstad. 
Projektet består av flera olika delar och genomförs etappvis för att inte störa den löpande verksamheten.

– Projektet har flera syften, säger Anna Larsson som är kvalitetscontroller och djuromsorgsansvarig i 
Kristianstad. Dels höjer vi taket på vissa delar för att få ökad luftvolym och bättre luftkvalitet. Vi installerar också 
ny och tystare ventilation. Dessutom förbättras boxar och personalgångar vilket ger fördelar för både djur 
och personal. Vissa boxväggar byts ut till helgjutna betongväggar med inbyggda vattennipplar. På så sätt blir 
skaderisken mindre, ytan större, det blir lägre underhållskostnader och renhållningen underlättas. 

Hela projektet, som beräknas vara avslutat mitten av 2018, kommer att innebära både bättre djuromsorg och  
arbetsmiljö. Det blir bättre luft, minskad ljudnivå, bättre belysning, störande solljus vid inlastning elimineras och flö-
dena förbättras. HKScan har som alltid höga krav på god djuromsorg och detta blir ytterligare ett steg i rätt riktning.
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DEN TOPPMODERNA produktionsanläggningen som 
byggs i Lakari i Raumo ska ge förutsättningar för att 
markant öka exporten. I planeringen har bransch- 
experter från koncernens marknadsområden och olika 
yrkesgrupper deltagit. 

Projekterings- och konstruktionskunnande från alla 
länder inom HKScan har kommit väl till pass i projektet. 
Under planeringsskedet besökte finska experter pro-
duktionsenheter i Danmark och Sverige. Kontakterna 
har varit täta mellan länderna. 

– Projektet har gjort det möjligt att inleda ett genuint 
samarbete mellan länderna. Den internationella aspekten 
bygger på affärsverksamheten, det vill säga på behovet 
på marknaden och behovet av tillväxt, säger Marita 
Jaatinen som leder projektet. 

FLER PRODUKTER FÖR EXPORT
Ett viktigt moment i planeringen var att hitta nya 
exportmarknader för de nya produkterna. Den 
nuvarande anläggningen i Eura exporterar kycklinglår 
och kycklingvingar, medan den nya anläggningen i 
Raumo kan leverera produkter med högre förädlings- 
värde än tidigare. Exportsortimentet kommer att 
utvidgas till innanmat och andra styckningsdetaljer 
av kyckling som vi hittills inte har kunnat ta tillvara. 

Provslakt på den nya anläggningen inleds sommaren 
2017. En del av de nya styckningsdelarna går till djur-
foder, men till exempel kycklinglever kan utnyttjas vid 
framtagningen av nya pro dukter. På så sätt blir det 
mycket mindre svinn. Projek tering av bästa bioteknik- 
lösningarna kartlades på HKScans andra kyckling- 
anläggningar, det vill säga Vinderup i Danmark och 
Tabasalu i Estland. 

Kategorichef Andreas Karlsson på HKScan Sweden 
ser fram emot de nya, högkvalitativa produkter som kan 
lanseras till konsumenterna i Sverige tack vare projektet.

– Konkurrensen från de övriga svenska tillverkarna 
kommer att vara tuff. Försäljningen av kycklingprodukter 
har ökat kraftigt i Sverige de senaste åren. Det innebär 

att det är fler konkurrerande produkter som trängs på 
hyllorna, eftersom utrymmet i butikerna inte har ökat i 
samma proportion. Men våra produkter kommer att 
finnas där, det är ett som är säkert, säger Andreas.

DJUPGÅENDE DISKUSSIONER OCH  
INTENSIVT INFORMATIONSUTBYTE 

De olika marknaderna är inte identiska, och därför 
måste all kommunikation vara tydlig och ingående när 
det handlar om samarbete mellan flera länder. Inom 
Norden har vi skillnader i till exempel förädlingsgraden 
av produkterna. I Danmark består produktionen mest 
av fryst kött medan marine- 
rade färskvaror tillverkar 
vi endast i Finland.

– På grund av skillnaderna 
mellan marknaderna är 
diskussioner a och o i ett 
internationellt projekt. 
Vi måste tillhandahålla 
tillräckligt med informa-
tion om saker och ting 
och vara beredda att dela 
med oss av information 
på båda sidorna. Dessutom 
är det viktigt att inse att 
den bästa marknadskunskapen oftast finns hos 
den lokala organisationen, påminner Matti Nyfors 
som leder kommersialiserings- och produktutveck-
lingsprojekten på HKScan Finland.

Samarbetet med producenterna trappas upp under 
slutet av året och från och med början av 2017. Samar-
betsgruppen för Kyckling har länge haft detta projekt 
på sin agenda. Projektet diskuterades också med alla 
producenter på möten som ordnades i november. Den 
nya kycklinganläggningen är också ett viktigt tema på 
seminariet för kycklingproducenter i januari. Vi kommer 
att diskutera alla förestående förändringar i detalj på 
dessa möten. 

FÖRSÄLJNINGEN  

AVKYCKLING- 

PRODUKTER HAR 

ÖKAT KRAFTIGT  

I SVERIGE DE  

SENASTE ÅREN

TEXT: AINO PAJUKANGAS OCH SAARA SALAJA, FOTO: VALTTERI KANTONEN

Kycklinganläggningen  
i Raumo skapas tack vare  
internationellt samarbete

Projekteringen av HKScans nya kycklinganläggning i finska Raumo är ett samarbete av sällan 
skådat slag. Experter inom köttbranschen från flera länder medverkar i HKScans till dags 

dato största investering. Arbetet har hållit tidsplanen och i januari firas det taklagsfest.  



Konkurrensen om vilka produkter som konsumenterna plockar ner i kundvagnen 
är hård och ofta spelar hållbarhetsaspekten en viktig roll. HKScan är medveten 

om de gällande trenderna och lever upp till dem genom att aktivt delta i 
debatten och kommunicera om hållbarhetsfrågor till sina intressenter. 

TEXT: KIRSI NURMI, FOTO: RONI LEHTI

Hållbara val gör 
konsumenten  

lättare till sinnes 

DET ÄR INTE BARA KONSUMENTERNA som 
kräver större transparens av HKScan i fråga 
om hållbarhetsfrågor och hållbarhetsutveck-
ling. Samma krav ställs också av de övriga 
intressenterna – från producenter till ägare, 
medier, samhällsprofiler och HKScans egna 
anställda. Även investerarna satsar hellre 
på företag som lever upp till hållbarhets-
prin ciperna. 

HKScan har länge följt principerna för hållbart 
företagande inom köttproduktionen. Hela 
verksamheten genomsyras av företagsansvar 
genom ekonomisk hållbarhet, social hållbar-
het, miljömässig hållbarhet samt djurhälsa och 
-omsorg. Dessa fyra grundpelare vilar på en 
hållbar och transparent leverans kedja, sam-
arbete med intressenterna och kommunikation.

AKTIVA MÖTEN
HKScan träffar intressenter i många olika sam-
manhang, som på kundmöten, besök på gårdar 
och lantbruksutsmässor. Vi kommer i kontakt 
med investerare och medierepresentanter flera 
gånger om året på olika informationsmöten om 
företagets resultat och på gående aktiviteter, 
och studerande och elever träffar vi på olika 
rekryteringsevenemang. 

Utöver de direkta intressentkontakterna 
använder vi olika kanaler och verktyg för att 
berätta om målen och resultatet av våra håll bar- 
hetsinsatser. Allt oftare förs denna diskussion 
i de sociala medierna. 

I Finland har vi Facebook-sidor för HK och 

Kariniemen där vi delar med oss av såväl 
recept som videor i HK:s Köttskola, och i 
livechatten svarar experter på frågor om 
bland annat kötthantering och näring.

I Sverige har vi den nya bloggen Framtidens 
Kött där vi diskuterar aktuella hållbarhets-
frågor. HKScan håller också på att förnya 
koncernens webbplats. Ett av målen är 
att möjliggöra en smidigare dialog med 
intressenterna.

 
INFORMATION I LÄTTSMÄLT FORM
HKScan har utarbetat faktamaterial om de vikti- 
gaste hållbarhetsfrågorna, som användning av 
antibiotika, djuromsorg och näring. Materialet 
används som underlag vid kundmöten, ut-
bildning, planering av försäljning och mark-
nadsföring samt konsumentkontakter i sociala 
medier. 

Ett utmärkt exempel på de nya aktiviteterna 
är utbildning i djurhantering i Finland som 
HKScan ordnade i samarbete med Sophie 
Atkinson, som är expert på djurbeteende. 
Målgrupper var våra leverantörer, slaktpersonal 
och djurtransportörer. HKScan har också varit 
med om att ta fram faktamaterial för bland 
annat skolelever och beslutsfattare. 

Hållbarhetsarbetet får en allt synligare roll i 
takt med att kraven i lagstiftningen skärps och 
intressenternas förväntningar höjs. Hållbarhet 
är ett område där HKScan vill hålla en hög 
profil – hela vår verksamhet bygger ju på 
hållbar hantering av värdekedjan. 
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FRAMTIDEN  
FÖR KÖTT 
BYGGER VI 
TILLSAMMANS
Ett gediget arbete för 
förbättrad hållbarhet och 
för en öppen dialog i 
frågorna har länge stått 
högt upp på agendan för 
HKScan. 

– För att uppnå detta 
används både traditionella 
och digitala kommunika-
tionskanaler under det 
gemensamma namnet  
Framtidens kött. Kanaler 
som Facebook, Instagram, 
YouTube varvas med  
seminarium, informations-
material, tidnings artiklar 
och mässor. Bloggen 
www.framtidenskott.se är 
navet i kommunikationen. 
På Framtidenskott.se kan 
alla som är intresserade 
av kött och hållbarhet få 
tillgång till material samt 
delta i dialogen, säger 
Sara Hoff, kommunika-
tionsdirektör på HKScan 
Sweden.  

I Almedalen startade 
HKScan en dialog kring 
temat ”nötkött och klimat” 
genom att arrangera ett 
mycket lyckat seminarium 
och event. Klimatdialogen 
kring nötkött som startade 
i Almedalen har sedan 
följts upp med en rad olika 
aktiviteter.  

– I början av oktober 
publicerade vi vår 
första film på temat ”En 
klimatsmart ko” som 
fått fint genomslag i 
sociala medier. Filmen 
har nyligen även fått en 
efterföljare där en av våra 
nötköttsproducenter visar 
hur han arbetar med en 
klimatsmart uppfödning av 
kalvar, berättar Sara.

http://www.framtidenskott.se/
http://framtidenskott.se/


LEA RENTSCH
 djurhälsoveterinär på HKScan 

Q&A
HUR SPRIDS  

AFRIKANSK SVINPEST?

/ FRÅGA EXPERTEN /

TEXT: LEA RENTSCH, FOTO: HKSCAN

FODERKRÖNIKA
ULF JAHNSSON

25

Lea Rentsch är ny veterinär inom 
HKScans Producenttjänster, Gris. Hon 
ansvarar för djurhälsa och djuromsorg 
inom produktionskedjan för gris. 

AFRIKANSK SVINPEST har redan drabbat 
stora områden i Estland och Ryssland 
och den sprids snabbare än förväntat 
bland vildsvin. På senare år har sjuk-
domen spridits från Kaukasus och  vidare 
i Ryssland. Sedan 2012 har flera fall  
rapporterats från Vitryssland och Ukraina. 
Under 2014 nådde smittan EU, då sjuk-
domen påvisades i Litauen, Lettland 
och Polen.

Afrikansk svinpest har hittills inte  kon-
staterats i Sverige men det finns en stor 
risk för att sjukdomen förr eller senare 
också når Sverige. Med rätt åtgärder kan 
vi tillsammans bromsa upp sjukdoms-
spridningen och minimera skadorna för 
svensk grisproduktion.

 
FARLIGA SOUVENIRER
De största riskfaktorerna är människor 
som reser in till Sverige från utlandet, 
jaktresor utomlands och gristransporter. 
Utländsk arbetskraft och avbytare på 
grisgårdar kan ha med sig köttprodukter, 
förorenad utrustning eller klädesplagg 
där viruset kan leva i långa tider. Souve- 
nirer från jaktresan och dåligt desinfice-
rad utrustning kan medföra en stor risk 
för att sjukdomen sprider sig. 

Eventuella fordon som används för 
gristransporter ska alltid rengöras och 
desinficeras innan de kör in i Sverige, 
eftersom viruset håller sig levande länge 
i till exempel dynga, urin eller strö. 

Utländska arbetare ska ges noggranna 
instruktioner om att de inte får ta med 
sig köttprodukter, alltid ska desinficera 
sina kläder och skor och hålla tillräcklig 
karantän. Detsamma gäller även perso-
ner som till exempel återvänder från 
en jaktresa. Kläder skall tvättas i minst 
60 grader i ett långt tvättprogram för 
att viruset säkert ska dödas. 

VAR UPPMÄRKSAM PÅ SYMPTOM
Ett utbrott av AFS leder snabbt till höga 
kostnader och kan bli ödesdigert för 
den drabbade grisgården och för hela 
landets grisproduktion. Vid misstanke 
om utbrott av sjukdomen avbryts alla 
transporter av djur till och från gården 
tills de nödvändiga undersökningarna är 
klara. Sedan ger Jordbruksverket order 
om att alla djur på gården ska avlivas 
och kropparna förstöras. Grisstallet ska 
tömmas, desinficeras grundligt och 
all utrustning antingen förstöras eller 
des inficeras. Långt senare efter dessa 
åtgärder är det möjligt att få myndigheters 
tillstånd ta in ny besättning i stallet. 

I typiska fall av AFS drabbas de 
insjuknade djuren av tarm- och luftvägs-
symtom med feber och blodutgjutelser 
på huden. Många djur dör akut eller 
drabbas av centralnervösa symtom 
som skakningar eller kramper. Det tar 
vanligen 3–8 dagar från det att djuren 
smittats till de visar sjukdomstecken.

I den allvarligaste formen får grisarna 
hög feber under större delen av sjuk-
domsförloppet. Djuren förlorar aptiten 
och ligger gärna ner, ofta tryckta mot 
varandra. De får diarré, andningsbesvär 
och en stapplande gång när de tvingas 
röra sig. Rödlila områden uppträder på 
huden. 

Ofta kan symtomen vara så lindriga att 
misstanke om sjukdomen väcks först när 
många djur har insjuknat. Därför är det 
viktigt att skärpa kontrollen över grisarna 
och vid behov tillkalla veterinär. Död-
ligheten kan nämligen vara 100 procent 
och det finns varken någon effektiv 
behandling eller vaccin mot sjukdomen. 
Enstaka djur kan dö mycket snabbt, utan 
att man hinner se några sjukdomstecken.

Det är viktigt att alla håller ögonen 
öppna i grisstallet för att bidra till att 
motarbeta spridningen av afrikansk 
svinpest. Afrikansk svinpest lyder under 
den svenska epizootilagen. Det innebär 
att djurägare och veterinär måste rap-
portera misstanke om svinpest i besätt-
ningen. Ökad dödlighet bland vildsvin 
bör också alltid uppmärksammas och 
rapporteras. 

En av de värsta farsoterna i världen för grisar har spridits med oroväckande fart i Europa och 
förekommer nu även i våra grannländer. Afrikansk svinpest (African swine fever, ASF) har blivit 

ett hot i norra Europa, då den spridit sig okontrollerat bland annat i Ryssland och risken för 
att sjukdomen då ska spridas också till Sverige har varit påtaglig under en längre tid. Vi är alla 
ansvariga för att stoppa smittan och det är ytterst viktigt att vi lär oss att identifiera sjukdomen 

och att vidta effektiva åtgärder för att begränsa spridningen av den. 
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TILLFÄLLIGT LUGN PÅ RÅVARUMARKNADEN

FODERKRÖNIKA
ULF JAHNSSON
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LÄGET PÅ RÅVARUMARKNADEN har varit relativt 
lugnt under början av hösten, med på sin höjd nor-
mala prisfluktuationer. 

Enligt de senaste globala skördeprognoserna förvän-
tas rekordstora skördar, speciellt av sojabönor och majs. 
I Europa ser det sämre ut. På grund av det exceptionella 
vädret i de viktigaste odlingsregionerna stannade snitt-
skörden i EU under femårsmedeltalet. Enligt MARS 
rapporten uppgick till exempel EU 28-ländernas snittskörd 
av vete till 5,26 ton per hektar i år, jämfört med 6,28 ton i fjol.

Enligt utsikterna kommer världens spannmålsproduk-
tion att öka med fyra procent, och konsumtionen ökar 
likaså med fyra procent. På den punkten bör det alltså 
inte uppstå någon prisdramatik. 

Internationella spann-
målsrådet (International Grains 
Council, IGC) skrev upp produk-
tionsprognosen för sojabönor 
under perioden 2016/2017 med 
nio procent från uppskattningen 
i september, till 332 miljoner ton. 
Det innebär en ökning på 17 mil-
joner ton jämfört med föregå-
ende period, med andra ord den 
största ökningen någonsin. IGC 
motiverar uppskrivningen med 
de förväntade rekordskördarna 
i Brasilien och USA. Upp-skriv-
ningen har bidragit till lugnet på 
sojamarknaden. Visserligen fort-
sätter efterfrågan av soja att öka, 
och det är mycket möjligt att det 
vi nu ser är lugnet före stormen.

 
SKÖRDEN I NORDEN 
I Finland hade vi, äntligen, ut -
märkta förhållanden för höst-
skörden. Spannmålsskördarna 
har varit relativt goda och över-
lag av bra kvalitet, visserligen 
med stora skillnader mellan 
landskapen. Volymvikterna har 

bitvis varit otillfredsställande, medan proteininnehållet 
har varit bra. 

I Sverige stannade totalskörden på cirka tio procent 
under fjolårets nivå, men överskred femårsmedeltalet 
med fyra procent. Kvaliteten var relativt bra och 
mykotoxinhalterna låg på normal nivå. Redogörelsen 
ovan ger oss konklusionen att råvarupriserna sannolikt 
inte skapar press på att höja foderpriserna på kort sikt.

HKSCANS PRODUCENTTJÄNSTER ÄR IGÅNG 
I våras lanserades HKScans producenttjänster. De fyra 
hörnstenarna är genetik, köttproduktionsmanagement, 
utfordringslösningar och byggnation. De är lönsamhets-

kritiska faktorer för gårdarna 
och vi vill hjälpa och stödja våra 
kontrakterade leverantörer gäl-
lande dessa.

Det finns vissa skillnader 
på vilka insatser som behövs i 
våra olika verksamhetsländer. 
HKScan har inte satsat på att 
utveckla primärproduktionen i 
Sverige på länge och vi hoppas 
på att kunna hjälpa våra kon-
trakterade leverantörer genom 
den nya verksamhetsmodellen. 
Ett utmärkt exempel på vår vilja 
att utveckla produktionen i sam-
arbete med de svenska leveran-
törerna är den framgångsrika 
implementeringen av grisgenetik 
på gårdarna. Även på fodersidan 
går allt enligt plan. På nöt- och 
lammsidan kommer snart mer 
utvecklad slaktstatistik, inbjudan 
till seminarier och mycket annat 
för våra leverantörer. 

Ulf Jahnsson, 
Chef för HKScans 
Producenttjänster

SNITTSKÖRDEN I EU  

STANNADE UNDER 

FEMÅRSMEDELTALET
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Kent Andersson, ägare till Ello i Lammhult, har 
landat uppgörelsen tillsammans med Torbjörn 
Lithell och Jakob Danielsson från HKScan

TEXT OCH FOTO: CAMILLA ERLANDSSON

HKScan ökar slakten i Småland 
– tecknar avtal om legoslakt  

med Ello i Lammhult 

SLAKTEN I 

LAMMHULT FINNS 

KVAR OCH ÄR ETT 

LOKALT ALTERNATIV

/ PARTNER /

I och med legoslaktavtalet med det familjeägda, småländska företaget välkomnar 
HKScan närmare tusen nya leverantörer från och med den 1 januari 2017. Känslan  

av gemenskap, möjligheter och win–win genomsyrar det förstärkta samarbetet. 

LEGOAVTALET INNEBÄR att HKScan övertar inköpet av 
nöt som slaktas av Ello i Lammhult. Ellos charkverksamhet, 
med guldkorn som isterband och sylta, 
fortsätter som tidigare och påverkas inte 
av avtalet. Möjligtvis innebär det faktiskt 
att Kent Andersson, ägare till Ello, nu får 
ännu mer tid att fokusera på charken och 
dess utvecklingsmöjligheter när slakt-
verksamheten säkras på ett helt nytt sätt. 

SAMARBETET UTÖKAS
Redan 2008 började HKScan köpa helfall av Ello i Lamm-
hult. Ett samarbete som upplevts som mycket positivt och 
väl fungerande hos båda parter och nu möjliggjort en gemen-
sam utveckling. Jakob Danielsson, inköpschef nöt, har 
hållit i affären. 

– Samarbetet med Ello har alltid kännetecknats av raka 
puckar och ömsesidig respekt. Det finns en vilja till att lösa 

saker, högt som lågt, menar Jakob. Kent 
håller med. Han ser många vinnare med 
det långsiktiga legoslaktavtalet.

– Medarbetare, leverantörer, före-
taget och samhället i stort men också 
miljön och djuromsorgen. Jag kan  
inte nog betona hur viktigt det lokala 
alternativet är, säger han. 

BLANDNING AV GAMMALT OCH NYTT
Leverantörerna som tidigare försett Ello med kött blir nu 
alltså leverantörer till HKScan, en skara på närmare tusen 
som adderas till de befintliga 10 000. HKScan får med avta-
let således en leverantörsstock på cirka 11 000. 



FAKTA ELLO I LAMMHULT
• Familjeägt företag som startades av 

L-O Andersson i Lammhult 1947. 
Ägs och drivs idag av sonen Kent 
Andersson

• Lammhults Isterband och  
Lammhults Sylta är två exempel på 
deras populära kvalitetsprodukter. 
Vunnit chark-SM 3 gånger

• Slaktar cirka 10 000 nötkreatur/år
• 30 medarbetare

TEXT: ELISABETH SVENSSON

TILLSAMMANS ÄR VI 
ETT STARKT TEAM

FAKTA ELLO I LAMMHULT
• Familjeägt företag som startades av 

L-O Andersson i Lammhult 1947. 
Ägs och drivs idag av sonen Kent 
Andersson

• Lammhults Isterband och  
Lammhults Sylta är två exempel på 
deras populära kvalitetsprodukter. 
Vunnit chark-SM 3 gånger

• Slaktar cirka 10 000 nötkreatur/år
• 30 medarbetare

HKScan ser mycket positivt på uppgörelsen 
med Ello i Lammhult. Vi satsar nu för att få 
ett starkt samarbete i ett område med mycket 
djur. Vi vet att det är intressant för leveran- 
törerna att det finns ett lokala alternativt 
och dessutom kan HKScan bidra med styrka 
och trygghet.

MED UTGÅNGSPUNKT från det 
lokala slakteriet mitt i Småland 
skapar vi tillväxt och en stark 
team-känsla. De kunniga och 
erfarna transportörer som kör 
djur till Ello i Lammhult idag 
fortsätter med sitt uppdrag och 
allt kommer gå lika smidigt och 
säkert som det alltid har gjort. 

– HKScan Agri har en väl utbyggd 
livdjursförmedling som innebär att vi förmedlar 
det mesta, så som mjölkraskalvar, dikalvar, dräktiga 
kvigor, dikor eller avelstjurar berättar Jakob Danielsson 
som är ansvarig för inköp av nöt på HKScan Agri. Vi 
jobbar med ett rikstäckande kontaktnät vilket gör att 
vi kan balansera efterfrågan och tillgången på livdjur 
på ett bra sätt. Vi har ett bra hjälpmedel i form av 
livdjurskrediter, som utvecklats med nya löptider så 
att det stämmer bra överens med uppfödningstiden 
för olika djurtyper, fortsätter Jakob. 

Vi på HKScan ser ett stort behov av att få igång fler 
dikobesättningar. Som ett led i detta erbjuder HK-
Scan förmedling av dikor eller dräktiga köttraskvigor 
och vi har möjlighet till finansiering genom kredit på 
livdjuren som stäcker sig under 24 månader. HKScan 
har stor kunskap vad gäller val av ras, avelstjurar och 
även inom utfodring av dikor genom vår foderexpert 
Anna-Maria Larsson. Vill du prata utfodring går det 
bra att ringa eller maila henne.

En riktigt bra nyhet för Ello-leverantörerna är 
inbjudan till HKScans Internettjänster. Internettjäns-
terna är öppna för alla som levererar till HKScan och 
de kostar inget att använda. Det enda du behöver är 
en internetuppkoppling och att göra en ansöka om 
ett lösenord hos HKScan Agri. 

När du är inloggad kan du göra anmälan av slakt, 
se ditt slaktresultat samma dag som djuren blivit 
slaktade eller se dina självfakturor (avräkningar). 
Om du har fått livdjurskrediter hittar du enkelt dina 
fakturor och dina saldobesked på din inloggnings-
sida. Om du är intresserad av rapporter och statistik 
finns det bra tjänster även för detta.

– Vi vill gärna ha en nära kontakt med våra leve-
rantörer. Tveka inte att höra av dig till mig om du har 
frågor eller funderingar. Enklast når du mig via vår 
växel som vet vad jag är på för uppdrag för dagen, 
avslutar Jakob leende. 

Telefon HKScan växel 0771–500 500 eller e-post 
jakob.danielsson@hkscan.com. 

Torbjörn Lithell, Inköpsdirektör på HKScan Sweden, 
menar att legoslakt avtalet egentligen innebär två saker för 
de nya leverantörerna. Ett – allt är som förr. Två – nya möj-
ligheter. Han förtydligar:

– Leverantörerna behåller sina kontaktpersoner på Ello, 
har samma transportörer, slakten på Ello finns kvar liksom 
möjligheterna till återtag av kött från egen gård, säger han 
och fortsätter:

– Samtidigt ger samarbetet med HKScan nya möjlig heter 
i form av ökad service med våra producenttjänster som 
livdjursförmedling, möjlighet till krediter vid köp av livdjur, 
tillgång till internettjänstservice, inbjudan till träffar och 
utbildningar, med mera. Det finns en enorm win–win-anda 
i detta, säger Torbjörn. 

Både Kent och Jakob har under processens gång besökt 
många leverantörer på deras gårdar och imponerats över 
deras engagemang och känsla för landsbygden och det 
lokala. 

– Man blir ödmjuk inför hur måna de är om djuren, 
människorna och bygden i stort. Det har varit enormt 
spännande att få vara med på denna resa, avslutar Jakob. 

mailto:jakob.danielsson@hkscan.com
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På kurserna som 
HKScan genomför med 
grossisternas inköpare och 
säljare lyfts den svenska 
grisens unika kvalitet fram
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TEXT: NILS JIRSELL, FOTO: HKSCAN

NU SÄTTER VI SVENSK  
GRIS PÅ KARTAN 

En kraftfull satsning på att lyfta den svenska grisens anseende på restauranger och 
storkök inleddes under 2016 och kommer att pågå flera år framåt under namnet 

”Grisakademin”. Ansvariga för satsningen är HKScans avdelning Away from Home 
som arbetar med produktutveckling och försäljning av produkter riktade mot 

restaurang- och storköksmarknaderna.

FÖR ATT HÖJA 
grisköttets position gör 
HKScan en insats för 
att öka kunskaperna 
om det lättlagade, goda 
och variationsrika 
livsmedel det är. Det 
görs genom att erbjuda 
en utbildning för 
inköpare och grossister 
där de lär sig mer om 
HKScans omsorg 
om djuren, skillnader 
i grisuppfödning 
mellan Sverige och 
andra länder samt hur 
unika koncept som 

Piggham och Svensk Rapsgris erbjuder riktigt 
fina styckningsdetaljer som många finkrogar 
lovordar. Projektet heter Grisakademin. Här träffas 
deltagarna under en givande utbildningskväll och 
får bland annat delta i ett gris-quiz där vinnaren 
belönas med den Gyllene Knorr-statyetten.

– Vi har redan genomfört 36 utbildningar för 
grossisternas inköpare och säljare samt för upp-
handlare inom offentlig verksamhet, berättar 
Thomas Nylund, försäljningschef på HKScan 
Away from Home. Utbildningarna har varit 
mycket uppskattade av deltagarna. Av utvärde-
ringarna framgår att deltagarna upplevt informa-
tionen som seriös och intressant.

Meat Resarch Institute) som vetenskapligt 
bekräftar att hampshiregenetiken ger ett mörare 
och saftigare griskött. Den bättre köttkvaliteten är 
kopplad till en den unika så kallade RN-genen som 
hampshiregrisarna bär på. Viktiga och intressanta 
kunskaper som nu lärs ut på Grisakademin.

– Dessa och andra konkreta mervärden vill vi för-
medla till de som påverkar vad vi äter till vardags 
och på restaurang, säger Thomas. Det visar sig att 
intresset för att lära sig mer om både Piggham och 
Rapsgris är mycket stort. Det finns dessutom inget 
bättre sätt att lära sig något än genom att själv lära 
ut. Så tack vare Grisakademin blir vi som utbildar 
våra kunder också uppdaterade. 

Målet med Grisakademin är inte bara att ge en 
kvalificerad utbildning utan den ska också leda 
till ett djupare och ett för båda parter lönsammare 
samarbete. 

– Vi avslutar alltid kursen med en diskussion 
om hur vi kan utveckla våra gemensamma 
insatser för att öka försäljningen till slutkunderna, 
avslutar Thomas. Det kan handla om att boka upp 
temakampanjer, göra gemensamma annonser, ge 
vidare information till slutkund eller göra andra 
aktiviteter beroende på vad som lämpar sig i varje 
enskilt fall. I steg två kommer vi också att börja med 
utbildningar för slutkunder som till exempel större 
restaurangkedjor och enskilda restauranger som är 
trendsättare. Grisakademin kommer att leva vidare 
i flera år och nå ut till många som påverkar vad vi 
äter på storkök och restaurang. 

VÄL PLANERADE UTBILDNINGAR
Under kurserna lyfts allt som är bra med svensk 
grisproduktion fram, inte bara HKScans produkter. 
Utbildningarna leds av HKScans säljare och 
key account managers på avdelningen Away 
from Home. I utbildningarna ingår, beroende 
på möjligheterna, både teoretiska och praktiska 
övningar, besök på en gård, besök på ett slakteri 
och de avslutas oftast med en konkret planering av 
gemensamma kampanjer och aktiviteter.

– Det finns väldigt många fördelar med svenskt 
griskött som vi kan lära ut, säger Thomas. Ibland 
inser vi nog inte ens själva vilket starkt erbjudande vi 
har. Den svenska grisens kvalitet är i världsklass när 
det gäller djurhållning, lägst antibiotikaanvändning 
i EU, spårbarhet och inte minst smak. Vi känner att 
intresset för att lära mer om svenskt kött aldrig varit 
starkare än just nu.

PIGGHAMGRISEN ÄR UNIK
Smakegenskaperna som följer med HKScans 
Pigghamgris är unika och har uppmärksammats 
bland annat av några av Englands ledande livs-
medelskedjor som använder vår hampshiregenetik i 
sina premiumprodukter. Kunskaperna om Piggham 
och dess unika smakkvalite har tyvärr fallit lite i 
glömska i Sverige. Under 40 års avels-arbete har 
den svenska hampshiregenetiken, som är grunden 
till varumärket Piggham, utvecklats med fokus 
på smak. Det finns även flera forskningsstudier 
gjorda av bland andra SLU och DMRI (Danish 

Thomas Nylund
Försäljningschef 
HKScan Sweden
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Lamm

Förmedling

Nöt

 
NY PÅ JOBBET

CAJSA AABY-ERICSSON
Ålder: 43 år 
Familj: Man och två barn
Intressen: Familjen, hästar, hus och gård

TEXT: ELISABETH SVENSSON/ NOTISER / TEXT: ELISABETH SVENSSON, FOTO: HKSCAN OCH INFAB

HKScan har en väl fungerande och 
attraktiv kredittjänst. Vi erbjuder 
krediter utarbetade efter dina 
behov. Under hösten 2016 lanserar 
vi möjligheten att finansiera diko- 
satsningar med långa kredittider. 
Dessutom har vi nya kredittider 
anpassade till djurens uppföd-
ningstid. Välkommen att ta kontakt 
med kreditgänget Eva Sonesson, 
Gunnar Johansson eller Bengt 
Pettersson om du vill veta mera. 
Du når oss via vx på telefon 
0771–500 500.

Kredit beviljas efter individuell 
kreditprövning för köp av livdjur. 
Kredit beviljas till dig som är 
kontrakterad leverantör med 
utgångspunkt i årsleveransvärde 
av levererad slakt och livdjurs-
försäljning. Inga uppläggnings-
avgifter utgår för livdjurskrediterna. 
Säkerhet för krediten utgörs i 
första hand av äganderättsför-
behåll i förvärvade livdjur, men 
även kompletterande säkerhet 
kan i vissa fall krävas. 

Vi vill ha dina prognosuppgifter 
för påskslakten så fort som möjligt. 
Slakten sker vecka 13–14 och då är 
kontraktstillägget höjt till 10 kr/kg. 
Kontakta slaktanmälan vid frågor! 

TIPS! Nu har livkalvsförmedlingen 
och smågrisförmed lingen nya 
e-postadresser. Lägg gärna 
följande adresser på minnet: 
livkalv@hkscan.com respektive 
smagris@hkscan.com. 

MILJÖARBETET PÅ GÅRDARNA är en viktig 
del i HKScans CR-arbete (Corporate 
Responsibility). CR-arbetet omfattar 
alla delar kring hållbarhet, djuromsorg, 
socialt och ekonomiskt ansvar samt 
miljö. Vi vill tillsammans med er leveran-
törer utveckla och förbättra oss genom 
hela kedjan! Vi behöver visa för våra 
kunder och slutkonsumenter att vi 
menar allvar med vårt miljöarbete 
och har frågan högt upp på agendan. 

Miljö omfattar många aspekter – inte 
minst på en gård med djurproduktion. 
Exempel på områden där du kanske 

har gjort framsteg är energi, minskat 
svinn eller förbrukning av resurser, 
minskad övergödning, ökad biologisk 
mångfald eller något annat med  
anknytning till klimatfrågan i stort.

ANMÄL DIG IDAG!
Vi vill ha in goda exempel och tips 
från er! Vinnaren kommer dessutom 
att uppmärksammas och få HKScans 
miljöpris för leverantörer. Gör så här:  
Skriv en kort text om din djurproduk-
tion eller den gård som du vill nomi-
nera. Ange gärna omfattning såsom 
odlad areal, antal djur och inriktning 
på din produktion. Beskriv vad du har 
gjort för miljöförbättrande arbete och 
vilka är de positiva effekterna? Varför 
ville du göra förändringen och eller 
investeringen?

Ditt bidrag sänder du som ett e-mail 
till elisabeth.svensson@hkscan.com. 
Senast den 8 januari vill vi ha ditt 
bidrag. Du kan kontakta Elisabeth 
om du har frågor på 044–19 40 63. 

En jury bestående av bland annat  
Göran Holm EVP HKScan Skandinavien 
och Nina Ekelund från Hagainitiativet, 
utser HKScans miljöprisvinnare för 
leverantörer. Pris till vinnaren utdelas på 
galakväll tillsammans med vinnare av 
Årets Leverantör och Årets Transportör.

Vi hoppas att detta ska ge lite extra 
inspiration och att vi tillsammans kan 
sprida goda exempel vidare! 

HKScans miljöpris för leverantör

NU HAR CAJSA AABY-ERICSSON börjat 
hos oss på HKScan Agri! Cajsa kommer 
att jobba som inköpare av gris, nöt 
och lamm i Östra Skåne, Blekinge 
och delar av Kronoberg. Cajsa är 
utbildad agronom och har tidigare 
jobbat med lantbruksförsäkringar 
och tillskottsfoder. 

Du når Cajsa på telefon  
044–19 40 22 samt e-post:  
cajsa.aaby-ericsson@hkscan.com 

CAJSA AABY-ERICSSON
Ålder: 43 år 
Familj: Man och två barn
Intressen: Familjen, hästar, hus och gård

Årets Leverantör och Årets Transportör är två utnämningar 
som har blivit väl etablerade i branschen. Nu tar vi  
ett steg vidare och vill lyfta fram någon som har gjort  
en bra insats med sitt miljöarbete på gården! 
Tillsammans med pristagarna Årets Leverantör och 
Årets Transportör kommer vi även att hylla en duktig, 
miljömedveten leverantör och utdela HKScans 
miljöpris för djurleverantörer.

Slaktanmälan tipsar
VIA HKSCAN AGRI internettjänst  
www.hkscanagri.se kan du själv 
göra dina anmälningar av djur till 
slakt. Om du har utslagskor vill vi be 
dig att ange om det är köttras eller 
mjölkras i samband med anmälan. 
Detta kan du själv göra när du är 
inloggad på internettjänsten. Vill du 
få tillgång till internettjänsten eller 
har frågor kan du ringa 0771–500 500 
eller maila slaktanmalan@hkscan.com.

mailto:livkalv@hkscan.com
mailto:smagris@hkscan.com
mailto:elisabeth.svensson@hkscan.com
mailto:cajsa.aaby-ericsson@hkscan.com
http://www.hkscanagri.se/
mailto:slaktanmalan@hkscan.com
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Träffarna inleds med middag kl 18:00 varefter vi berättar om det senaste från HKScan  
och om utvecklingen på marknaden. Det blir också tid för att prata med HKScans inköpare 
som kan svara på dina frågor. 

För anmälan och information se vår hemsida www.hkscanagri.se. Hoppas vi ses!

VÄLKOMMEN TILL DEN TRÄFF SOM PASSAR DIG BÄST! 

MÄSSOR OCH SEMINARIEDAGAR

Våra omtyckta  
leverantörsträffar fortsätter 

Datum Ort Sista anmälningsdag

24 januari Högsby 15 januari

25 januari Malmköping 15 januari

30 januari Avesta 22 januari

Datum Mässa Plats Information

19–20 januari
Gård och Djurhälsan 
nötseminarie

Skövde www.gardochdjurhalsan.se/sv/not/kurser

2 mars HKScan lammseminarie Hjo
Studiebesök samt föreläsning  
”Öka avkastningen i din produktion”  
läs mer på www.hkscanagri.se

3 mars HKScan lammseminarie Ljungby
Studiebesök samt föreläsning  
”Öka avkastningen i din produktion”  
läs mer på www.hkscanagri.se

9 mars HKScan lammseminarie Vingåker
Studiebesök samt föreläsning  
”Öka avkastningen i din produktion” 
läs mer på www.hkscanagri.se

HKScan-koncernens delårsrapport 1.1.–30.9.2016
HKSCANS OMSÄTTNING och rörelsevinst under januari– 
september nådde, återigen, inte upp till samma nivå som 
året innan även om rörelsevinsten förbättrades under 
tredje kvartalet.

Utmaningarna på den nordiska köttmarknaden fortsatte 
under det tredje kvartalet. I Sverige och Danmark växte 
marknaderna, men i Finland och Baltikum fortsatte mark-
nadsnedgången. Utmaningarna vid inköp av köttråvara 
påverkade affärsverksamheten negativt under hela början 
av året. I Sverige har tillgången på nötköttsråvara varit svag, 
inköpspriserna på nöt har stigit snabbt och stabiliserades  

på en hög nivå i juli–september. Inköpsvolymerna av griskött 
stabiliserades i Finland tack vare pågående specialåtgärder. 

Priskonkurrensen var fortsatt hård inom alla marknads-
områden. Koncernens sortiment av grillprodukter klarade 
sig rimligt bra, flera nya produktkoncept lanserades med 
framgång och efterfrågan på dem var bra. 

Koncernen sänkte sin prognos för hela året efter rapport-
perioden. HKScan bedömer nu att det jämförbara rörelse-
resultatet kommer att ligga på samma nivå som i fjol eller 
lägre. Orsaken till den nya prognosen är det svagare än 
förväntat resultatet inom marknadsområde Sverige. 

http://www.hkscanagri.se/
http://www.gardochdjurhalsan.se/sv/not/kurser
http://www.hkscanagri.se/
http://www.hkscanagri.se/
http://www.hkscanagri.se/
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018–16 75 19
par.thyren@hkscan.com

SOPHIA ISBERG
013–23 45 26
sophia.isberg@hkscan.com

IDA HANSSON
08-725 80 06
ida.hansson@hkscan.com

RUNE ELEBRING
013–23 46 25
rune.elebring@hkscan.com

CLAES LJUNGQVIST
0511–253 81
claes.ljungqvist@hkscan.com

HANS LARSSON
013–23 46 23
hans.larsson@hkscan.com

CAJSA AABY-ERICSSON
044–19 40 22
cajsa.aaby-ericsson@hkscan.com

ANNA MÅNSSON
044–19 41 09 (OBS! Nytt tel.nr.)
anna.mansson@hkscan.com

JAKOB DANIELSSON
018-16 75 77
Inköpschef norr 
samt affärsområdeschef NÖT
jakob.danielsson@hkscan.com

ELISABETH SVENSSON
044-19 40 63
Kommunikationsansvarig
samt affärsområdeschef LAMM
elisabeth.svensson@hkscan.com

GÖRAN NILÉHN
044-19 40 39
Inköpschef syd 
samt affärsområdeschef GRIS
goran.nilehn@hkscan.com

TACK FÖR I ÅR OCH GOD JUL OCH GOTT NYTT ÅR ÖNSKAR DINA INKÖPARE PÅ HKSCAN AGRI!

http://www.hkscanagri.se/
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